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Editorial

Nu conteaza unde esti tu,
conteaza unde este clientul pe care il cauti!
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Asa cum v-am obisnuit, cel putin odata pe an va raspundem la intrebari precum ,unde si cine incheie cele mai multe
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asigurari in Romania?’, ,in ce judete s-au produs schimbadri importante peste an?’, dar mai ales ,in ce judete ale tarii sunt romanii
cei mai ne/asigurati?”. De ce? Pentru ca este important sa stim cum ne pozitionam, dar mai ales la ce si la cine sa ne raportam:
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— Special

"Obiectivul, ceea ce
ne dorim cu toti, este
ca piata non-bancara
din Romania sa fie
compatibild cu cele
similare din Uniunea

Y K Europeand’, a declarat
Dan Radu RUSANU la finalul
audierilor din Comisii, estimand ca

valoarea industriilor pe care le va
supraveghea noua autoritate este
a startu e 1013 i U
Dintr-un total de 587 de
o0 senatori si deputati, 337 au fost
h prezentiin plen, iar din cele
s u p ra Ve g e r I I 324 voturi exprimate, Dan Radu
RUSANU a obtinut 323, Daniel
DAIANU - 323, Mircea URSACHE

. I
I n te rate - 322, Daniel TUDOR - 323 si lon
GIURESCU - 323.

Parlamentul a validat pe 24 aprilie 2013, in sedinta comuna a celor doua Camere, conducerea ASF - Autoritatea de Suprave-
ghere Financiara. Cei 17 membri votati pentru Consiliul ASF, fiecare pentru un mandat de cinci ani, sunt dupa cum urmeaza:

Dan Radu RUSANU

Presedinte
—— Daniel DAIANU
Prim-vicepresedinte
Daniel TUDOR lon GIURESCU Mircea URSACHE
Vicepresedinte si sef al CSA Vicepresedinte si sef al CSSPP Vicepresedinte si sef al CNVM

'lr;'*.':l ),IPJ{J‘I*"S, "'4“'{

Hil 144-1]4_ Lr_r




Ce asteptari au pietele
financiare de la noua
autoritate?

Autoritatea de Supraveghere
Financiara se infiinteaza, in baza Legii
pentru aprobarea OuG nr.93/2012, ca
autoritate administrativa autonoma, de
specialitate, cu personalitate juridica,
independentd, autofinantatd. Aceasta
isi va exercita atributiile prin preluarea
tuturor functiilor si atributiilor Comisiei
Nationale a Valorilor Mobiliare (CNVM),
Comisiei de Supraveghere a Asigurarilor
(CSA) si Comisiei de Supraveghere a
Sistemului de Pensii Private (CSSPP),
autoritati care se vor desfiinta.

Tn ceea ce priveste asteptarile
pietelor supravegheate din partea nou
infiintatei ASF, vorbim de obiectivele
strategice, asa cum se vad ele prin prisma

Membri in Consiliul ASF

Tudor BALTA
(CSA-PSD)

Marian MARZAC
(PNL)

Alexe GAVRILA
(CNVM - PNL)

Dorina MIHAILESCU
(CNVM - PSD)

N Tt | ""i!‘.".ﬂs

experientelor trecute ale pietelor in
discutie.

Probabil ca, in domeniul asigu-
rarilor, obiectivul central ar trebui sa fie
restaurarea increderii consumatorilor
in piata asigurdrilor, iar in acest sens
asteptarile se indreapta in principal
cdtre actiuni concrete si coerente,
care sa elimine o serie de practici
discutabile intalnite in piata, si cdtre o
mai mare transparenta privind activitatea
autoritatii, in sine.

O scurta privire retrospectiva
asupra experientelor acumulate in ultimii
ani in piata asigurarilor pune in evidenta
cateva directii de actiune prioritare:

» In piatd de
asigurari auto operatorii asteapta o
atitudine mai ferma a autoritatii fata
de companiile care, de-a lungul anilor,

Doru Claudian FRUNZULICA
(CSA - UNPR)

Cornel COCA-CONSTANTINESCU
(CSA)

Gheorghe ALBU
(CNVM - PDL)

Lorand KRALIK
(CNVM - UDMR)
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au generat cele mai multe probleme in
domeniu, transferand intr-o anumita
masura nemultumirile clientilor proprii
intr-un deficit de imagine care afecteaza
intreaga piatd;

» Punerea in practica a unei
solutii coerente si stabile in ceea ce
priveste asigurarea pentru riscuri
catastrofale a locuintelor;

» O analizd mai atentad si detaliata
a politicilor de reasigurare;

» O atitudine preventiva vizand
subiectul vanzdrilor de asigurari on-line,
domeniu inca putin luat in discutie pe
plan national;

» O atitudine mai transparenta
in legdtura cu propria activitate, o
comunicare mai buna cu piata, actiuni
mai sustinute in domeniul educdrii
financiare a publicului.

Corneliu
MOLDOVEANU (PNL)

Marian SARBU
(Presedintele CSSPP - PSD)

Gheorghe MARCU
(CNVM - PSD)

Nina PUIU (Director General Adjunct
al RAIFFEISEN Leasing - PQ).




Special

Pe segmentul pensiilor private,
cuvantul de ordine s-ar indrepta mai
degraba catre cresterea si consolidarea
segmentului facultativ al economisirii
pentru pensie, un domeniu care este
departe de a-si fi atins potentialul si a
carui subdezvoltare isi va face simtite
efectele negative in plan social. Un
plan concret, convingator si adaptat
conditiilor actuale ale Romaniei nu
poate rezulta decat in urma unei
colabordri deschise si sustinute cu piata
de specialitate. De aici, un posibil punct
secund pe agenda prioritatilor ar fi
fmbundtatirea comunicarii cu operatorii
din piata... un obiectiv deloc prea
indepdrtat pentru o autoritate care a
dovedit si in trecut, in repetate randuri,
ca poate face acest lucru.

De altfel, asociatiile profesionale
din industriile de fonduri de investitii
(AAF), fonduri de pensii private
(APAPR) si asigurari (UNSAR) au trimis
Parlamentului o scrisoare comuna
privind infiintarea ASF. In scrisoare,
acestea isi exprima disponibilitatea
pentru dialog institutional cu ASF,
precum si speranta ca noua autoritate
va reprezenta o constructie institutionala
puternicd, supla si eficientd, in acord cu
tendintele europene de crestere a gradului
de integrare in supravegherea pietelor
financiare.

Tn acest context, AAF, APAPR
si UNSAR au supus atentiei viitoarei
Autoritati, dar si factorilor responsabili
pentru buna functionare a acesteia,
urmatoarele principii generale, in acord

cu misiunea noii institutii:

1. Dezbatere si transparenta
decizionala;

2. Eficienta in costuri si
decizie;

3. Experienta si pregatire
profesionalg;

4. Armonizarea inter-

disciplinara a reglementarilor.
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Ce experienta au

cei 17 membri ai Consiliului ASF?

Dan Radu RUSANU
Presedinte

Daniel DAIANU,
Prim Vicepresedinte

Studii si specializari

» Absolvent al ASE-Facultatea de Finante -
» Contabilitate (1975);

» Doctor in Economie (2004)

Activitate profesionala:

» Presedinte al Comisiei de Buget-Finante din
» Camera Deputatilor (2012-2013)

» Deputat (2000-2008), Presedinte al Comisiei
de Politica Economica, Vicepresedinte al Camerei
Deputatilor

» Senator (2008-2012), Vicepresedinte al
Senatului

» Secretar de Stat in Ministerul de Finante
(1996-1998)
» Presedinte EXIMBANK (1999-2000)

Studii si specializari

» Academia de Studii Economice, Bucuresti —
1975

» Doctor in Economie -1978

» Studii postdoctorale la Harvard University -
Russian Research Center (1990-1991) si Harvard
Business School (1994)

» Membru corespondent al Academiei Romane
» Membru al American Economic Association
» Membru in Societatea Academicd Romana

Activitate profesionala:

» Consilier pe probleme economice al
Premierului Victor PONTA

» Profesor universitar - Scoala Nationald de
Studii Politice si Administrative, Bucuresti

» Cercetator invitat la Russian Research Center
(Harvard University), Woodrow Wilson Center
(Washington, D.C.), NATO Defense College
(Roma), Fondul Monetar International (FMI)

» Presedinte al Consiliului de Supraveghere al
BCR (2005-2007)

» Profesor la Academia de Studii Economice
(ASE) - Bucuresti (1999-2004)

» Ministru de Finante - 1997 - 1998

» Economist-sef al Bancii Nationale a Romaniei
(1992-1997)

www.primm. Io



Daniel TUDOR
Vicepresedinte
Asigurari

lon GIURESCU,
Vicepresedinte
Pensii Private

WWW.primm.ro

Studii si specializari

» Absolvent al Facultdtii de Management si
Inginerie Economica din cadrul Universitdtii de
Stiinte Agronomice si Medicina Veterinara din
Bucuresti

» Absolvent al Facultdtii de Administrare a
Afacerilor, Profilul Finante

Activitate profesionala:
» Presedinte al Consiliului CSA

» Presedinte - Director General al ARDAF
Romania

» Actionar, Presedinte - Director General al RAI

Asigurari
» Director Operatiuni pentru Romania -
EUROP Assistance France

» Consultant in diverse activitati din domeniul

asigurarilor

Studii si specializari
» Doctor inginer, absolvent al Facultatii de Cai
Ferate, Drumuri, Poduri si Geodezie

Activitate profesionala:

» Vicepresedinte, Comisia de Supraveghere a
Sistemului de Pensii Private;

» Deputat, Parlamentul Romaniei, membru in
Comisia pentru munca si protectie socialg;

» Presedinte, Casa Nationald de Pensii si alte
Drepturi de Asigurari Sociale;

» Secretar de stat, Ministerul Muncii,
Solidaritatii Sociale si Familiei;
» Presedinte, Consiliul Economic si Social;

» Deputat, Parlamentul Romaniei, membru in
Comisia pentru muncd si protectie sociald;

» Subsecretar de stat, Guvernul Romaniei;
» Inginer principal, Ministerul Agriculturii

Inginer, Ministerul Transporturilor si
Telecomunicatiilor

Special

Mircea URSACHE,
Vicepresedinte
Piata de capital

Studii si specializari

» Absolvent al Universitatii Tehnice
Bucuresti

» Studii Postuniversitare: Colegiul
National de Aparare

Activitate profesionala:

» 2009 - Presedinte al AVAS -
Autoritatea pentru Valorificarea
Activelor Statului si Presedinte
al Consiliului de Supraveghere a
Fondului Proprietatea

» 2002-2012 - Presedinte - Director
General al WORLD Trade Center
» 1998-1999 - Membru in Consilii

de Administratie la ASTRA si
OMNIASIG

primm 4/2013 7



Special

Dorina MIHAILESCU

Membrii

Studii si specializari

» 1984 ASE Facultatea de Comert

» 1995 Colegiul National de Apdrare

» 1996 SNSPA Facultatea de Stiinte Politice

Activitate profesionala:

» 2007 Membru al CNVM, numita de catre Parlament

» 2005 Vicepresedinte al CNVM, numita pe un mandat de 5 ani din partea PSD
» 2004-2008 Deputat de Prahova, membra in Comisia pentru buget, finante si
banci

» 2001-2004 Secretar de stat la Departamentului pentru Analiza Institutionala
si Sociald - DAIS - Cancelaria Primului ministru

» 1998 Consilier cabinet vicepresedinte Camera Deputatilor

» 1993-1996 Expert Guvernul Romaniei, DIE, SGG

» 1990-1992 Deputat;

» 1990 Presedintia Romaniei - Director cabinet

» 1984-1990 ICSM Huedin - jud. Cluj, Economist

Alexe GAVRILA

Studii si specializari

» Absolvent al Facultatii de Metalurgie, Institutul Politehnic Bucuresti
» 1994 Cursuri de perfectionare a managerilor

» 2004 - 2005 Academia Diplomatica a MAE, cursuri postuniversitare
de relatii internationale

» 2005-2006 Academia de Politie "Al. loan Cuza’, Bucuresti, curs
postuniversitar dreptul muncii

» 2006 Colegiul National de Apdrare

Activitate profesionala:

» 1987-1995 Manager in cadrul “Intreprinderii de Productie Prestari
Servicii Tulcea”

» 1995-1997 Consilier parlamentar
» 1998 - 2001 Secretar general al Ministerului Tineretului si Sportului
» 2001-2004 - Subsecretar de Stat, Consiliul Concurentei

» 2004 Director Relatii Internationale in cadrul Colegiului National al
Consilierilor Juridici

» 2004- 2006 Secretar General la Agentia Nationald pentru Sport
si reprezentantul Agentiei in cadrul Consiliului de Administratie al
Loteriei Nationale

» 2006 -2011 Vicepresedinte al Consiliului Concurentei

» 2011 - prezent Vicepresedinte al Comisiei Nationale a Valorilor
Mobiliare

8 primm 4/2013

Consiliului
ASF

Gheorghe MARCU

Studii si specializari

» 1979-1984 Institutul Politehnic “Traian
Vuia"Timisoara, Facultatea de Mecanica
» 1985-1990 Universitatea "All. Cuza”lasi,
Facultatea de Stiinte Economice

» 1988-1989 Universitatea "Al. . Cuza”
lasi, cursuri postuniversitare

» 1993 Cursuri evaluator - atestat
ANEVAR

» 1995 Cursuri Marketing - Austria

» 1996 Cursuri Management - Franta

» 2006 Cursuri consultant investitii -
atestat CNVM

» 2006 Curs avansati - Strategii de
Tranzactionare pe Pietele Derivate

» 2007 Cursuri de Formare a Expertilor
si Consultantilor in Managementul
Proiectelor cu FE. - atestat M.E.C
Membru ANEVAR

Activitate profesionala:

» 1984-1989 Inginer Intreprinderea
Electrocontact Botosani - Sectia
Cercetare-Proiectare

» 1990 - 1992 Deputat de Botosani

» 1992-2000 Director SIF Moldova -
Filiala Botosani

» 2000-2004 Deputat din partea PSD
» 2004-2007 Sef Reprezentanta Botosani
- SIF Moldova

» 2005 - prezent Prim-Vicepresedinte
Organizatia Judeteand PSD Botosani

» 2007- prezent Director SC Nord GLG
SRL Botosani

» 2008 - 2012 - Senator de Botosani, din
partea Aliantei PSD+PC

WWW. primm .ro



Gheorghe ALBU

Studii si specializari

» 1982 - ASE. Bucuresti, Facultatea de Comert
Doctor in economie, specializarea "“Comert si
servicii”

Activitate profesionala:

» 1982 - 1990 Economist ICS FIENI, jud.
Dambovita

» 1990 - 1992 Deputat;

» 1992 Secretar de stat, sef al Departamentului
de Comert si Turism;

» 1992 - 1996 Consilier parlamentar;

» 1996 - 2000 Deputat;

» 2000 - 2004 Deputat;

» 2004 - 2008 Deputat;

» 2008-2012 Deputat

» Lector universitar, ASE Bucuresti

» Membru fondator al Partidului Democrat

» Functii: Vicepresedinte, Secretar, Trezorier,
Presedinte al Comisiei Nationale de Revizie si
Control a PD-L.

Marian MIRZAC

Studii si specializari

» Absolvent a doua programe de masterat
la Universite d’Auvergne, Clermont-Ferrand,
Franta - Stiinte economice cu specializdrile
Analizd economica si Politica si Analiza
financiard

Activitate profesionala:

» Director General, CARPATICA Asig
» Director Financiar, ADREM Invest
» Director General, NOVA Trade

» Director al Directiei de Antifrauda Fiscala
din cadrul ANAF - Agentia Nationala de
Administrare Fiscald.

» Consilier - Director General si de Director
Economic, ASTRA Asigurari

» Sef Serviciu Trezorerie, CREDIT Bank

WWW.primm.ro
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Lorand KRALIK

Studii si specializari

» 1989 Universitatea Babes-Bolyai din Cluj, Facultatea
de biologie, geografie si geologie, sectia inginerie
geologica si geofizica

» 1991 Colegiul Vitez Janos din Esztergom, Facultatea
de jurnalism

» 1993 Universitatea de Stiinte Agricole, Debrecen,
Facultatea de comert exterior

Activitate profesionala:

» 1989 - 1991 Schela de Petrol si Gaze Marghita
Inginer geolog

» 1991 - 1993 Editura Bihari Naplo SA Reporter /
Redactor/ Publicist comentator

» 1993 - 1996 Editura Bihari Naplo SA Director
economic

» 1996 - 2001 Editura Bihari Naplo SA Director general,
Presedinte CA

» 2001 - 2003 Editura Bihari Naplo SA Redactor

» 2005 - 2005 Pro Capital SRL Director Adjunct

» 2003 - 2005 Editura Scripta SA Redactor

» 2005 - 2007 Pangea Communication SRL Director

» 2007 - 2010 Consilier, Comisia Nationala a Valorilor
Mobiliare

» 2010 - prezent Comisar, Comisia Nationala a Valorilor
Mobiliare

Marian SARBU

Activitate profesionala:

» Presedinte, CSSPP - Comisia de Supraveghere a Sistemului de
Pensii Private

» Deputat, Presedinte Comisia de Validare, Vicepresedinte
Comisia pentru muncd si protectie sociala

» Deputat, Ministru Delegat pentru Relatia cu Partenerii Sociali
» Deputat, Ministrul Muncii si Protectiei Sociale

» Deputat, Vicepresedinte Comisia pentru munca si protectie
Sociald

» Secretar de stat ministerul Muncii si Protectiei Sociale
» Vicepresedinte CNSLR Fratia

» Presedinte Federatia Sindicatelor Libere din Industria Lemnului

primm 4/2013 9



Special

Membrii
Consiliului
ASF

Corneliu
MOLDOVEANU

Studii si specializari

» Absolvent al Conservatoire
National des Arts et Metiers
Absolvent al Academia de Studii
Economice din Bucuresti

Activitate profesionala:

» Membru in Colegiul Mediatorilor
Membru in Consiliul CSA - Comisia
de Supraveghere a Asigurdrilor

» Sef al departamentului de
Analiza Financiard, Oficiul National
de Prevenire si Combatere a Spdlarii
Banilor

» Analist Financiar, EUROMBANK

» Analist Financiar, Grupul
Financiar GELSOR

Cornel COCA-CONSTANTINESCU

Studii si specializari

Tudor BALTA

Studii si specializari

» Absolvent al Facultatii de
Economia Industriei - ASE Bucuresti
Curs postuniversitar la Institutul
Central de Pregdtire a Cadrelor de
Economie si Administratia de Stat

Activitate profesionala:
» Vicepresedinte al Consiliului CSA

» Director Financiar la Administratia
Port Constanta

» Director General al DGFP judetului
Constanta

» Director General Adjunct al
Centralei ONT “Litoral”

» Director la IHR Mamaia

» Director Adjunct Comercial la ITHR
Eforie Nord

» Experienta legislativa si
administrativa in calitate de deputat,
membru al Comisiei pentru buget,
finante si banci si ca Primar al
municipiului Constanta

» Membru al Camerei Auditorilor
Financiari din Romania

» Absolvent al Facultdtii de finante, Banci si burse de valori din Bucuresti

» Doctor in stiinte economice

Doru Claudian
FRUNZULICA

Studii si specializari

» Absolvent al Facultdtii de
electrotehnicd si comunicatii
Doctor in economie

Activitate profesionala:
» Membru al Consiliului CSA

» Membru al Consiliului Economic
si Social al Romaniei, pe partea
patronald

» Deputat din partea UNPR
» Membru in Consiliul CSSPP

» Secretar de stat in Ministerul
Muncii, Solidaritdtii Sociale si Familiei

Nina PUIU

Studii si specializari

» Absolvent ASE - Academia de
Studii Economice - Facultatea de
Finante, Banci, Contabilitate - 1997
Certificare ACCA - 2001

Activitate profesionala:

» Director General Adjunct al
RAIFFEISEN Leasing

» Contabil STRABAG Bucuresti
» Auditor SARA MERKUR

» Absolvent al mai multor cursuri postuniversitare in domeniul financiar bancar si membru al Corpului Expertilor Contabili si

Contabililor Autorizati din Romania

Activitate profesionala:

» Vicepresedinte al Consiliului CSA

» Director General al MKB Romexterra Leasing din 2007

» Presedinte al Asociatiei Societatilor de Leasing din Romania (ASLR)

» Administratorul brokerului de asigurari al grupului ROMEXTERRA din 2008 si Membru in CA al MKB Romexterra Bank
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Daca la nivel de portofoliu, cresterea
inregistrata anul trecut de piata de asigurari
a fost una atipica, obtinuta pe douad clase
de asigurare ,neinteresante” pana in 2012,

la nivel regional, rata de crestere a fost
sustinuta,artificial” de contractele cu riscuri
complexe raportate in Capitala, respectiv de

mmmessmmmssss - CoverStory

subscrierile realizate peste granitele tarii.

2

Vlad BOLDIJAR
Coordmatmg Editor

Romania la raport

Pana in doua puncte procentuale
in moneda europeana a castigat in anul
2012 piata de asigurari din Romania, dupa
cum anunta INSURANCE Profile la sfarsitul
lunii martie. Teritorial, de unde provine
acest scor?

Privind rezultatele macro,
identificam o crestere de 12% in dreptul
Capitalei si a judetului lifov, una de 25% in
ceea ce priveste afacerile derulate in afara
hotarelor tarii, respectiv o scddere de
sapte puncte procentuale pentru restul de
40 de judete din componenta Romaniei.

Daca din punctul de vedere al
afacerilor asigurdtorilor in afara Romaniei,
evolutia poate fi considerata una normalg,
raportat la contextul integrarii in UE,
intrebarea care deriva din enumerarea
procentelor de mai sus este: Chiar se fac
mai multe asigurari in Bucuresti si mai
putine in Cluj (-10%) sau Brasov (-20%)?

Raspunsul este: Nu. Ceea ce a
castigat municipiul Bucuresti din cele
40 de judete provine din diferenta de
raportare a companiilor de asigurare
pe fondul reorganizarilor, respectiv prin

1 2 Primm 4/2013

raportarea la Centru (in majoritatea
cazurilor acesta coincide cu Capitala) a
contractelor cu riscuri complexe de tip
corporate.

De altfel, asa se explica si diferenta
majora in ceea ce priveste structura
portofoliului de asigurare din Bucuresti
fatd de restul judetelor tarii. Daca in
Capitala, ponderea asigurarilor de
viata este sub media pietei (panain 19
procente), in 29 dintre judete (din totalul
de 40) segmentul life reprezintd peste
22%, si chiar detine circa o treime din
piata in Cluj (38%), Salaj si Arad (cate 34%)
sau Satu Mare si Bacau (cate 30% fiecare).

Bucuresti: Nucleul pietei
de asigurari

Capitala tarii, cu o populatie de
circa 2,2 milioane locuitori si circa 900 mii
de salariati. Locul in care ,se castiga cel
mai bine’; 3.292 lei fiind salariul mediu
brut la nivelul lunii decembrie 2012,
conform INSSE. Locul in care cele mai
multe dintre companiile de asigurare isi

s

au “centrul de comanda” si in care sunt

infiintate cele mai multe companii de
brokeraj. Municipiul care beneficiaza de
toate avantajele pe care le poate oferi
o capitala a Uniunii Europene, in toate
domeniile, nu numaiin... asigurari.

Cam acesta ar fi o schitd sumara
a imaginii Capitalei, locul in care, anul
trecut, jucatorii din piata au subscris 800
milioane euro, echivalentul a 42% din
totalul pietei de asigurare.

Totodata, anul trecut, un locuitor al
Bucurestilor a cheltuit in medie, pentru
produse de asigurare, echivalentul a
362 euro: 67 euro pentru asigurari de
viata si circa 294 euro pentru a-si asigura
bunurile.

De la Alba la Vrancea

De la Alba pana la Vrancea (in
ordine alfabetica), sau de la Giurgiu pana
la Cluj (in ordinea ascendenta a pietelor
locale de asigurare), companiile de profil
au subscris cumulat in cele 40 de judete
ale tarii putin peste 1 miliard euro.

Comparativ, intre judetele Romaniei
exista diferente mari, acestea fiind date

www.primm. Io
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Indicatori in asigurari la nivel de judete

Judet Populatia PBS (mil. EUR) Structura PBS (mil. EUR) pentru Rata de crestere
pentru anul 2012 portofoliu anul 2011 2012vs. 2011
pentru 2012
mii loc. viatd generale viatd generale total total  viatd generale total  viatd generale
1 ALBA 386 57 16.8 253%  74.7% 582 256 7.3 184  -125% -221% -87%
2 ARAD 462 10.8 20.7 342%  65.8% 68.2 334 9.6 238  -58% 122% -13.0%
3 ARGES 651 7.8 33.1 19.0%  81.0% 62.8 439 8.1 359 | -71% -3.8% -7.8%
4 BACAU 725 10.0 23.6 297%  70.3% 464 319 9.1 22.8 55% 103% 3.6%
5 BIHOR 600 85 29.1 22.5%  77.5% 62.5 379 8.0 299  -09%  6.0% -2.7%
6 BI?TFSITA— 319 44 15.7 21.7%  783% 63.0 18.5 32 154 83% 36.7% 2.4%
NASAUD
7 BOTOSANI 461 34 87 279%  721% 26.2 1.3 2.3 9.0 72%  485% @ -32%
8 BRAILA 374 42 16.9 20.0%  80.0% 564 21.7 56 16.1 27%  -24.1% 4.7%
9 BRASOV 596 94 31.7 229%  77.1% 68.9 50.6 128 378 -189% -269% -16.1%
10 BUZAU 498 4.7 19.6 192%  80.8% 486 24.8 6.0 188  -22% -220% 4.1%
11 CALARASI 320 1.6 94 146%  854% 344 10.7 12 9.5 25% 304% -1.1%
12 CARAS- 334 3.6 10.2 260%  74.0% 414 14.9 35 114 -7.4% 2.9% -10.5%
SEVERIN
13 CLUJ 684 24.6 40.5 378%  62.2% 95.1 721 22.5 496  97% 92% -183%
14 CONSTANTA 714 13.1 40.1 247%  753% 74.5 56.6 16.0 406  -60% -181% -1.2%
15 COVASNA 225 20 9.5 177%  823% 512 1.3 14 9.8 22%  430%  -3.7%
16 DAMBOVITA 539 26 15.8 141%  85.9% 34.1 19.8 1.7 18.1 -73% 533% -13.0%
17 DOLJ 725 73 288 203%  79.7% 498 37.7 9.2 285 -42% -20.9% 1.1%
18 GALATI 623 10.0 25.0 287%  71.3% 56.2 344 106 23.8 18%  -5.1% 4.9%
19 GIURGIU 289 1.1 8.0 122%  87.8% 31.3 11.0 0.6 104  -179% 857% -23.8%
20 GORJ 387 4.2 1.5 27.0%  73.0% 40.7 144 19 125 95% 1242% -7.9%
21 HARGHITA 329 38 11.5 251%  749% 464 17.6 34 143  -132% 142% -19.6%
22 HUNEDOARA 490 59 16.0 271%  72.9% 44.8 27.9 7.8 20.1 -214% -241% -204%
23 |ALOMITA 294 19 10.1 16.0%  84.0% 40.8 1.7 1.5 10.2 3.0% 286%  -0.8%
24 1ASI 816 82 229 264%  73.6% 382 373 105 268 -166% -220% -144%
25 MARAMURES 519 6.9 17.5 284%  71.6% 47.1 250 76 173 -21%  -9.0% 0.9%
26 MEHEDINTI 307 3.0 82 20.8%  732% 36.3 9.6 1.9 7.7 16.1%  58.4% 5.8%
27 MURES 586 8.8 21.1 293%  70.7% 510 34.0 106 234 -122% -172% -99%
28 NEAMT 572 6.4 15.7 29.0%  71.0% 38.6 26.2 8.0 181 -156% -200% -13.6%
29 OLT 491 38 1.1 255%  74.5% 304 15.2 23 130 -20% 69.0% -143%
30 PRAHOVA 833 10.6 411 205%  79.5% 62.1 53.0 9.3 437  24% 143%  -59%
31 SALAJ 249 39 7.6 342%  65.8% 46.1 1.5 3.1 84 04% 269%  -9.5%
32 SATU MARE 373 6.1 141 30.1%  69.9% 54.1 31.8 16.5 154  -366% -631% -83%
33 SIBIU 424 85 27.8 234%  76.6% 85.7 416 128 288 -127% -333% -3.6%
34 SUCEAVA 706 7.7 232 249%  75.1% 437 32.2 6.9 253 43% 11.1% -84%
35 TELEORMAN 433 1.7 89 158%  84.2% 24.5 1.1 1.2 99 -43% 421%  -9.8%
36 TIMIS 661 12.8 409 23.8%  76.2% 81.2 57.8 137 44.1 71%  -6.8% -7.2%
37 TULCEA 254 2.5 84 231%  76.9% 43.1 11.0 2.3 87 -0.6% 8.8% -3.1%
38 VALCEA 418 47 16.7 22.1%  77.9% 51.1 21.1 3.2 17.9 15% 486%  -6.9%
39 VASLUI 464 2.8 8.1 26.0%  74.0% 235 114 2.0 94 -45% 409% < -14.2%
40 VRANCEA 395 4.2 141 229%  77.1% 46.2 17.6 26 14.9 40%  582%  -5.6%
In afara Romaniei = 0.4 86.0 0.5% 99.5% = 68.2 - 682 | 266% 0.0% 26.0%
Bucuresti - llifov 2,203 148.6 647.9 187%  81.3% 3616 7070 1330 5740 127% 11.8% 12.9%
Teritoriu 19,527 2533 7594 25.0%  75.0% 51.9 1,0873 2677 8195 @ -69% -54% -7.3%
Total Piata 21,730 4024 14933 212% 788% 87.2 18624 400.7 14617  1.8% 0.4% 2.2%

Nota: Toate cifrele prezentate au la baza rezultatele financiare transmise de companii Revistei de Specialitate INSURANCE Profile. Pentru anul 2012, 33 de companii
de asigurare au transmis rezultate regionale, afacerile acestora totalizand 1,82 mld. EUR (95,9% din piatd). Pentru anul 2011, 30 de companii de asigurare au
transmis rezultate regionale, afacerile acestora totalizand 1,72 mld. EUR (92,3% din piata).

BCR Asig. de Viata VIG si SAFETY Broker nu au dorit publicarea rezultatelor judetene.
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Efectivul salariatilor la
31.12.2012

Ucraina

MARAMURES

ALBA
CCARAS-SEVERIN

RS

Ungaria

de specificul economic al fiecaruia,
asezarea geografica, forme de relief,
culturd, populatie s.a.m.d., ansamblu de
caracteristici care au influentat puternic
dezvoltarea pietei asigurarilor la nivelul

fiecarei unitati administrativ-teritoriale.

Astfel, nu este de mirare ca Top

5 la nivelul judetelor alcatuit dupa

Sucursale de top

ING (Prahova)
AIR Broker
CAMPION

TRANSILVANIA
ASIROM

ING (Cluj)
ASTRA

COVASNA

STI
CALARASI

GIURGIU

Serbia MEHEDINT!
TELEORMAN

Sursa: INSSE (Buletinul statistic lunar-judetean)
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@ peste 200.000

@ intre 100.000 - 200.000
intre 50.000 - 100.000
sub 50.000

BOTOSANI

Moldova

Ucraina

TULCEA

TALOMITA

Bulgaria

dimensiunea subscrierilor a fost
determinat de nivelul salariului mediu
brut, in asa fel incat regdsim in acest
clasament unitati administrativ-teritoriale
unde acesta este printre cele mai mari din
tara (Cluj — circa 2.400 lei in decembrie
2012) sau in care exista cea mai nume-
roasa forta de munca (Timis - circa 215
mii angajati). Clasamentul confirma,

MARSAY

de altfel, inca o dat3, cd bunastarea si
siguranta financiara a individului, precum
si nivelul investitiilor in crearea de locuri
de munca sunt intr-o legatura mai mult
decat stransa cu asigurarile.

Tn acest sens, ,judetele locomotiva”
ale pietei teritoriale de asigurare au fost
si,capitalele” euroregiunilor din care
fac parte: Cluj (Nord-Vest), Timis (Vest),
Constanta (Sud-Est), Prahova (Sud-
Muntenia) si Brasov (Centru) - acestea
generand insumat circa 14% din totalul
pietei de asigurare.

Clujul, un judet iesit din
tipare

Judetul Cluj este locul in care
au luat nastere companiile de asigurari
ARDAF si BT Asigurari, cel mai mare
broker de asigurare de viata - KUNDEN
Broker, in care ING Asigurari de Viata
a avut un centru regional de servicii
pentru Europa, unde a avut sediul central
GROUPAMA Asigurdri, si unde inca il are
Sucursala din Romania a AEGON.

Tot in Cluj isi au sediul si primele
doud cele mai mari Agentii de asigurare
de viata din tard, ale BCR Asigurdri de

Asig. de viata PBS mil. RON

Asig. generale PBS mil. RON

Brokeri de asigurare PI'mil. RON

BCR Asig. de Viata VIG - Cluj na

ASIROM VIG - Prahova 35.02

TRANSILVANIA Broker - Arges 32.54

ING Asig. de Viata - Cluj 3335

ASTRA Asigurdri - Timis 34.14

CAMPION Broker - Prahova 22.33

ING Asig. de Viata - Prahova 25.34

OMNIASIG VIG - Arges 3197

AIR Broker - Brdila 22.05

l 4 Primm 4/2013
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Viata VIG, respectiv ING Asigurari de Viata.
La toate aceste realitati putem adauga
remuneratiile salariatilor si forta de munca
activa (locul 3 pe tara la ambele capitole),
apropierea de granita de Vest a Romaniei
si dinamica economiei locale, investitiile
strdine de aici fiind printre cele mai
ridicate din tara.

Cu asemenea realizari, nu a fost
greu pentru piata clujeana de asigurari sa
se impuna ca fiind cea mai mare din tara
(exceptand Bucurestii): 65 milioane euro
au subscris anul trecut companiile de
asigurare aici: 25 milioane euro asigurdri
de viata (locul | la aceasta categorie) si
circa 40 milioane euro asigurari generale
(pozitia lll, dupa Prahova si Timis). Si tot in
judetul Cluj s-a inregistrat si cea mai mare
densitate a asigurarilor - 95 euro/capita
- calculata pentru anul 2012, Clujul fiind,
de altfel, singurul judet in care cifra a fost
peste media nationala (87 euro).

De la ,mai mult” (2008)
la,,mai putin si mai bun”
(2012)

Privind per ansamblu situatiile
financiare, nici in procente, nici in cifre
absolute, diferentele nu sunt mari fata de

Regiunea
Bucuresti - lifov

lﬁl 2,2 mil. locuitori

CoverStory mmmm——

anii anteriori. Debutul crizei financiare a
marcat scaderi importante ale afacerilor
asiguratorilor in Bucuresti si in judetele
mai puternic industrializate, ,centrul

de greutate”al pietei mutandu-se de la
corporate catre retail, de la,vandutul/
cumparatul la kilogram” la cel,,cu
amanuntul’, de la asigurarile obligatorii

ne/atasate contractelor de creditare la
cele facultative ... de la mai mult la mai
putin si mai bun.

Practic, prelungirea crizei financiare
a adus o noud realitate, in care si cei care
cumpara, si cei care vand asigurari sunt
mult mai atenti si mai pregatiti.

Castig salarial mediu brut la

31.12.2012

Ucraina
MARAMURES
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SUCEAVA
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sub 1.700 lei

Moldova

BOTOSANI
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Ucraina

BRAILA

CALARASIT

Bulgaria

Sursa: INSSE (Buletinul statistic lunar-judetean)

ASTRA Asigurari
!_%FALLIA,HZ—]'IRIAC
N ROUL: MA A-*gurari
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PBS: 797 mil. EUR ING g
— BCR Asig. =y
19% viata 81% generale de Viata ;:f:'& ‘
Densitatea asigurarilor PIRAEUS s’
362 EUR/capita Ins. Broker
ASTRA
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top5Asig.generale  PBSmiLRON _ Top 5 Brokeri PI mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na OMNIASIG VIG 53239 PORSCHE Broker 179.36
ING Asig. de Viata 141.58 ASTRA Asigurdri 47352 AON Romania 90.07
BRD Asig. de Viata 6197 ALLIANZ-TIRIAC 45375 PIRAEUS Ins. Broker 46,99
GENERALI Romania 45.46 GROUPAMA Asigurdri 360.02 DOMAS Broker 45.70
ALLIANZ-TIRIAC 3641 UNIQA Asiguréri 225.22 RAIFFEISEN Broker 41.00
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I CoverStory
Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
Alba ING Asig. de Viat 9.06 Bra;bv ING Asig. de Viat 17.26
BCR Asig. de Viata VIG na BCR Asig. de Viata VIG na
ASIROM VIG 3.77 ASIROM VIG 252
ALLIANZ-TIRIAC 2.04 GENERALI Romania 236
GRAWE Romania 1.09 ALLIANZ-TIRIAC 187
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
OMNIASIG VIG 17.53 ASTRA Asigurari 26.16
ASTRA Asigurari 12.25 GROUPAMA Asigurdri 18.00
ASIROM VIG 1043 UNIQA Asigurari 16.03
GROUPAMA Asigurari 769 GENERALI Romania 1398
ALLIANZ-TIRIAC 6.27 OMNIASIG VIG 1397
BCR Asig. de Viata
ING Top 5 Brokeri Pl mil. RON ING Top 5 Brokeri Pl mil. RON
ROM Insurance SAFETY Broker na BCR Asig. de Viatd SAFETY Broker na
DESTINE TRANSILVANIA Broker 6.30 SAFETY KRON ASIG 6.06
PROFESSIONAL ROM INSURANCE Broker 439 ASTRA DESTINE Broker 513
ASIROM DESTINE Broker 382 DESTINE GT Broker 325
ASTRA PROFESSIONAL Broker 308 ASIROM EXPRESS Broker 233

ALBA

ASIGUFARI GENERALE

-l' [l OMNIASIG VIG

B GROUPAMA Asigurari

FMUNIQA Asigurari
ﬁ[ﬂ(’f‘«tERﬂ"&.‘.I Ro# ania
W N A 'qw_.-?

T
ASTRA Asigurari L

SIROM VIG
m" 'glur&ri E

.-‘. ‘

|
fz ]

Judetul

Covasna M OMNIASI

T AFCIANT lﬁ' . oo
g‘ v nﬁ-n.& 2,55 mil. locuitori
e -y -

PBS: 157 mil. EUR
I

24% viatd 76% generale

Densitatea asigurarilor
61 EUR/capita

BCR Asig. de Viatd, ING, SAFETY, TRANSILVANIA, STAR Broker, GROUPAMA, ASIROM

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
ING Asig. de Viata 284 GROUPAMA Asigurari 12.82 SAFETY Broker na
BCR Asig. de Viata VIG na OMNIASIG VIG 5.66 STAR Broker 3.04
ASIROM VIG 1.00 ALLIANZ-TIRIAC 5.59 TRANSILVANIA Broker 2.85
GRAWE Romania 0.97 ASTRA Asigurdri 5.50 GT Broker 1.62
ALLIANZ-TIRIAC 0.62 ASIROM VIG 4.21 MILLENIUM Ins. Broker 0.51
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Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON ? Judetul Top 5 Asig. de viat3 PBS mil. RON

Harghita ASIROMVIG 528 Muré; ING Asig. de Viata 1053

ING Asig. de Viata 3.28 : BCR Asig. de Viata VIG na

BCR Asig. de Viat3 VIG na § ASIROM VIG 414

ALLIANZ-TIRIAC 116 : GENERALI Romania 3.50
", GRAWE Romania 0.90 ‘, / EUREKO Asigurari 2.73

Top5Asig.generale  PBSmiLRON Top5Asig.generale  PBSmiLRON
OMNIASIG VIG 1057 § ASTRA Asiguriri 1893
ALLIANZ-TIRIAC 863 § GROUPAMA Asiguriri 13.84
GROUPAMA Asigurari 8.23 : OMNIASIG VIG 1338
ASIROMVIG 496 NG EUROINS Romania 11.55
ASTRA Asigurari 453 : BCR Asig. de Viats ASIROM VIG 10.16
ING : ASIROM

BCR Asig. de Viata Top 5 Brokeri PI mil. RON : ROM Insurance Top 5 Brokeri PI mil. RON
DESTINE SAFETY Broker na : PROFESSIONAL INTER Broker 364

SAFETY DESTINE Broker 362 : ASTRA PROFESSIONAL Broker 291
ROMInsurance  ROM Ins. Broker 196 : INTER Broker  ~ a5)CONS Broker 253
MAXYGO MAXYGO Broker 182 : CAMPION ROM Ins. Broker 171
ASIROM MAKLER-SIG 098 § EUROINS "~ CAMPION Broker 137

ASIGDRARI GENERALE § SIGUF ;
W\ EE OMNIASIG VIC e : [l ASTRA Asigura
B ALLIANZ-TIRL : o B ov \r

F_ GROUPAMA As._..... : -
(AST=IMV .. :

ahm il

=z

“La nivel local,

...................................................................................................................................... amenintarile la adresa
pietei de asigurare sunt
date de produsele RCA,
property si CASCO.
Scaderea vanzarilor
acestor produse va
continua siin 2013,
intrucat nivelul de trai al
localnicilor este tot mai

"

SCazut.

Judetul — =
Sibiu A GENERALE: 10 PAEHiI

Albert 100, Director General
CARPATICA, ING, BCR Asig. de Viata, TRANSILVANIA, PROFESSIONAL, STAR Broker, STAR Broker de Asigurare, judetul Sibiu
SAFETY, AXA Life, ASTRA

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
ING Asig. de Viata 14.90 CARPATICA ASIG 1797 STAR Broker 21.97
BCR Asig. de Viata VIG na ALLIANZ-TIRIAC 17.67 HERMANNSTADT Broker 6.68
ALLIANZ-TIRIAC 283 ASTRA Asigurari 16.01 PROFESSIONAL Broker 431
AXA Life Ins. 1.29 GROUPAMA Asigurari 1549 SAFETY Broker na
GENERALI Romania 118 ASIROM VIG 14.05 TRANSILVANIA Broker 3.77
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Judetul
Bacau

ING

SAFETY
MILLENIUM
DESTINE, ASTRA
MAXYGO
CARPATICA

BCR Asig. de Viata
ASIROM

Judetul
lasi

CoverStory

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 17.45
BCR Asig. de Viata VIG na
ASIROMVIG 443
ALLIANZ-TIRIAC 2.14
GENERALI Romania 1.50
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASTRA Asigurdri 19.22
ASIROM VIG 17.69
OMNIASIG VIG 14.10
CARPATICA ASIG 11.17
ALLIANZ-TIRIAC 10.85
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
DESTINE Broker 7.37
KUNDEN Broker 4.88
SAFETY Broker na
MAXYGO Broker 1.89
MILLENIUM Ins. Broker 1.62

M ASTRA Asigurari

SN GROUPAMA Asigurari

Judetul
Botosani

MILLENIUM
DESTINE

PIRAEUS Ins. Broker
ASTRA
TRANSILVANIA
BCR Asig. de Viata
ING

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na
ING Asig. de Viata 3.26
GRAWE Romania 1.55
ASIROM VIG 1.53
ALLIANZ-TIRIAC 1.10
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASTRA Asigurdri 7.16
OMNIASIG VIG 7.00
ALLIANZ-TIRIAC 4.54
ASIROM VIG 445
GROUPAMA Asigurdri 3.90
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
DESTINE Broker 6.80
MILLENIUM Ins. Broker 0.57
TRANSILVANIA Broker 0.29
PIRAEUS Ins. Broker 0.02
DEXASIG Broker 0.00

-~ TANZ-TIRL, . -
ROMGIG -

tﬂ w

i AS{I}IELVIE 13 - ln' 3,74 mil. locuitori

>
\ PBS: 141 mil. EUR

27% viata 73% generale

Densitatea asigurarilor

38 EUR/capita
ASTRA, BCR Asig. de Viatd, SAFETY, ING
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na OMNIASIG VIG 20.61 SAFETY Broker na
ING Asig. de Viatd 943 ASTRA Asigurari 15.98 OTTO Broker 3.68
ALLIANZ-TIRIAC 2.56 GROUPAMA Asigurari 1524 KUNDEN Broker 2.79
ASIROMVIG 2.51 ASIROMVIG 11.74 LACOLI Broker 2.07
GRAWE Romania 217 ALLIANZ-TIRIAC 10.60 MAXYGO Broker 1.95
l 8 primm 4/2013 www.primm.ro



Judetul
Neamt

ASTRA,

BCR Asig. de Viata
MILLENIUM
SAFETY
CAMPION
TRANSILVANIA
ING

ASIROM

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na
ING Asig. de Viata 8.38
ALLIANZ-TIRIAC 212
GRAWE Romania 2.04
ASIROM VIG 0.76
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASIROM VIG 14.09
ASTRA Asigurari 13.53
OMNIASIG VIG 11.53
GROUPAMA Asigurdri 10.00
ALLIANZ-TIRIAC 8.99
Top 5 Brokeri Pl mil. RON
SAFETY Broker na
MILLENIUM Ins. Broker 345
CAMPION Broker 1.71
TRANSILVANIA Broker 1.68
LACOLI Broker 1.18

CoverStory

Judetul
Suceava

ING

BCR Asig. de Viatd
CARPATICA
ASTRA

DESTINE
CAMPION

]
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 13.31
BCR Asig. de Viata VIG na
GRAWE Romania 3.53
ASIROM VIG 345
ALLIANZ-TIRIAC 1.04
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASTRA Asigurdri 16.33
CARPATICA ASIG 16.25
GROUPAMA Asigurdri 14.80
OMNIASIG VIG 10.98
ASIROM VIG 10.17
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
DESTINE Broker 857
CAMPION Broker 6.36
SRBA 3.87
FREEDOM Ins. Broker 2.87
MULTI ASIG 2.55

Ml ASIROM VIG
ASTRA Asigurari
OMNTASIG VIG
n * M GROUP,
{7 12 P
. | .

\sigr® iri
al 1pr ¢
e ;

"Piata suceveanad de
asigurari da semne de
revenire. Cred ca perioada

{;J:Selﬂ grea din anii 2010-2011

a trecut. Segmentul
corporate a avut foarte
mult de suferit, de aceea
ne-am axat mai mult pe
retail.”

Mircea GEORGESCU
Director Sucursala
CARPATICA ASIG, judetul Suceava

ING, BCR Asig. de Viata, PIRAEUS Ins. Broker, DESTINE, MILLENIUM, PROFESSIONAL,

ASIROM
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na OMNIASIG VIG 7.03 DESTINE Broker 1.34
ING Asig. de Viata 244 ASIROMVIG 522 PIRAEUS Ins. Broker 0.12
ASIROM VIG 0.81 ALLIANZ-TIRIAC 4.65 MILLENIUM Ins. Broker 0.09
ALLIANZ-TIRIAC 0.64 ASTRA Asigurdri 4.58 PROFESSIONAL Broker 0.00
GRAWE Romania 0.29 UNIQA Asigurari 4.06 na na

www.primm.ro
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E— CoverStory
Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON

Bihor ING Asig. de Viata 14.60 Bistri;a- ING Asig. de Viata 530

BCR Asig. de Viata VIG na Néséud BCR Asig. de Viata VIG na

ASIROM VIG 2.99 ASIROM VIG 3.15

ALLIANZ-TIRIAC 292 GRAWE Romania 1.67

GENERALI Romania 1.72 ALLIANZ-TIRIAC 0.90

Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON

ASTRA Asigurdri 21.96 ASTRA Asigurdri 17.12

OMNIASIG VIG 17.86 ALLIANZ-TIRIAC 7.55

UNIQA Asigurari 15.80 EUROINS Romania 7.29

EUROINS Romania 15.65 OMNIASIG VIG 6.40

GROUPAMA Asigurdri 14.54 GROUPAMA Asigurdri 6.23

ING, EUROINS
ING GLOBAL ASSURANCE

ASIROM SAFETY Top 5 Brokeri Pl mil. RON ASTRA Top 5 Brokeri Pl mil. RON
ASTRA INTER Broker 16.99 TRANSILVANIA TRANSILVANIA Broker 11.54

INTER Broker EXA Broker 6.87 DESTINE GLOBAL ASSURANCE 6.25

BCR Asig. de Viata SAFETY Broker na BCR Asig. de Viata LACOLI Broker 1.89
EXA Broker SIS Broker 4.09 ASIROM PROFESSIONAL Broker 1.86
EUROINS ASICONS Broker 297 PROFESSIONAL DESTINE Broker 173

il ASTRA Asigurari
ALLIANZ-TIRIAC

Judetul
Cluj ,i‘
2,74 mil. locuitori
PBS: 179 mil. EUR
|
30 viata 70% generale

Densitatea asigurarilor

65 EUR/capita
ING, BCR Asig. de Viata, SAFETY, ASTRA, DESTINE, GLOBAL ASSURANCE
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na ASTRA Asigurdri 2761 KUNDEN Broker 14.64
ING Asig. de Viatd 3335 GROUPAMA Asigurari 26.23 SAFETY Broker na
ALLIANZ-TIRIAC 5.19 OMNIASIG VIG 25.06 ASICONS Broker 7.36
ASIROMVIG 4.75 ALLIANZ-TIRIAC 24.13 DESTINE Broker 722
GRAWE Romania 2.92 UNIQA Asigurdri 22.02 GLOBAL ASSURANCE 7.20
20 primm 4/2013 www.primm.ro



CoverStory I
Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
Maramures _5CR Asio. de Viaia ViG na Séla] ASIROMVIG 5.89
ING Asig. de Viata 6.52 ING Asig. de Viata 4.37
GENERALI Romania 3.72 BCR Asig. de Viata VIG na
ASIROM VIG 3.50 ALLIANZ-TIRIAC 1.09
ALLIANZ-TIRIAC 178 GRAWE Romania 039
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
EUROINS Romania 18.77 ASTRA Asigurdri 542
OMNIASIG VIG 11.70 OMNIASIG VIG 4.94
GROUPAMA Asiguriri 11.15 ASIROMVIG 397
ALLIANZ-TIRIAC 8.04 ALLIANZ-TIRIAC 387
ASTRA Asigurari 5.66 UNIQA Asigurdri 3.58
BCR Asig. de Viata Top 5 Brokeri PI mil. RON ING Top 5 Brokeri PI mil. RON
EUROINS ASICONS Broker 552 MILLENIUM SAFETY Broker na
ING  SAFETY Broker na BCR Asig. de Viata GEPA Broker 5.81
SAFETY  GLOBAL ASSISTANCE 248 SAFETY ASICONS Broker 2,95
GENERALI  ROCREDIT Broker 2.05 ASIROM MILLENIUM Ins. Broker 129
INTER Broker " |NTER Broker 161 ASTRA MAXYGO Broker 086

« i £ LIAP: 'r.-__nnmc-

OMNIASIG ‘JIG
g@ngupﬁﬂ A Asigurari
7 T AR _IAHZ—IIF“AC 4

s
Lo h - ‘sigy Jari
I

A

"S-a simtit o inviorare

a economiei locale, in
special in prima jumatate
a anului 2012. Chiar daca
regiunea este una buna
din punct de vedere
economic si industrial,

la capitolul asigurari
facultative, clientul merge
pe principiul mie nu mi se
poate intampla!

Judetul
Satu Mare 'l"' GRO'IPAMA siguﬁ:'

't'Asnaglv' Y

ING, BCR Asig. de Viata, PIRAEUS Ins. Broker, ASIROM, ASTRA Vasile CRISAN, Director Regional

EUROINS Romania, judetul Maramures

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
ING Asig. de Viata 8.23 ASTRA Asigurdri 11.62 MB EUROPA Broker 9.53
BCR Asig. de Viata VIG na ALLIANZ-TIRIAC 9.56 GLOBAL ASSISTANCE 7.92
ASIROM VIG 3.15 OMNIASIG VIG 9.52 ASICONS Broker 2.53
ALLIANZ-TIRIAC 112 GROUPAMA Asigurdri 5.56 PIRAEUS Ins. Broker 191
EUREKO Asigurdri 0.90 ASIROM VIG 544 MAXYGO Broker 0.58

www.primm.ro primm 4/2013 2 l



Judetul
Braila

ING

AIR Broker
MILLENIUM

BCR Asig. de Viatd
ASIROM

DESTINE

ASTRA

CoverStory

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 9.36
BCR Asig. de Viata VIG na
ASIROM VIG 1.24
ALLIANZ-TIRIAC 0.86
GENERALI Romania 047
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASIROM VIG 15.14
ASTRA Asigurari 11.48
ALLIANZ-TIRIAC 8.29
GROUPAMA Asigurdri 7.83
OMNIASIG VIG 6.55
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
AIR Broker 22.05
SRBA 351
MILLENIUM Ins. Broker 2.19
DEXASIG Broker 1.07
DESTINE Broker 061

i Asigurari

LI!HZ*‘[IRI.AE

Judetul
Buzau

PIRAEUS Ins. Broker
ING

BCR Asig. de Viata
CARPATICA
SAFETY

AIR Broker
EUROINS

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 7.26
BCR Asig. de Viata VIG na
EUREKO Asigurari 2.56
ASIROM VIG 1.67
ALLIANZ-TIRIAC 1.28
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
EUROINS Romania 18.03
CARPATICA ASIG 14.55
ALLIANZ-TIRIAC 11.71
ASIROM VIG 940
GROUPAMA Asigurdri 8.40
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
AIR Broker 6.72
SRBA 3.85
SAFETY Broker na
PIRAEUS Ins. Broker 1.82
BROKASIG CONSULTING 1.14

RPATICA ASIG
LLTANZ-TIRIAC

=1 GOUF Asrgrri ri

ASTROM VIG T, &

At

44 i mr

8 |

Judetul 1GUES
Constanta ' ﬂsnoup::: d::ﬁuran 'w
! M VIG 2,86 mil. locuitori
4 !"']m TALT 5 VIG - 4 .
5 El nr a AN IR
o i “'" mll f' PBS: 163 mil. EUR
y ]
m 24% viatd 76% generale
o Densitatea asigurarilor
i [ s .
57 EUR/capita

ASTRA, ING, BCR Asig. de Viatd, VERASIG, TRANSILVANIA, SAFETY, GROUPAMA, LION

Broker, EUROINS, ASIROM

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON

ING Asig. de Viata 2256 GROUPAMA Asigurari 25.79 VERASIG Broker 13.35

BCR Asig. de Viata VIG na ASTRA Asigurdri 2542 DEXASIG Broker 12.30

GRAWE Romania 3.79 ASIROM VIG 24.53 LION Broker 11.62

EUREKO Asigurari 251 OMNIASIG VIG 23.86 SAFETY Broker na

GENERALI Romania 2.1 EUROINS Romania 21.22 TRANSILVANIA Broker 5.81
2 2 Primm 4/2013
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Judetul
Galati

CARPATICA

ING

DESTINE

SAFETY

ASTRA

AIR Broker
PIRAEUS Ins. Broker
BCR Asig. de Viata
ASIROM

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 18.17
BCR Asig. de Viata VIG na
GRAWE Romania 2.52
ASIROM VIG 1.54
EUREKO Asigurari 1.07
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
CARPATICA ASIG 19.98
ASTRA Asigurdri 15.83
OMNIASIG VIG 15.61
GROUPAMA Asigurdri 11.67
UNIQA Asigurdri 10.59
Top 5 Brokeri Pl mil. RON
SAFETY Broker na
DESTINE Broker 7.00
AIR Broker 6.99
PIRAEUS Ins. Broker 5.66
OTTO Broker 0.89

CoverStory

Judetul
Tulcea

ASIROM

BCR Asig.de Viata
SAFETY

DESTINE
TRANSILVANIA
ASTRA

]

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na
ASIROMVIG 2.03
GRAWE Romania 1.13
ALLIANZ-TIRIAC 1.07
ING Asig. de Viata 0.99
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASTRA Asigurdri 7.01
OMNIASIG VIG 6.71
ASIROM VIG 474
ALLIANZ-TIRIAC 453
GROUPAMA Asigurdri 3.50
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
TRANSILVANIA Broker 4.09
DESTINE Broker 236
SRBA 1.67
SAFETY Broker na
LACOLI Broker 0.20

GALATI
ASTGURRBEGENERALE
' A CARPATICA ASIG
Wl ASTRA Asigurari
TAOMNTASIC VIG
T GROLY AMA » iigt. ol

-“I.ﬁ.LLIA.HZ -4 RIAC 'y
L"!GF*! JPs
-

Y UNT™ G “:l.r [f = a
ﬁ ﬁ ﬁ.-‘--'

rl

"Mediul economic

ne-a ridicat si ne ridica
in continuare destule
probleme. Dar acelasi
mediu inseamna o
provocare pentru noi,
de a gasi solutii pentru
de a ne putea adapta la
nevoile clientilor”

NERALE: 30 PRER
Judetul ASIGURART GENERALE: J2

Vrancea yr mum-.w

Gabriel NICOLAE
Director General
VERASIG Broker, judetul Constanta

CARPATICA, ASTRA, GROUPAMA, BCR Asig. de Viatd, AIR Broker, MILLENIUM, DESTINE,
ING, GENERALI

Top 5 Asig. de viata

PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri Pl mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na ASIROM VIG 14.86 AIR Broker 545
ING Asig. de Viata 4.79 ASTRA Asiguradri 9.10 LACOLI Broker 2.62
GENERALI Romania 1.93 GROUPAMA Asigurdri 7.85 MILLENIUM Ins. Broker 1.95
ASIROM VIG 1.05 CARPATICA ASIG 742 OTTO Broker 1.00
GRAWE Roménia 0.90 ALLIANZ-TIRIAC 6.90 DESTINE Broker 047

wWww.primm.ro primm 4/2013
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—— CoverStory

Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
Arges ING Asig. de Viata 1798 C5|5ra§i ING Asig. de Viata 221
BCR Asig. de Viat3 VIG na ASIROMVIG 117
ALLIANZ-TIRIAC 124 ALLIANZ-TIRIAC 087
GENERALI Romania 1.03 BCR Asig. de Viatd VIG na
GROUPAMA Asigurari 0.92 GRAWE Romania 045
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
OMNIASIG VIG 31.97 OMNIASIG VIG 7.30
ASTRA Asiguriri 30.29 ALLIANZ-TIRIAC 7.26
GROUPAMA Asigurari 18.05 UNIQA Asigurari 6.95
UNIQA Asigurari 16.15 ASTRA Asigurdri 6.85
ASIROMVIG 1229 GROUPAMA Asiguriri 6.04
ING
BCR Asig. de Viatd  [Jop 5 Brokeri PI mil. RON Top 5 Brokeri PI mil. RON
AIR Broker  TRANSILVANIA Broker 32.54 ING SAFETY Broker na
TRANSILVANIA - “sAFETY Broker na BCR Asig.de Viatd " DESTINE Broker 323
SAFETY " AR Broker 545 SAFETY " OT70 Broker 0.99
CAMPION ™ /AcOL Broker 477 DESTINE - “cpga 056
GROUPAMA " AMPION Broker 452 ASIROM  "AXYGO Broker 028

"IQF \sigurari s

ﬁ“ﬂ- o { ol 1

Judetul

Dambovita - m ssrea avie
NTASIG VIG

*nn mn: TAC 'il
3,36 mil. locuitori

PBS: 154 mil. EUR
|
18% viata 82% generale

Densitatea asigurdrilor

46 EUR/capita

ING, BCR Asig. de Viatd, CAMPION, ASTRA, SAFETY, MILLENIUM, DESTINE,

TRANSILVANIA, AXA Life, ASIROM
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
ING Asig. de Viata 4.13 ASTRA Asigurdri 16.11 TRANSILVANIA Broker 2.21
BCR Asig. de Viata VIG na ASIROMVIG 13.26 CAMPION Broker 1.61
ALLIANZ-TIRIAC 0.78 OMNIASIG VIG 10.84 SAFETY Broker na
AXA Life Ins. 045 ALLIANZ-TIRIAC 7.81 MILLENIUM Ins. Broker 0.96
ASIROM VIG 0.40 UNIQA Asigurdri 5.04 DESTINE Broker 0.76

2 4 primm 4/2013 www.primm.ro



CoverStory I

| ASIROM VIG
MEASTRA Asigurari
» 1 FROUI

ASTRA Top 5 A.sig de Yia:gé PBS mil. RON ING Top 5 A.sig de Yia:gé PBS mil. RON
ING ING Asig. de V|aAt)a4 2.34 BCR Asig. de Viat3 ING Asig. de Viata 233
SAFETY GENERALI Romania 090 VAXYGO ASIROM VIG 196
CAMPION ALLIANZ-TIRIAC 040 SAFETY BCR Asig. de Viata VIG na
DESTINE ASIROMVIG 0.25 PIRAEUS Ins. Broker GRAWE Roménia 040
TRANSILVANIA GROUPAMA Asigurari 0.15 DESTINE ALLIANZ-TIRIAC 035
GENERALI Top 5 Asig. generale PBS mil. RON ASTRA Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASIROM OMNIASIG VIG 822 EURQINS OMNIASIG VIG 9.44
ASTRA Asigurari 5.90 ASIROM ASIROM VIG 6.93
ASIROM VIG 578 ASTRA Asigurari 6.09
ALLIANZ-TIRIAC 320 GROUPAMA Asigurdri 557
Ju.detul. GROUPAMA Asiguréri 267 Judetul EUROINS Romania 440
Glurglu Top 5 Brokeri Pl mil. RON Ialomlta Top 5 Brokeri Pl mil. RON
SAFETY Broker na DESTINE Broker 7.37
CAMPION Broker 2.96 MAXYGO Broker 291
TRANSILVANIA Broker 0.92 SRBA 2.10
LACOLI Broker 0.78 SAFETY Broker na
DESTINE Broker 0.61 PIRAEUS Ins. Broker 0.25
Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viats PBS mil. RON
Prahova ING Asig. de Viatd 2534 Teleorman BCR Asig. de Viata VIG na
BCR Asig. de Viata VIG na ING Asig. de Viata 2.10
ALLIANZ-TIRIAC 250 ALLIANZ-TIRIAC 042
ASIROMVIG 130 ASIROMVIG 033
GRAWE Romania 124 GENERALI' Romania 032
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON
ASIROM VIG 3502 OMNIASIG VIG 9.40
ASTRA Asigurari 27.55 ASTRA Asigurari 748
ALLIANZ-TIRIAC 2356 ASIROM VIG 7.00
OMNIASIG VIG 2293 GROUPAMA Asiqurdri 507
UNIQA Asigurari 20.26 ALLIANZ-TIRIAC 280
ASTRA ASTRA
ASIROM Top 5 Brokeri PI mil. RON ING Top 5 Brokeri PI mil. RON
ING  CAMPION Broker 2233 BCR Asig. de Viata ~_DESTINE Broker 2.53
BCR Asig. de Viata DESTINE Broker 14.48 MILLENIUM  SRBA 127
CAMPION AR Broker 1080 DESTINE  MILLENIUM Ins. Broker 0.55
DESTINE " MAXYGO Broker 9.16 PIRAEUS Ins. Broker  PIRAEUS Ins. Broker 0.23
AR Broker  “ASIFORT Broker 8.00 ASIROM  SAFETY Broker na

Www.primm.ro primm 4/2013 2 5
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Judetul
Dolj

ING

BCR Asig. de Viata
TRANSILVANIA
MILLENIUM
GENERALI
CARPATICA
ASTRA

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 1539
BCR Asig. de Viata VIG na
GENERALI Romania 2.33
GRAWE Romania 1.37
ALLIANZ-TIRIAC 0.94

ASTRA Asigurdri 27.27
OMNIASIG VIG 23.76
GROUPAMA Asigurdri 15.13
UNIQA Asigurari 12.06
CARPATICA ASIG 10.56
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
TRANSILVANIA Broker 742
SUD ASIG Broker 7.4
MILLENIUM Ins. Broker 4.37
LACOLI Broker 144
MAXYGO Broker 1.22

HHIA.SIG VIG
nllPAHn Asigurari
[E-lﬂ-l»‘"l u'ari 2

Tl i

Top 5 Asig. de viatd PBS mil. RON
Judetul ING Asig. de Viats 526
Mehedinti BCR Asig. de Viata VIG na
AXA Life Ins. 116
ALLIANZ-TIRIAC 0.74
/ GROUPAMA Asigurari 067

26

CARPATICA ASIG 7.65
ASTRA Asigurdri 6.45
OMNIASIGVIG 4.77
ASIROM VIG 3.50
ALLIANZ-TIRIAC 327
Top 5 Brokeri Pl mil. RON
VIO ILE Broker 230
TRANSILVANIA Broker 1.87
SRBA 093
SAFETY Broker na
DESTINE Broker 0.21
primm 4/2013

Judetul
Gorj

EUROINS

ASTRA

ING

BCR Asig. de Viata
MAXYGO

SAFETY

DESTINE

PIRAEUS Ins. Broker
LACOLI Broker

Regiunea Sud-Vest

Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
ING Asig. de Viata 8.85
BCR Asig. de Viata VIG na
GRAWE Romania 0.94
ALLIANZ-TIRIAC 0.87
ASIROM VIG 0.78
Top5Asiggeneale  PBSmil.RON

ASTRA Asigurdri 13.57
OMNIASIG VIG 6.81
EUROINS Romania 6.20
ASIROM VIG 5.15
GROUPAMA Asigurdri 4.60
Top 5 Brokeri PI'mil. RON
LACOLI Broker 2.39
MAXYGO Broker 144
SAFETY Broker na
DESTINE Broker 1.14
PIRAEUS Ins. Broker 0.51

R.l. ,ﬁslgd ri
E0 OMNIASIG VIG
ESEUROINS Romania
[+ " ASISOM. 'I-‘IG -

- .-1- 4',,”'-" -

w 2,33 mil. locuitori

PBS: 99 mil. EUR
]
23% viata 77% generale

Densitatea asigurarilor
43 EUR/capita

,In Mehedinti unitatile industriale importante
si-au restrans activitatea, economia locala
bazandu-se pe marile hypermarketuri sau
turism - unde de-a lungul Dunarii s-a construit
mult in ultimii ani, atat pensiuni, cat si spatii
de agrement sau case de vacanta!

Viorel BOANCA, Director General, VIO ILE Broker, judetul Mehedinti

WWW. primm .ro



CoverStory I
Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON

Olt ING Asig. de Viata 6.93 Valcea BCR Asig. de Viata VIG na

BCR Asig. de Viat3 VIG na ING Asig. de Viata 636

GRAWE Romania 126 ASIROMVIG 276

ASIROM VIG 057 GRAWE Romania 098

AXA Life Ins. 057 ALLIANZ-TIRIAC 059

Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON

ASTRA Asigurdri 12.58 ASTRA Asigurdri 16.59

OMNIASIG VIG 861 OMNIASIG VIG 1362

GROUPAMA Asiguriri 592 ASIROMVIG 1172

NG CARPATICA ASIG 581 NG GROUPAMA Asiguréri 832

CARPATICA ASIROM VIG 530 BCR Asig. de Viats UNIQA Asigurdri 6.84

BCR Asig. de Viata ASTRA

MAXYGO | Top 5 Brokeri PI mil. RON SAFETY Top 5 Brokeri PI mil. RON
ASTRA  DESTINE Broker 358 DESTINE SAFETY Broker na

CAMPION  SRBA 332 ROM Insurance LACOLI Broker 334
DESTINE  MAXYGO Broker 2.87 LACOLI Broker ROM Ins. Broker 161

PIRAEUS Ins. Broker  CAMPION Broker 108 TRANSILVANIA TRANSILVANIA Broker 131
AXA Life ~ pIRAEUS Ins. Broker 0.16 ASIROM DESTINE Broker 116

I OMNIASIG VIG
mGRD‘UpAMA A_glnnr'\r'l
B3 Cre BRGE S ASTGE

‘ --’

L4 2

Toate materialele video si fotografiile realizate cu ocazia
Galei Premiilor Pietei Asigurarilor sunt disponibile online la www.xprimm.tv
si respectiv www.xprimm.ro
" 1B L34 oy gl >/PRIMM [l
wAs
dCi,
’

oy Media P

1

www.primm.ro
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Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Judetul Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON

Arad ING Asig. de Viata 21.80 Cara§- BCR Asig. de Viata VIG na

BCR Asig. de Viata VIG na severin ING Asig. de Viata 3.88

SIGNAL IDUNA Asig. de Viata 435 ASIROM VIG 147

ASIROMVIG 344 GRAWE Romania 1.01

ALLIANZ-TIRIAC 2.35 ALLIANZ-TIRIAC 0.77
Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON

ASTRA Asigurdri 14.83 ASTRA Asigurdri 8.09

OMNIASIG VIG 1345 OMNIASIG VIG 6.18

GROUPAMA Asigurdri 11.82 GROUPAMA Asigurdri 6.08

EUROINS Roménia 11.60 ALLIANZ-TIRIAC 5.56

ASIROM VIG 10.83 ASIROM VIG 552

BCR Asig. de Viata
ING ING

BCR Asig. de Viata Top 5 Brokeri PI'mil. RON ASIROM Top 5 Brokeri PI'mil. RON

SAFETY AIR Broker 6.15 MAXYGO CAMPION Broker 1.92

INTER Broker OVB ALLFINANZ Romania 442 DESTINE DESTINE Broker 153

ASTRA SAFETY Broker na ASTRA MAXYGO Broker 143

AIR Broker INTER Broker 275 CAMPION PIRAEUS Ins. Broker 0.17

EUROINS MAXYGO Broker 2.12 VIO ILE Broker VIO ILE Broker 0.12

OMNIASIG VIG
ROUPAMA Asigurari
& EI%S0Ro
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DMNIASIG VIG
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Judetul
Hunedoara

ROM VIG
ALLTANZ-TIRIAC

lil 1,95 mil. locuitori

PBS: 121 mil. EUR
I

27% viata 73% generale

Densitatea asigurdrilor

62 EUR/capita
BCR Asig.de Viatd, ASIROM, MILLENIUM, SAFETY, DESTINE, ROM Insurance, ING
Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON Top 5 Asig. generale PBS mil. RON Top 5 Brokeri PI'mil. RON
BCR Asig. de Viata VIG na OMNIASIG VIG 12.66 SAFETY Broker na
ING Asig. de Viata 5.53 ASIROMVIG 11.40 ORIZONT Broker 4.27
ASIROM VIG 3.51 ALLIANZ-TIRIAC 1045 ROM Ins. Broker 1.81
GENERALI Romania 2.39 ASTRA Asigurdri 9.97 DESTINE Broker 1.38
ALLIANZ-TIRIAC 1.88 GENERALI Romania 6.34 MILLENIUM Ins. Broker 1.31
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B e Top 5 Asig. de viata PBS mil. RON
EMGROUPAMA Asigurdri ING Asig. de Viatd 24.89
B LLIANZ-' *RIAC . BCR Asig. de Viata VIG na

= . -y . A B —
ny 5 "W e GRAWE Romania 372

m : : SIGNAL IDUNA Asig. de Viats 268
= _ ' ALLIANZ-TIRIAC 203

ASTRA Asigurari
ASIROM VIG
GROUPAMA Asigurdri

- ALLIANZ-TIRIAC
ASIROM, ING, BCR Asig. de Viatd, PROFESSIONAL, SAFETY, MAXYGO, MARSH, ASTRA OMNIASIG VIG

,Datorita specificului reliefului, un mare potential al MARSH Broker

judetului Timis il reprezintd domeniul agricol. Totodat, DAFETY Broker

) . > R . R . PROFESSIONAL Broker
atat in Timis cat si in Arad, companiile incep sa acorde MAXYGO Broker
0 mai mare atentie beneficiilor extra-salariale, in special AON Romania
politelor de sanatate!

Horatiu REGEP
Branch Manager, MARSH Broker, judetul Timis

Credit @) EuropeAsigurari




13 editii au creat o
traditie. Traditia este
garantia recunoasterii i
recompenselor de care se
bucura domeniul asigurarilor
cu ocazia Galei Premiilor
acordate de Revista PRIMM
Asigurari & Pensii. 13 ani au
trecut de cand performantele
asigurdtorilor erau valorizate
pentru prima oara. In tot
acest timp, evenimentul

a devenit cel mai asteptat
moment al anului pentru
industria locald a asigurarilor.

Cea mai
asteptata
Gala!




MARELE
PREMIU
COMPANIA
ANULUI

ALLIANZ-TIRIAC Asigurari

Virgil SONCUTEAN, Director de Vanzari
si Distributie, Membru in Comitetul
Director

COMPANIA
ANULUI
ASIGURARI
DE VIATA

BCR ASIGURARI DE VIATA VIG
Florina VIZINTEANU, Presedinte Directorat

Sub semnul norocos al cifrei 13,
Gala Premiilor din 2013 a devenit, cel
mai asteptat moment al anului pentru
companiile romanesti de asigurdri.

Succesul evenimentului a fost certificat

de lista de asteptare consistenta a
celor care ar fi dorit sa participe dar nu
au reusit ,sa prinda” unul dintre cele
aproape 400 de locuri reprezentand
tot atatia invitati, lideri si specialisti din
asigurari, pensii private si domeniile
conexe ce s-au reunit la Sala ATLAS a
Hotelului RADISSON din Bucuresti.

Marele Premiu, Compania Anului
n Asigurdri a fost acordat ALLIANZ-
TIRIAC pentru promovarea, pe

parcursul anului 2012, a unor standarde

ridicate in privinta produselor si
serviciilor, ca apreciere a performantei
companiei, a faptului ca reprezinta un
model de dezvoltare pentru societatile
din piata asigurarilor. ALLIANZ-

TIRIAC s-a remarcat si printr-o serie

de demersuri si investitii menite sa
faciliteze accesul clientilor la serviciile
oferite de companie si a demonstrat ca
unele dintre ingredientele succesului
pe piata de asigurdri le reprezinta

grija permanenta fata de calitatea
serviciilor oferite clientului si investitia
permanenta in noile tehnologii.

Marile premii acordate
asiguratorilor romani au fost
completate de Compania Anului pe
segmentul Asigurarilor Generale:
OMNIASIG VIG, in timp ce, pentru al
patrulea an consecutiv, BCR Asigurari
de Viata VIG a obtinut premiul
Compania Anului pe segmentul
Asigurdrilor de Viata.

Eveniment s

COMPANIA
ANULUI

ASIGURARI
GENERALE

OMNIASIGVIG
Mihai TECAU, Presedinte Directorat

.
MANAGERUL
ANULUI

Mariana DIACONESCU
Presedinte Directorat, ASIROM VIG

WWW.primm.ro
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PREMIUL DE
EXCELENTA

PREMIUL pentru
DINAMISM

ASTRA ASIGURARI
Gianina UNGUREANU-IOVANEL
PR Manager

ASIROM VIG
Mariana DIACONESCU
Presedinte Directorat

CALITATEA
SERVICIILOR iN
ASIGURARI GENERALE

CALITATEA
SERVICIILORIN
ASIGURARI DE VIATA

GENERALI ROMANIA
Adrian MARIN, Director General

ING Asigurari de Viata
Adrian LUPESCU, CFO

Premiul Special Managerul Anului i-a fost decernat in acest an Marianei DIACONESCU, Presedinte Directorat, ASIROM VIG.

La categoria premiilor acrodate Companiilor de Asigurari premiul pentru Excelenta i-a revenit ASIROM VIG, in timp ce ASTRA
Asigurdri a primit PREMIUL PENTRU DINAMISM, ca o recunoastere a evolutiei in volum a realizarilor companiei.

Tn ceea ce priveste Calitatea Serviciilor, GENERALI Asigurari pe segmentul asigurarilor generale, respectiv ING Asigurari de Viata,
pe segmentul asigurarilor life, sunt companiile distinse cu trofeul ce recompenseaza serviciile de calitate acordate clientilor.

Trofeul PRIMM a fost decernat in acest an companiei UNIQA Asigurdri, in vreme ce produsele anului au fost desemnate
Asigurarea de locuinta cu autoconstatare, produs din categoria Asigurarilor Generale dezvoltat de GROUPAMA Asigurari, iar pe
segmentul asigurarilor de viata, METROPOLITAN Life a obtinut distinctia amintita pentru produsul Viitor MET.

3 2 primm 4/2013 www.primm.ro



TROFEUL
PRIMM

UNIQA Asigurari
Florin GOLOVATIC
Presedinte Directorat

PRODUSUL
ANULUI
ASIGURARI
DE VIATA

Viitor MET de la METROPOLITAN Life
Carmina DRAGOMIR, CEO

Eveniment s

Chiar daca, la mijlocul lunii
februarie, au avut un eveniment dedicat
acestui segment, in cadrul Premiilor
brokerilor de asigurare, companiile
de brokeraj au fost onorate si in cadrul
celei de a Xlll-a Editii a Galei Premiilor
Pietei Asigurarilor. SAFETY Broker a
fost desemnat Brokerul Anului, ca o
recunoastere a evolutiei remacabile
a primelor intermediate pe parcursul
anului precedent si, nu in ultimul rand,
pentru realizarea celui mai mare volum
al veniturilor din activitatea de brokeraj

pe parcursul anului 2012.

PRODUSUL
ANULUI
ASIGURARI
GENERALE

Asigurarea de locuinta cu
autoconstatare de la GROUPAMA
Francois COSTE, Director General

PREMIUL
BROKERUL
ANULUI

SAFETY Broker
Viorel VASILE, Managing Partner

www.primm.ro
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PREMIUL PREMIUL SPECIAL

SPECIAL PENTRU PARTENERIAT DE
CALITATEA SUCCES
SERVICIILOR

MARSH Romania OTTO Broker

Anca DOLATE, Manager CCP Department Victor SRAER, Director General

PREMIUL SPECIAL
PARTENERIAT DE
SUCCES

PREMIUL PENTRU
INVESTITORUL
ANULUI

PIRAEUS Insurance Broker
Cristian BALANICA, Director General

GOTHAER
ASIGUARARE - REASIGURARE
Anca BABANEATA, Director General

WWW. primm .ro
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PREMIUL PREMIUL SPECIAL

SPECIAL DEZVOLTARE
TRADITIE SI DURABILA
STABILITATE

CERTASIG
Mihaela COJOCARU
Director General Adjunct

CREDIT Europe Asigurari
Radu MANOLIU
Director General Adjunct

MARSH Romania si-a adjudecat Premiul Special pentru Calitatea Serviciilor, iar OTTO Broker a fost desemnata Compania de
brokeraj preferata de asiguratori,in timp ce Cristian BALANICA, Director General al PIRAEUS Insurance Broker, a intrunit cele mai
multe voturi din partea companiilor de asigurari ca fiind reprezentantul companiilor de brokeraj cu care au cea mai buna colaborare.

Lista premiilor speciale a continuat cu: GOTHAER, desemnat INVESTITORUL ANULUI, pentru cea mai importanta tranzactie
care s-a realizat recent in piata de asigurari; CERTASIG, care dupa 10 ani de activitate a fost recompensata cu Premiul Special pentru
Traditie si Stabilitate; CREDIT EUROPE Asigurari a fost distinsa cu Premiul Special pentru Dezvoltare Durabila.

Bogdana LOSONT], Director General Adjunct la EFG Eurolife, alaturi de Georgi MARKOV, CFO, EUROINS Insurance Group, au fost

desemnati Tineri Lideri de Succes, in timp ce Tinerii Profesionisti de Succes au fost: Natalia MAN, Reinsurance Specialist, PAID, alaturi
de Georgiana MIRON, Director, Divizia de Marketing si Comunicare, GROUPAMA Asigurari.

PREMIUL SPECIAL PREMIUL SPECIAL

LIDERI DE SUCCES PROFESIONISTI DE
Bogdana LOSONTI SUCCES Georgiana MIRON
Georgi MARKOV Natalia MAN

wWww.primm.ro primm 4/2013
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Gala Premiilor Pietei

Pensiilor Private

Anul 2008 a adus in piata financiara
romaneasca doua noutati majore: debutul
operational al unei noi industrii financiare
- cea a fondurilor de pensii private -, si...
cea mai puternica criza cu care economia
Romaniei s-a confruntat in istoria sa
post comunista. Din fericire, noii actori
prezenti in lumea finantelor romanesti
au reusit - in pofida acestor auspicii prea
putin favorabile -, sa-si facd o intrare mai
mult decat reusita, demonstrand ca pana
si in astfel de conditii grele performanta
in administrarea de active este posibila.
La cinci ani distanta, cu un portofoliu
consolidat si rezultate investitionale
notabile, fondurile de pensii private
obligatorii din Romania au devenit actori
respectati pe scena financiara romaneasca,
investitori strategici interesanti si, nu in
cele din urma, aproape singura sansa
credibila la indemana romanilor pentru
a-si construi un anumit nivel de confort
financiar pentru varsta pensionarii.

Primm 4/2013

Tn acest context, Premiile Pietei
Pensiilor Private acordate de Revista
PRIMM nu au facut altceva, inca de la
nasterea acestei industrii, decat sa gratifice
performantele deosebite, intr-un mediu in
care poate fiecare competitor ar fi meritat
un premiu pentru soliditatea afacerii. Ca
si in anii precedenti, in jurizarea premiilor
pentru anul 2012, s-a acordat o pondere
foarte importanta criteriilor legate de
performanta investitionald, luand in
considerare atat dinamica anului trecut,
cat si realizarile consemnate de la debutul

sistemului pana in prezent.

Crinu ANDANUT
CEOQ, ALLIANZ-TIRIAC Pensii Private

,Aceasta Gala ne onoreaza
Si primirea acestui premiu
reprezinta o satisfactie
deosebita pentru
compania pe care o
reprezint.

WWW. primm .ro



MARELE PREMIU - Compania de
pensii private a anului 2012 a fost
acordat ALLIANZ-TIRIAC Pensii Private,
pentru calitatea de ansamblu a
activitatii de administrare a fondurilor
de pensii, atat pe Pilonul Il, cat si pe
Pilonul 1.

Categoria PREMIILOR de
EXCELENTA evidentiaza calitatea de
ansamblu a activitatii companiilor
castigatoare, care au intrunit cele mai
bune punctaje dupa toate criteriile
luate in calcul, demonstrand atat
calitati de exceptie in administrare,
cat si o atentie deosebitd acordata
clientilor si o implicare permanenta in
sustinerea pietei.

PREMIUL de EXCELENTA
in administrarea fondurilor de
pensii private obligatorii a revenit
companiilor GENERALI Pensii si
AEGON Pensii, ambele intrunind
punctaje excelente pentru toate
criteriile de jurizare, cu un,scor” total
aproape identic, in categoriile de
fonduri de pensii private obligatorii
de dimensiuni medii, respectiv mici.

PREMIUL de EXCELENTA in
administrarea fondurilor de pensii
private facultative a consemnat
performanta ING in administrarea
fondului de pensii private facultative
ING Optim, care a intrunit cel mai bun
punctaj intr-o grila de criterii care ia
n considerare calitatea rezultatelor
investitionale in anul 2012 si de
la debutul sistemului, cresterea
portofoliului de participanti in anul
2012, dar si calitatea de ansamblu a
serviciilor oferite.

WWW.primm.ro
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Anne Marie MANCAS
Director Investitii, GENERALI Pensii

,Calitatea si performanta
sunt preocuparile noastre
constante, asa ca acest
premiu ne bucura foarte
mult”

Adrian LUPESCU
CFO, ING Asigurdri de Viata

,Ne bucuram cd acest
premiu confirma calitatea
serviciilor pe care le oferim
clientilor nostri.”

n categoria PREMIILOR SPECIALE,
BCR Pensii a fost premiata pentru
Cea Mai Buna Rentabilitate a unui
Fond de Pensii Private OBLIGATORII,
fondul de Pilon Il BCR inregistrand o
foarte buna rentabilitate anualizata in
ultimele 24 de luni, conform calculelor
CSSPP, precum si cea mai mare rata
de crestere a valorii unitare a activelor
nete totale in 2012.1n plus, in anul
2012 BCR a reusit cel mai mare numar
de aderari directe la un fond de pensii
private obligatorii.

Totodatd, ALICO Pensii si-a
adjudecat, pentru a doua oard
consecutiv, PREMIUL SPECIAL
pentru calitatea portofoliului de
participanti la un fond de pensii
administrate privat, fondul de pensii
private obligatorii ALICO realizand cel
mai bun punctaj dupa un set de criterii
care se refera la cel mai mic procent de
conturi goale, rata lunara de colectare,
valorile medii ale

contributiei lunare. %‘fﬁ

Mihai COCA-COZMA
CEO, ALICO Pensii

LSuntem in pas cu
strategia anuntata, ne-
am dublat cota de piata,
asa ca vom putea adauga
calitatii si un volum
relevant de afaceri.”
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FATA

ASIGURARI

Mai mult decat
asigurari agricole

Dan STOIAN
Director
Comercial
FATA
Asigurari

Ca suntem in perioada de criza,
o simtim cu totii. Ca aceasta criza se
suprapune unei perioade de ajustari
politice la nivel european si international
o stim din toatd media. Dar, una peste
alta, cu totii trebuie sa ajungem acasa si
sa avem ce pune pe masa. Si ca sa avem
ce manca, trebuie sa avem grija si sa ne
protejam in primul rand sursa acestora:

alimentele.

Fie ca vorbim de culturi sau
animale, fie de utilajele si echipamentele
necesare sau de oamenii care lucreaza
in domeniu, acestea stau la baza traiului

nostru zilnic.

FATA Asigurari este unul din
profesionistii care incerca sa protejeze
si sa mentinad un echilibru al traiului
celor care lucreaza in domeniul agricol
si, prin aceasta, a multor oameni care
beneficiaza de aceastd sursa primara.

Profesionalismul FATA Asigurdri
este dovedit si de lipsa reclamatiilor
clientilor la CSA, dar si de numarul
crescut de brokeri ce apeleaza la un
parteneriat cu noi.

3 8 Primm 4/2013

Desi dezvoltarea asigurdrilor
agricole este strans legata de productia
agricola, FATA Asigurari a reusit in 2012
o crestere a portofoliului de asigurari
a culturilor de 33%, iar a animalelor de
43%, in conditiile in care anul trecut
nu a fost un an agricol foarte bun.
Cresterea FATA Asigurdri cu peste 30%,
in conditiile in care evolutia intregii
piete de asigurari a fost de 6%, este un
rezultat al increderii clientilor care stiu
deja ca ,FATA plateste daunele rapid si
corect’, dar si a orientarii strategiei de
vanzadri catre brokeri.

In paralel cu atentia deosebita
catre vanzarile prin brokeri, FATA
continud sa isi extinda si sa-si
completeze propria retea de vanzari

FATA Asigurari

a reusitin 2012

O crestere a
portofoliului de
asigurari a culturilor
de 33%, iar a
animalelor de 43%

prin deschiderea de agentii sau francize.
Pentru acest an ne-am stabilit un obiectiv
de 4 agentii noi in teritoriu, darin mod
evident, daca vom gasi oportunitatea, nu
ne vom opri aici.

Un alt obiectivimportant pentru
FATA este de a dezvolta si celelalte linii
de asigurari. Este foarte bine cd FATA
este recunoscuta ca unul din liderii pietei
de asigurari agricole, dar noi dorim
sa dovedim clientilor si partenerilor
nostri ca putem oferi aceeasi calitate a
serviciilor si pentru celelalte produse.
Tn acest scop, FATA a dezvoltat o serie
de produse de asigurari cu avantaje
suplimentare. De exemplu, pentru
asigurarea de calatorie, FATA acopera
gratuit in limita unei sume globale de
5.000 euro riscul de furt al bunurilor din
locuinta pe durata calatoriei asiguratului.

De asemenea, tot mai multi brokeri
apeleaza la solutia online de vanzare a
politelor CASCO emise de FATA, vdazand
ca produsul nostru ofera un pret corect in
conditii echilibrate de riscuri si fransize.
Dar si aici avem un avantaj concurential:
acela al acoperirii gratuite in spatiul
european si al includerii de servicii de
asistenta rutiera pentru toti asiguratii.

www.primm.ro



@plafar

P

S, SECRETUL
SLABIRI
ESTE SA ALEG
CORECT

~ SCHIMBA-TI ATITUDINEA,
SLIM INTENSE FACE RESTUL!

- GoldNutrition Slim Intense este un supliment alimentar cu
 dublu efect, special formulat ca adjuvant in procesul de
 slébire.

- Capsulele rosii inhiba foamea si absorbtia de zaharuri.
' Capsulele verzi dreneaza si reduc volumul corpului.

= ;mm} SINERGI =
#E:mw_ia



Opinii

Adrian
MOSOIANU

PRECEDENTUL

confiscarii depozitelor bancare din Cipru:
ce inseamna pentru asigurari si pensii private?

Criza bancara din Cipru a deschis o
cutie a Pandorei extrem de periculoasa
n industria financiara europeana. De
aici incolo, depozitele bancare nu mai
pot fi considerate, asa cum erau pana
nu demult, cea mai sigura forma de
plasament financiar. Nu ca urmare a
unor falimente bancare, ci tocmai pentru
evitarea acestora, detindtorii de depozite
bancare continand sume mai mari decat
plafonul garantat in UE, de 100.000 euro,
au fost obligati sa-si asume pierderi pe

componenta negarantata a depozitelor
lor. Fiind, practic, transformati, impotriva
vointei lor, din deponenti in investitori

si impunandu-li-se un cu totul alt grad
de risc decat cel pe care si-l asumasera la
semnarea contractelor de depozit.

Haos si decizii arbitrare

Fiecare dintre bancile din Cipru va
fi tratatad diferit din punct de vedere al
Lpenalizarii” deponentilor. De exemplu,
deponentii cu mai mult de 100.000

57 1 9 5 mil. lei

Criza bancara din Cipru si masura fara precedent de a se impune pierderi
detinatorilor de depozite bancare mai mari decat plafonul de garantare de
100.000 euro creeaza ingrijorari in industria de asigurari si pensii private,
care are mare nevoie de tinte de plasament cat mai lichide si cu risc cat
mai redus, in beneficiul clientilor.

euro la Bank of Cyprus vor afla in luna
septembrie cu exactitate cat vor pierde
din sumele care depasesc acest prag
de garantare, banca centrala din Cipru
anticipand un procent intre 37,5% si
60%. Sumele pierdute vor fi convertite
automat in actiuni cu drept de vot si
dividende la bancg, la un pret inca

necunoscut.

Mai mult, 22,5% din sumele care
depasesc 100.000 euro in conturile
constituite la Bank of Cyprus vor fi

era valoarea totald a disponibilitatilor banesti din depozitele bancare constituite de
fondurile romanesti de pensii private (cumulat, Pilonul Il plus Pilonul Ill) la 28.02.2013,
potrivit ultimelor date agregate disponibile ale CSSPP. Suma reprezenta 5,2% din
totalul activelor fondurilor de pensii private obligatorii si facultative de la acea data.




inghetate timp de 90 de zile, pana
cand se va decide daca este nevoie de
mai multi bani pentru salvarea bancii.
Restul, aproximativ 40% din sold,

vor fi inghetate pentru o perioada,
din considerente de lichiditate, dar
vor continua sd acumuleze dobanda
obisnuita plus 10 puncte de baza (0,1
puncte procentuale).

Momentan au scapat, dar
raul a fost deja facut

Guvernul de la Nicosia a decis
sa excepteze mai multe grupuri
de deponenti de la taxa impusd
acumularilor bancare de peste 100.000
euro, printre acestea numdrandu-se
municipalitatile, organizatiile caritabile,
institutiile de invatamant, companiile de
asigurari si fondurile de pensii private.
Problema insa a incetat sa fie una strict
cipriota. In pofida declaratiilor repetate
ale oficialilor UE si BCE, potrivit carora
Ciprul va fi doar un caz singular, care nu
va fi transformat in regula, se pare ca
oficialii europeni se gandeau mai demult
la generalizarea acestei solutii.

Potrivit unui proiect de directiva
europeana, elaborat inca de anul
trecut, dar ajuns public doar de curand,
toate pasivele unei banci vor putea fi
utilizate pentru recapitalizarea acesteia,

cu exceptia depozitelor sub pragul
garantat de 100.000 euro. Mai mult,
intr-o varianta a respectivului proiect se
stipuleaza explicit ca printre depozitele
la care se va putea atenta” se vor numdra
cele ale tuturor companiilor, financiare

si nefinanciare, precum si cele ale
autoritatilor de stat.

Atentat la averea
financiara a altora

Societatile de asigurare si
administratorii de fonduri de pensii
private detin, bineinteles, si depozite
bancare proprii. Insd nu acestea sunt
cele mai importante. Ci acelea care
reprezinta plasamente efectuate
in beneficiul clientilor lor. In cazul
asiguratorilor, depozitele bancare
se numadra printre tipurile de active
admise sa acopere rezervele tehnice ale
acestora. Rezervele tehnice reprezinta
banii pe care asiguratorii sunt obligati
sd fi puna deoparte si sa fi pastreze
pentru a-si putea acoperi, in orice
moment, obligatiile de plata rezultate
din contractele de asigurare incheiate
cu clientii, respectiv indemnizatii,
despagubiri, sume platite la maturitate,
participari la profit etc.

Acesti bani apartin de fapt
clientilor, chiar dacd acestia nu pot

1 ’ 05 mld. lei

era valoarea totald a disponibilitatilor banesti din depozitele bancare

constituite de societatile romanesti de asigurare la 31.12.2011, potrivit

ultimelor date agregate disponibile ale CSA. Suma reprezenta putin

peste 10% din totalul plasamentelor asiguratorilor la acea data.

Opinii

Depozitele bancare ale
asigurdtorilor, reasiguratorilor
si ale fondurilor de pensii sunt
depozite negarantate, potrivit
Ordonantei nr. 39/1996 privind
infiintarea si functionarea Fondului
de garantare a depozitelor in
sistemul bancar. Pana in 2011,
si toate depozitele bancare ale
intermediarilor in asigurari se aflau
pe lista depozitelor negarantate.
In acel an, prin Ordonanta de
Guvern nr. 13/2011, depozitele
intermediarilor in asigurdri au
fost scoase de pe lista depozitelor
negarantate.

Astfel, in prezent sunt
garantate depozitele bancare ale
intermediarilor in asigurari care
se incadreaza in categoria IMM-
urilor, asa cum sunt ele definite
in Legea nr. 346/2004 privind
stimularea infiintdrii si dezvoltarii
intreprinderilor mici si mijlocii,
respectiv care au cifra de afaceri
sub 50 milioane euro pe an si mai
putin de 250 de angajati.

Alte tipuri de depozite
negarantate, potrivit legislatiei
romanesti, care o transpune pe cea
a UE, sunt depozitele altor institutii
financiare (cu exceptia caselor
de ajutor reciproc), depozitelor
organismelor de plasament
colectiv, depozitelor persoanelor
juridice, altele decat IMM-urile,
depozitele administratorilor,
directorilor, membrilor consiliului
de supraveghere, auditorilor
si actionarilor semnificativi ai
bancilor la care sunt constituite
depozitele respective, precum si
cele ale sotilor si rudelor de gradul

| ai acestora.
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1 27 9 07 mld. lei

era valoarea totala a disponibilitatilor banesti din depozitele bancare constituite

de catre persoane fizice la institutiile de credit din Romania la 31.03.2013, potrivit

ultimelor date agregate disponibile ale Fondului de garantare a depozitelor in
sistemul bancar (FGDB).

beneficia de ei decat in anumite situatii,
definite in contract, respectiv in cazul
survenirii riscurilor asigurate. De altfel,
in diversele studii care masoard averea
financiara a locuitorilor unui stat,
rezervele tehnice de asigurare sunt luate
si ele in calcul, alaturi de alte active,
precum cele imobiliare, bancare sau
bursiere. Acelasi lucru este valabil si

cu banii plasati de fondurile de pensii
private in depozite bancare: activele
respective nu apartin administratorilor,
ci clientilor fondurilor, desi nu au acces la
ele decat la varsta pensiondrii.

Risc minim si lichiditate
maxima - valori
periclitate

Depozitele bancare sunt
plasamente extrem de importante
pentru asiguratori si fonduri de pensii
private. In primul rand, cel putin pana
in prezent, erau considerate, practic,
plasamente fara risc sau cu risc minim.
In orice caz, nu se lua catusi de putin
n considerare ipoteza ca banii din
aceste depozite ar putea fi pierduti nu

prin falimentul bancilor respective, ci

dimpotriva, in cursul unei proceduri
dictate si impuse de stat pentru evitarea

acestui faliment.

Tn al doilea rand, depozitele
bancare ofera unui investitor
flexibilitatea de care are nevoie pentru
a efectua alte plasamente pe piete, in
functie de strategie si oportunitati, dar
si pentru a-si programa si a-si gestiona
necesarul de lichiditate pentru platile pe
care trebuie sa le efectueze cétre clienti.
Mai ales in actualele conditii, in care
increderea in sistemul bancar, la nivel
mondial, se afla la cote extrem de joase,
iar multe banci importante se confrunta
cu probleme financiare semnificative,
depozitele bancare nu mai par optiuni
atat de sigure pentru asiguratori si
fonduri de pensii private. Riscul de a
rdmane cu banii blocati in banci si chiar
de a pierde o parte din ei devine mult

mai mare.

Cele mai importante stiri
ale zile1 intr-un singur loc

www.9am.ro



Asiguratorii sunt mai
siguri ca bancile

Dincolo de aceste probleme, criza
bancara din Cipru demonstreaza inca
o datd ca, dintr-un anumit punct de
vedere, companiile de asigurdri sunt

institutii financiare mai sigure decat

176,57

mld. lei

era valoarea totald a disponibilitatilor
banesti din depozitele bancare

constituite de cdtre persoane juridice
la institutiile de credit din Romania
la 31.03.2013, potrivit ultimelor date

agregate disponibile ale Fondului de
garantare a depozitelor in sistemul

bancar (FGDB).

actualul sistem bancar. lar explicatia
este simpla. Ca sa luam ca exemplu
doar asiguratorii de viata, maturitatea
activelor acestora (instrumentele in
care investesc banii din prime) este
intotdeauna corelata cu cea a pasivelor
acestora. Daca, potrivit calculelor
actuariale, beneficiile trebuie platite
peste 10 ani, nu se vor face plasamente
cu scadenta la 20 de ani. Asta pe langa
faptul ca cerintele legale de solvabilitate
si lichiditate sunt infinit mai aspre

in cazul asigurdtorilor decat in cel al
institutiilor de credit.

Este exact ceea ce au facut bancile
si fac in continuare, finantand, de
exemplu, acordarea de credite ipotecare
pe 20 sau 30 de ani cu resurse atrase
pe termene mult mai scurte, ceea ce
le expune in primul rand riscului de
lichiditate. Daca la asta se adauga si
escaladarea creditelor neperformante,
dificultatile temporare de lichiditate se

www.asigurariledeviata.ro

26.112

era numadrul depozitelor bancare mai
mari decat plafonul de garantare de
100.000 euro constituite la institutiile
de credit din Romania la data de
31.03.2013, potrivit FGDB, din care
15.799 apartineau unor persoane
fizice si 10.313 — unor persoane
juridice. Numarul total al depozitelor
bancare din sistem, la acea data, era
de 16.330.608, din care 15.329.386
apartinand persoanelor fizice si
1.001.222 — persoanelor juridice.

transforma in probleme de solvabilitate,
iar de aici pana la faliment (sau, dupa
cum a demonstrat istoria foarte recents,
pana la confiscarea averii deponentilor
pentru salvarea bancilor) nu mai e decat

un pas.

Primul forum online de asigurdri de viata

)

in care primesti consiliere de la Presedintele LIMRA in Romadnia

LIMRA, singura asociatie recunoscuta international, cu peste 1200 de companii
membre, care iti ofera consultanta in cadrul acestui forum

www.asigurariledeviata.ro/forum
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Pusculita
mare

omului

Motto:

Mai important decat
cat cdstigi, este cum
Iti cheltuiesti banii.

Ai avut
vreodatd o
pusculita? Cu
sigurantd, fiecare
i copil a avut asa

‘ ceva, de cele mai
Dr. AlinT.

BAIESCU
www.alinbaiescu.ro

multe ori primita
de la parinti sau
bunici, impreuna
cu sfatul — Dacd vrei sd iti cumperi ceva,
pune cdte un banut aici si, in timp, ti se va
aduna suma de care ai nevoie!.

Si eu am avut. Chiar doud!

Pusculitele de ATUNCI

Una era mai rudimentara, facuta
dintr-o sticla de lapte. Pe asta mi-am
confectionat-o acasd si puneam in ea

Q

doar monede de 3 sau 5 lei, astfel incat,
atunci cand s-ar fi umplut, sa imi pot lua
o minge de fotbal (Artex se numea, si
costa in jur de 300 lei). Folosesc sintagma
s-ar fi umplut, pentru ca ea nu a ajuns
niciodata in acest stadiu pentru simplul
motiv cd, avand un capac din hartie
legat cu elastic pentru borcane, il stricam
de fiecare data cand aveam nevoie de
maruntis. Si cum tentatiile unui copil
sunt diverse si numeroase (0 prajitura,

0 guma de mestecat, o revista cu Rahan
sau Pif), pe cat de repede crestea nivelul
de banuti in sticla, la fel de rapid si
scadea.

Cealalta pusculitd, pe care acum o
numesc,cea bund”, era altfel. Cumparata
din magazin, evident sub forma unui

porcusor simpatic, avea un mic amanunt,

600 Criza a afectat procesul de economisire prin
produse de asigurari (...dar isi revine)
500 i~
400 ) S
- § <~ <
300
200
Evolutia PBS (mil.EUR)
pentru asigurarile de
100 viata cu acumulare
(dobanda garantata +
unit linked)
0 Sursa: INSURANCE Profile
2008 2009 2010 2012
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care acum imi dau seama ca era, de fapt,

aplicarea in procesul sau de fabricatie

a principiului de baza al procesului de
economisire pe termen mediu si lung.
Porcusorul cu pricina avea doar o fanta
prin care introduceai monedele, nu avea
si un cdpacel prin care sa le scoti.

Si ce-i cu asta?, poate te intrebi. Pai,
tocmai aici e marele secret: neavand un
orificiu pe care sd il desfac si sa ciupesc
cate 2 - 3 monede, eu eram nevoit, cand
doream sa fmi cumpar ceva, sa gandesc
in felul urmator: Ce vreau sa imi cumpar
acum e atat de important incdt s merite
sd sparg porcusorul? Si, ce sa vezi? De
fiecare data cand mi-am pus aceasta
intrebare, raspunsul a fost: Nu. Nu meritd.

Si tot asa, trecea timpul pana cand,
intr-o zi... nu a mai incaput nicio moneda
in pusculitd. Surpriza... aceasta se
umpluse. Ajunsesem in momentul in care
aveam stransi ceva bani (circa 350 lei),
nu foarte multi ca sa imi pot lua cine stie
ce grozavie, dar suficienti ca sa imi para
rdu sa ii risipesc pe prostioare. Si atunci
am spart-o de tot. Ce mi-am cumpadrat?
Nu un Artex, ci altceva: o racheta de tenis
(215 lei, din acelea din lemn, facute la
Reghin), un set de trei mingi, un sort si
un tricou. Adica... pusculita si-a indeplinit
misiunea ca la carte: mi-a tinut banutii
acolo si m-a descurajat sa ii cheltuiesc,
pana in momentul in care s-au strans
suficienti ca sa imi indeplinesc o dorinta

mai importanta.

www.primm.ro



Pusculitele de ACUM

Anii au trecut, dar la pusculita tot
nu am renuntat ... Intr-adevar, nu mai ma
bazez acum pe porcusorul prietenos din
portelan (cu toate cd mai am unul in care
strang maruntisul de prin portmoneu).
Cele doua pusculite ale mele de acum au
o0 alta forma, sunt mai,oficiale” si, chiar
daca functioneaza putin altfel, principiile
de baza sunt aceleasi.

Pe amandoua le am pentru
momente sau perioade importante din
viata mea. Prima e pentru cand micuta
mea va merge la facultate si voi avea
nevoie de bani ca sa fi sustin financiar
studiile. lar cea de-a doua o am pentru
cand ma voi retrage din activitatea
profesionald, constient fiind ca venitul
generat de pensia de stat nu imi va fi
suficient pentru a avea un standard de
viata corespunzator.

Ambele pusculite functioneaza
la fel: conform unui contract incheiat
intre mine si o institutie financiara, lunar
depun bani intr-un cont (nu mai e vorba
de monede acum, ci de cateva sute de
lei, transferati prin Internet banking -
deh, lumea evolueaza!). lar cu acesti
bani, firma respectiva face anumite
plasamente.

Prin acelasi contract, mi-am asumat
ca platile le fac pana la o anumita data in

Pusculita,buna”aP Il siPIII
legislatia privind accesul contri-
buabililor la banii acumulatii
prin cele doud sisteme de
pensii private (P Il — Pensia
privata obligatorie si P Ill -
Pensia privata facultativa)

nu permite utilizarea banilor
decat in situatii importante din
viata unei persoane (a familiei
sale): retragerea din activitatea
profesionald, decesul sau
invaliditatea totald inainte de
varsta pensionarii.

WWW.primm.ro

Romanii - cu 60% mai
saraci decat bulgarii
Valoarea medie a
economiilor populatiei in
conturi bancare/persoana
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Sursa: www.atkearney.com

Romanii economisesc tot
mai mult prin banci

Valoarea depozitelor populatiei
Romaniei in banci

130

Miliarde RON
125 s 1222 1234
120 ' ' ‘
15
110
105 1043
100
95

2010 2011 2012 2013 Feb.
Sursa: BNR

fiecare luna. Dacd intarzii cu viramentul,
sunt atentionat ca am devenit restant

- deci, revin la normal si ma conformez
angajamentului asumat (chiar daca, in
anumite momente, tentatia e de a cheltui
rata respectiva pe altceva).

Daca am de gand sa scot bani din
pusculite inainte ca ele sa se umple, una
dintre ele e mai permisiva, alta chiar
deloc.

Cea mai permisiva (e cea pentru
pensie), ma lasd sa scot bani - are si
orificiu pentru,scos monede”, dar totusi
ma descurajeaza sa o fac (ma punela
incercare daca vreau sa cheltuiesc banii
pentru nevoi trecatoare). Astfel, pot sa
scot bani doar o datd la 6 luni, maxim
50% din totalul sumei acumulate in
cont, cu taxe de rascumparare extrem de
piperate. Cam nasol pe moment, dar bine

pentru viitor...

Opinii =———

Cea mai restrictiva nu ma lasa sa
ma ating deloc de bani pana la finalul
contractului. Daca totusi doresc sa
intru in posesia lor, am doud posibilitati
destul de disconfortante: fie anulez total
contractul (sparg pusculita), fie firma imi
fmprumutd banii necesari cu dobanda
(avand ca si unica garantie contul meu),
dar cu obligatia de a pune la loc banii
in cel mult un an de la data la care i-am
ridicat.

Produse inovative pe piata

din Romdnia: De exemplu,
METROPOLITAN Life a lansat
recent Viitor MET, un produs de
acumulare care ofera clientului un
venit suplimentar la pensionare
sub forma unei anuitati garantate
a cdrei valoare este cunoscuta
inca de la data incheierii
contractului. Aceastd renta se
plateste incepand cu varsta

de 60/65 ani, pe toatd durata
vietii, sau minim 15 ani, daca se
produce decesul titularului in
cadrul acestui interval de timp.
Totodata, produsul are inglobate
si elemente de protectie
financiard la riscuri precum
decesul si invaliditatea.

Cele doua pusculite ale mele
se numesc asigurare de viata
cu componenta de acumulare /
capitalizare. Se gdsesc in vitrina oricarei
companii de profil din Romania, in cele
mai variate forme si culori, cu fanta
pentru monede mai mici sau mai mari,
cu sau fara orificiu de scos banii. Trebuie
doar sa te decizi care sunt lucrurile
importante in viata ta pentru care merita
si trebuie sa strangi bani, sa te hotarasti
pe care o vrei si sa incepi sa pui banuti in
ea. Si, evident, sa... te abtii sa scoti bani

pana ii vine vremea.
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mmmmm  Asigurari

Lipsa de idei, de curaj si de vointa politica a autoritatilor de stat ar trebui sa incurajeze
companiile de asigurari sa creeze produse de asigurare medicald suficient de
performante si de accesibile pentru ca romanii sa inceapa sa se dezica in mod natural si

n numar tot mai mare de actualul sistem etatist de sanatate.

Asiguratorii

ar trebui sa puna umarul
la o0 reforma spontana a sanatatii,

de jos in sus

A trecut mai bine de un an
de la marele scandal mediatic Raed
ARAFAT - Traian BASESCU, cu care a
debutat in spatiul public, intr-un mod
total nefericit, dezbaterea cu privire
la reforma sistemului de sanatate,
ca o asa-zisa batalie intre “lacomia”
privatilor si “generozitatea” statului.
Intre timp, s-a vorbit mult si s-a facut
extrem de putin spre deloc. Recent, a
intrat in vigoare coplata la externare in
spitalele publice si s-a renuntat cu totul
la decontarea de catre Casa Nationala
de Asigurari de Sanatate (CNAS) a
serviciilor stomatologice, unde, oricum,
plafonul de acoperire era extrem de
limitat.

Cu alte cuvinte, se poate spune ca
sanatatea la stat s-a scumpit, de vreme ce
romanii trebuie sa scoatd mai multi bani
din buzunar si au parte de mai putine
beneficii pe baza aceleiasi contributii
de asigurari sociale de sanatate care
li se retine lunar. In schimb, discutiile
despre liberalizarea si deschiderea
catre competitie a sistemului public de
asigurari de sanatate au ramas in aer.

4 6 Primm 4/2013

Cresteri semnificative, pe
alocuri spectaculoase

Intre timp, industria privatd de
asigurari si-a vazut de treabad cdci, spre
deosebire de politicieni, care beneficiaza
(incad) de clementa contribuabililor-
alegatori, in economia reald actionarii cer
rezultate. Asiguratorii au beneficiat si de
mediatizarea accentuatd a subiectului
reformei, dar mai ales de nemultumirea
tot mai mare a romanilor fata de sistemul

public si de disponibilitatea in crestere a

3

acestora si a angajatorilor lor de a aloca,
in pofida crizei, mai multi bani pentru
ingrijirea sanatatii.

Astfel, volumul de prime brute
subscrise din polite de sanatate din
categoria asigurdrilor generale a crescut
cu aproape 60% in 2012, la 44,6 milioane
lei, in vreme ce, pe segmentul asigurarilor
de viata, majorarea a fost de 47,68%, la
35,17 milioane lei. Despdgubirile platite,
reprezentand decontari de cheltuieli
medicale, au cunoscut si ele o crestere
accentuata, ajungand cumulat (asigurari

www.primm. Io



"59.30%

este procentul cu care a crescut anul
trecut volumul de prime brute subscrise

din polite de sdnatate din categoria
asigurdrilor generale, la 44,6 milioane lei

generale plus asigurari de viata) la
23,9 milioane lei, suma mai mult decat
dubla comparativ cu anul anterior (10,5

milioane lei).

Demn de remarcat este si ca, pe un
segment care are de asemenea legdtura
cu sistemul medical, cel al asigurarilor
de accidente si boli, volumul de prime
brute subscrise a crescut anul trecut cu
aproape 400%, la 233,64 milioane lei.

377%

este procentul cu care au crescut anul
trecut despdgubirile pldtite pe polite de
sanatate din categoria asigurarilor de
viatd, la 13,34 milioane lei

Tot raul spre bine

Rezultate bune si foarte bune, chiar
daca, in continuare, baza de comparatie
este inca mica, iar potentialul teoretic de
dezvoltare — extrem de mare. Teoretic,
pentru cd, in conditiile mentinerii
actualelor conditii legislative si fiscale,
dezvoltarea pietei de asigurari private
de sandtate se va lovi, la un moment, de
un plafon. Totusi, industria nu ar trebui
sa regrete prea mult suspendarea, cel
putin temporarad, a discutiilor cu privire

la infiintarea caselor private de asigurari

WWW.primm.ro

|
35,17

mil. lei

este totalul primelor brute subscrise anul
trecut din polite de sandatate din categoria
asigurdrilor de viata, reprezentand o
majorare cu 47,68% fatd de 2011
||

de sanatate, care ar fi urmat sa concureze
intre ele pentru banii proveniti din
contributiile obligatorii ale asiguratilor.

In primul rand, toate variantele de
drafturi intocmite de Guvern pe acest
subiect sufereau de mari neajunsuri. in
aceste conditii, mai bine lipsa decat un
simulacru de reforma facut pe genunchi,
din mai multe motive. Unul dintre
riscuri ar fi fost compromiterea ideii de
asigurare a sanatatii la privat, un concept
care suna inca bizar si suspect pentru
multi romani.

Nu trebuie sa uitam ca si alte state
foste comuniste din Europa Centrald si
de Est, cum ar fi Slovacia sau Ungaria,
au implementat reforme similare si, desi
principiile erau generoase, rezultatele
au fost cel putin indoielnice. inlocuirea
unui sistem public de tip socialist cu un
oligopol dominat si suprareglementat de
stat nu imbunatateste nici eficienta si nici
echitatea furnizarii de servicii medicale.

Cea mai buna reclamae
sa-ti faci bine meseria

Tn schimb, asigurétorii ar trebui
sd-si concentreze eforturile de lobby
si advocacy pe chestiuni de natura sa
fi incurajeze si mai mult pe romani si
pe angajatorii lor sa cumpere polite
pur private, voluntare, de asigurare a
sanatatii. Printre acestea se numara
legiferarea unui cat mai larg nivel de
deductibilitate fiscala pentru primele
platite, cel putin la nivelul celui de care

Asigurari

B
10,55 mil. lei

este totalul despdgubirilor pldtite anul
trecut pe polite de sanatate din categoria
asigurarilor generale, reprezentand o
majorare cu 37,4% fata de 2011
||

beneficiaza in prezent abonamentele
medicale. In al doilea rand este vorba
de clarificarea si facilitarea accesului
asiguratorilor la stabilirea de relatii
contractuale cu furnizorii de servicii
medicale din sistemul de stat.

233,64

mil. lei
este totalul primelor brute subscrise anul
trecut din polite de asigurdri de accidente
si boald, reprezentand o majorare cu
aproape 400% fata de 2011

In rest, s-ar putea spune ca totul
depinde doar de ei. Cu certitudine exista
cerere. Sistemul public de sanatate nu
este doar falimentar, ci si din ce in ce mai
scump. Romanii vor sa aiba certitudinea
ca, de vreme ce dau un ban, vor beneficia
de ceea ce li se promite in contracte. Este
punctul unde asiguratorii privati pot
face diferenta. Daca vor reusi sa pund la
punct produse de calitate, cu niveluri de
acoperire pentru toate buzunarele, s-ar
putea ca adevdrata reforma in sdndtate
sa se facd de jos in sus, de catre asiguratii
satui de sistemul public.

Adrian MOSOIANU ‘ ‘
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mi-au
zugrawt

_apartament dintr-un imobil construit

De aceasta data amtﬁot_aré_i o
trecemlao aIta etapa ,De Ia,,Mysi

pagubitul. Protejarea bunurilor prin
asigurare presupune fnainte de 6
toate aducerea acestora la stareade
dinaintea producerii evenimentului
asigurat, chiar si cand vine vorba .
de... tavanul si peretii unei bdide

in,Epoca de Aur”.

Duminica, orele 9.30: se anunta o Of... sitocmai ce zugrdvisem cu

de indemanatic pentru a efectua de unul

zi frumoasa de primdvara, cu peste 20 de
grade in Capitald, ,numai buna de iesit
din casd” - cum suna un cliseu des utilizat
de meteorologi. Optimist, intru in baie
pentru tabieturile obisnuite fiecarei zile.
Cand... umezeala si pete... pe tavan... si
nu numai... si doi pereti par a fi afectati.
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un an in urmd!imi spun in gand. S-o
fispart o teavd? Sau, vecinul de sus a

fost neatent? Pand la urma, nici nu mai
conteaza. Sunt fericit cd mai am rezerve
de trafaleti si vopsea lavabila. La un
calcul simplu, costuri zero, doar efortul
meu fizic. In plus, ma consider si destul

singur reparatia.

Sotia vine cu ideea ,salvatoare”:
imi spune ca rezervele de materiale de
constructie pot astepta alte renovari,
pentru ca nu e nevoie sa,maifac pe
zugravul”. Imi aminteste ca am asigurare!
Si nu de orice fel. Una complexa, gandita

WWW. primm .ro



si atent aleasa, la recomandarile unui
broker. Una care nu este nici prea
scumpa, nici prea ieftind (18 euro/
trimestru, deci pana in 75 euro/an).

O asigurare care sper sa acopere si
reparatiile mele din baie. Una pe care am
incheiat-o thainte de 1 septembrie 2012,
data de la care se anunta ca dacd ai o
polita facultativa in derulare, nu mai este
necesar sa faci una obligatorie.

Mai mult din curiozitate, ,ma

|n

bantuie gandul” sa repar baia cu ajutorul

asiguratorului.

Cine mi-a facut
asigurarea? Sa-l sunam!

Surpriza. Duminica dimineatad,
domnul D. (D.D.) - agentul de asigurare
imi rdspunde la telefon de la primul apel.
Doar sunt,clientul” Baia mea devine
importanta si pentru el. Nemaiavand
alte daune in afara de auto pana acum,

i explic ca nu cunosc procedurile. Se
arata foarte deschis si ma asigura ca se
va ocupa de cazul meu, asa cd, in scurt
timp, voi avea o baie ca noua.

Client: Bund dimineata. Stiu cd duminica
niciiarba nu creste, dar am o problemd. ..
D.D.: Nu-i nimic. Ce s-a intamplat?

Client: Am fost inundat. Am asigurare - o
asigurare valabild, incheiatd astd-toamnd.

(dau toate detaliile)

D.D.: Evenimentul se incadreazd in politd!
Trebuie sd faceti cateva poze cu telefonul,
in care sd se vada prejudiciul. Suplimentar
mai sunt necesare copii dupd actul de
proprietate, polita de asigurare si cartea de
identitate. Mdine rezolvdam!

Si vine ziua de luni

Fac poze. Duminica trece repede
si luni dimineatd, la prima ord, ma
intdlnesc cu domnul D. Foarte incantat si
mandru imi spune ca toamna trecutd am
facut o alegere nemaipomenita din cele
patru propuneri pe care mi le prezentase.

D.D.: Totul se va rezolva de la
distantd. Nu trebuie sd vd deplasati

www.primm.ro

MysteryShopping ssss—

nicdieri. Asigurdtorul vé va evalua dauna
si, dacd sunteti de acord cu valoarea, v-o
va vira direct in cont.

Client: Super!

D.D.: Haideti sG completdm
impreund cererea de despdgubire. Trebuie
scanata si trimisd prin email la asigurdtor
impreund cu fotografiile ficute si restul
actelor pe care vi le-am solicitat ieri. In cel
mult 72 de ore vd garantez cd se va rezolva.
Totusi, ca sd fie dosarul complet, mai e
nevoie si de o copie a schitei imobilului si
una cu tabelul nominal al locatarilor.

Client: Atunci o sd trimit mdine
emailul la asigurdtor. Vreau sd fie bine
din prima. Cu schita imobilului e usor, dar
cu tabelul locatarilor, presupune s ma
intalnesc cu administratorul blocului.

Ziua de marti...

Martea e zi de platit intretinerea.
Asa ca pe seara ma duc la administrator
si fi spun ca am fost inundat in baie,
dar, mandru de mine, adaug ,ca am
asigurare si se rezolva”... numai ca am
nevoie de acel tabel. Se aratd prietenos
si mi-l da, mai ales ca platesc cu aceasta
ocazie cheltuielile de intretinere. Tot
atunci il anunt si pe ,vecinul de deasupra”
n legatura cu prejudiciul pe care I-a
adus baii mele, si il anunt ca nu am nici o
pretentie: doar am asigurare!

Si a venit miercuri... trei zile de cand
baia mi-a fost inundata.

Ajung,cu noaptea in cap”la birou,
nerabdator sa descarc fotografiile din
telefon. Numar: 16 fotografii, 6 Mb. Verific
inca o data lista: asigurare, acte locuinta,
schita, lista locatarilor, poze cu baia,
cererea... tot!

Dau,Send”la ora 9 si ma intreb:
,Oare ce urmeaza? Eu mi-am facut toate
temele. Am expediat toate documentele.”
Asadar, ce pot sa fac decat sa astept?...

Doar ca... surpriza! Dupa doar
90 de minute, primesc un email de
la asigurator in care sunt informat ca
documentele au ajuns unde trebuie
si ca urmeaza sa  fiti contactat de
inspectorul de dauna care va prelua

dosarul dumneavoastrd, pentru a
stabili urmatorii pasi in instrumentarea
acestuia”.

,Oau! Ce rapid!” Aproape mut de
uimire, fac un efort si le povestesc si
colegilor de birou experienta mea cu
baia. Mai mult, il sun imediat pe domnul
D. siil informez de email. V-am spus cd
atifdcut o alegere bund, imi raspunde
mandru de el, simtind ca m-a castigat ca
si client pe vecie.

Joi... am aflat de suma

Joi dimineata. Nu au trecut nici 24
de ore de cand am receptionat mesajul
de la asigurator, si ... din nou un email in
Inbox. De data aceasta nu maieradelao
adresa ,departamentald’, ci una cu nume
si prenume. Mi-a scris direct domnul
A. de la compania de asigurari. Acesta
mi-a atasat si doua pdf-uri. Primul dintre
acestea, foarte detaliat redactat, este fisa
de evaluare a despagubirii. Contine tot:
pret pentru vopsea lavabild, manopera
si 0 valoare pentru transport. Valoare
totala de despagubire, undeva la 60 euro,
putin sub prima de asigurare anuala. ,Mai
mult decat acceptabil pentru a zugravi o
camaruta de nici 4 mp”, imi spun in gand.

Al doilea pdf: Declaratia de
acceptare a despagubirii, care trebuia
completata si retrimisa pe email
(originalul urmand a fi trimis prin posta
sau prin agentul de asigurare) in care
eram informat ca plata,se poate efectua
doar in cazul in care beneficiarul opteaza
pentru transfer bancar”.

Ce surpriza! Chiar nu trebuie sa ma
mai deplasez nicdieri? Am scdpat fara sa
strabat tot orasul? Fara sa stau la vreo
coada? O completez rapid si 0 expediez
domnului A, simtindu-ma pentru
prima oard bucuros ca am o asigurare,
si pe deplin multumit, atat de serviciile
asiguratorului, cat si de ale domnului D.,
de la compania de brokeraj.*

*Experienta relatata de un cititor al
Publicatiilor XPRIMM.
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Evenimente

Conferinta partenerilor SAFETY Broker
22-24 martie 2013

Suntem foarte multumiti de rezultatele anului 2012. Meritul este al
partenerilor nostri din teritoriu cdrora le multumim, a afirmat Viorel VASILE,
Managing Partner, SAFETY Broker, cu ocazia celei de a Vll-a Conferinte a
Partenerilor SAFETY Broker organizata la Bdile Balvanyos.

Evenimentul a reunit partenerii SAFETY Broker care activeaza la nivel
national, dar si principalii asiguratori cu care brokerul colaboreaza. In cadrul
acestei reuniuni au fost recompensate realizarile din 2012 ale partenerilor din
teritoriu, fiind prezentate, totodatd, de catre Viorel VASILE, principalele directii
strategice de dezvoltare ale companiei.

Pentru anul in curs dorim sa mentinem trendul ascendent si ne propunem sd
crestem ponderea segmentului corporate pand la jumdtate din afacerile noastre.
Mai mult, tinta noastrd este sd devenim numdrul 1in piata asigurdrilor online, a
concluzionat Viorel VASILE.

S-a incheiat programul ECTRANZ -
Facilitarea tranzitiei de la scoala la viata
activa

26 martie 2013

Companiile din pietele romanesti de asigurari si pensii private au oferit pentru
150 de studenti in ani terminali sansa de a desfasura stagii de practica in cadrul
departamentelor lor, ca parte a proiectului “ECTRANZ - Facilitarea tranzitiei de la
scoala la viata activa”

Proiectul a avut ca scop sprijinirea studentilor de la facultatile de profil
economic ale universitatilor partenere in trecerea de la scoala la viata activa si a fost
implementat de Institutul de Asigurari si Pensii in parteneriat cu Academia de Studii
Economice si Universitatea Romano - Americand, in cadrul Programului Operational
Sectorial Dezvoltarea Resurselor Umane - POSDRU/ 109/ 2.1/ G/ 81482.
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Evenimente .

Conferinta Nationala a Brokerilor de Asigurare
21 martie 2013

Economistii si analizele macroeconomice aratd cd acest an nu va fi mai usor decdt 2012. Chiar dacd piata de brokeraj in asigurdri si-a

dovedit rezistenta in fata multiplelor provocdri induse de perioada post-crizd, viziunea asupra evolutiei din acest an nu poate fi intru totul
optimistd, a declarat Bogdan ANDRIESCU, Presedintele UNSICAR, in cadrul celei de-a Vlll-a editii a Conferintei Nationale a Brokerilor

in Asigurari si Pensii.
Astfel, in 2013 trebuie sd ne asteptdm la provocdri macroeconomice, legate de cresterea competitiei, dar si de schimbdrile din

domeniul supravegherii, a precizat acesta.
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Evenimente

Automobile Bavaria si SAFETY Broker
ofera SMURD doua autospeciale BMW
X3

8 aprilie 2013

Automobile Bavaria a oferit Serviciului Mobil de Urgentd, Reanimare si
Descarcerare (SMURD) doud autospeciale BMW X3, in cadrul unei ceremonii
desfasurate la showroom-ul dealer-ului BMW din Bucuresti - Baneasa.

Autospecialele vor fi utilizate pentru interventiile medicilor de urgenta SMURD,
pe durata a doi ani de zile, cu sprijinul Automobile Bavaria si SAFETY Broker care,
alaturi de Fundatia pentru SMURD, a sustinut financiar dotarea autospecialelor cu
echipamentele medicale necesare.

La ceremonia de livrare a celor doua autospeciale au participat, din partea
SMURD, Secretarul de Stat din cadrul Ministerului Sanatatii, Dr. Raed ARAFAT, Dr.
Bogdan OPRITA - Medic Sef, SMURD Bucuresti, si Dr. Cristian BOERIU - Medic Sef,
SMURD Targu Mures. Compania SAFETY Broker a fost reprezentatd la eveniment de
catre Viorel VASILE, Managing Partner.

Fara compromis.
Fara mogul.”
Doar business.

www.wall-street.ro

MOGUL, -A, moguli, -¢, sm. sif. adj. S m. Fig. Persoani foarte
importantd cu putert discretionare. — Din engl, Mogul,



PING An Insurance (China) a cumparat sediul
LLOYD's

| Celebrul sediu al LLOYD’s of London din

1st Lime Street a fost vandut companiei de

asigurari din China PING AN, pentru suma de
260 mil. GBP, fapt ce alimenteaza zvonurile
privind mutarea pietei londoneze intr-o alta
locatie. Totusi, LLOYD's detine o clauzd in
contractul sau de inchiriere conform careia
poate sta acolo pe termen nelimitat. “Aceasta
tranzactie nu ne afecteaza. Nu am mai fost
proprietarii cladirii inca din 1996, insa avem
dreptul sa folosim acest spatiu in continuare”,
a declarat un purtator de cuvant al LLOYD's.

Azerbaidjan, membru Carte Verde din 2014-2015

Ministerul de Finante si Biroul Asigurarilor Obligatorii din Azerbaidjan (CIB)
au finalizat primele demersuri privind aderarea tarii la Sistemul International
Carte Verde: In ultimul an, am studiat impreund cu Ministerul de Finante modul de
functionare a intregului sistem, precum si cerintele necesare de indeplinit pentru a
deveni membru al acestuia, a declarat Elkhan GULIYEV, Director Executiv, CIB, intr-
un interviu acordat presei locale.

Potrivit acestuia, in februarie a.c., in cadrul unei reuniuni desfasurate la
Bruxelles, a fost obtinutd aprobarea preliminara privind aderarea Azerbaidjanului
la Sistemul International Carte Verde. Termenul propus pentru aderare este 2014-
2015.

Bulgarii asteapta o noua crestere a tarifelor RCA

Introducerea unei noi taxe ar putea duce la cresterea
pretului pentru politele RCA cu 2 BGN in Bulgaria, relateaza
ziarul VESTNIK. Banii colectati urmeaza a fi transferati cdtre
fondul Biroului National Carte Verde, din care ar trebui sa se
plateasca prejudicii cauzate de conducatorii auto bulgari in
strainatate. Principalul motiv pentru introducerea acestei taxe
il reprezinta cazul a trei asiguratori bulgari care nu au platit
despagubirile la timp.

Stiati ca

AON a prelungit
contractul de
sponsorizare pentru
M.U.

Echipa britanica de fotbal
Manchester United (M.U.) si AON au
anuntat prelungirea contractului
de sponsorizare pana in anul 2021.
Intelegerea prevede si redenumirea
centrului de antrenament al echipei
de la Carrington in “Centrul de
pregdtire AON’, precum si furnizarea
de servicii de consultanta si
management al riscului din partea

companiei americane. Valoarea

. estimata a contractului este de

230 mil. USD. Conform acestui
contract, jucatorii si echipa tehnica
a Manchester United vor purta sigla
AON pe echipament atat in timpul
tuturor meciurilor oficiale, cat siin

timpul sedintelor de antrenament.

99 de persoane acuzate de frauda in asigurari in Austria

Politia din orasul austriac Innsbruck a pus sub acuzare 99 de persoane suspectate de frauda in asigurari in valoare de 1,7 mil.

EUR. Majoritatea acestora erau cetateni austrieci care locuiau in zona din jurul orasului Innsbruck. Acestia au fost acuzati ca regizau

accidente rutiere in care foloseau masini deja avariate, pentru care solicitau ulterior despdgubiri. Dupa ce incasau despdgubirea,

reasigurau masina la alta companie si inaintau o noud cerere de despagubire. De multe ori, acestia modificau doar numarul de

kilometri sau schimbau in mai multe randuri proprietarul pentru a nu atrage suspiciuni.
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Nu esti pe

faceboo

Nu existi!”

iy : Oana RADU, PR Coordinator

Am vazut in editia
trecuta a revistei ca
mediul online castiga
teren in bugetele

de promovare ale
asiguratorilor. Si, daca
vorbesti de online, este
aproape imposibil sa
nu ajungi cu discutia
la social-media, in
contextul in care cele
mai recente date arata
ca 5,8 milioane de
romani au cont pe
Facebook* si petrec

in medie o jumatate
de ora pe ziin aceasta
retea de socializare. **
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Facebook in Romania
martie 2013

5,8

milioane

de utilizatori
27,06% din populatia Romaniei
si 67,69% dintre internauti

peste 20.000 de pagini de companii

Din studiul realizat de Media
IQ rezulta ca in 2012 companiile din
piata de asigurari care au avut cea mai
buna expunere in social-media au fost
GROUPAMA Asigurari, OMNIASIG VIG
si GENERALI Romania. Am vrut si noi sa
vedem care este prezenta companiilor
romanesti de asigurare in retelele de
socializare si am luat ca punct de reper
paginile lor de Facebook, aceasta fiind
cea mai utilizata retea sociala din tara
noastra, cu un procent de 95,1% din
numarul celor care detin cont pe astfel
de portaluri.

Asadar, o simpla cdutare pe
Facebook.com arata ca 19 dintre 41 de
companii de asigurari din Romania au
o pagina de Facebook. Dintre acestea,
pagina companiei GROUPAMA Asigurari

*Studiu realizat in luna martie de facebrands.ro.

**Date dintr-un studiu realizat la finalul anului trecut de Mercury Research pentru Intel,

citat de businesscover.ro.
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este evident pe locul 1 ca numar de
fani (peste 35.000), fiind totodata si una
dintre cele mai longevive prezente in
reteaua de socializare (din martie 2010).

f

19

dintre cele 41
companii de a5|gurari
din Romania au o pagina
de Facebook

Comunicarea prin social-media a
ocupat mereu un rol important in strategia
noastrd de comunicare corporate, unde
a adus, de altfel, rezultate foarte bune in
termeni de vizibilitate si de engagement.
Astdzi, a fi prezent in social-media nu ar
trebui sd fie o intrebare, ci mai degrabd
un dat. Independent de vointa noastrd,
clientii sau prospectii ne vor mentiona
folosindu-se de Facebook, Twitter sau
LinkedIn. Extrem de important este insd ca
sinoi sé fim parte a discutiei, dacd nu chiar
sd o provocdm, ne-a declarat Georgiana
MIRON, Director Comunicare si Relatii
Publice, GROUPAMA Asigurari.

Conform Media IQ, al doilea
cel mai titrat brand in social-media
este OMNIASIG VIG (200 postari).
Reprezentantii companiei considera
ca o competitie intre promovarea prin
intermediul canalelor considerate
traditionale versus promovarea prin
new media este in favoarea clientilor.
Reconfigurarea strategiei de comunicare
se face in baza feedback-ului obtinut de la
clienti, a satisfactiei lor. Va conta mereu ce
comunicam si disponibilitatea noastra de
a o face. Suntem interesati ca toti clientii
nostri, indiferent de canalul de comunicare
folosit, s fie multumiti de produsele si de
serviciile noastre, puncteaza acestia.

WWW.primm.ro

GENERALI Romania, locul 3 in
studiul citat, se apropie vertiginos de
5.500 de fani ai paginii, element deloc
de ignorat daca te gandesti ca zona de
social-media este una foarte interesantd,
insd destul de aridd pentru piata financiar
bancara din Romdnia, asa cum ne declara
Daniela DIMITRIU, Director Marketing, PR
si CRM, GENERALI Romania.

Social-media reprezintd componenta
pentru care GENERALI are o strategie
de mentinere. Stim cd si consumatorii
nostri sunt activi pe platformele sociale si
incercam sd fim acolo pentru ei, insd nu
reprezintd unul din canalele principale
de comunicare. Incercdm totusi sd fim
pregatiti pentru viitor, deoarece suntem
constienti de potentialul acestei zone si,
mai ales, de impactul pe care il poate avea
asupra unui brand, a completat aceasta.

Un alt brand important din piata
romaneasca de profil cu activitate
intensa pe Facebook in ultima vreme
este ASIROM VIG, avand aproape 6.000
de fani.

Social-media nu mai este de ceva
timp perceput ca,,neconventional” pentru
campaniile de promovare online. Dincolo
de promovarea pe canalele traditionale,
social-media reprezintd un mediu in
care poti trimite mesajele brandului
tdu targetat, in care poti interactiona
cu clientul tdu siin care poti obtine un

feedback rapid si, de cele mai multe ori,
constructiv. In acest moment, considerdm
cd promovarea pe Facebook ajutd mai ales
la awareness, dar prin social-media poti
aduna lead-uri si, pe viitor, nu excludem
posibilitatea de a folosi acest canal si ca un
canal de distributie, ne-a declarat Catalina
CIOREI, Online Brand Communication
Specialist & PR Assistant.

Unele dintre companiile din piata

Catalina CIOREI
Online Brand
Communication
Specialist & PR
Assistant
ASIROM VIG

Nu excludem posibilitatea de
a folosi social-media si ca un
canal de distributie.

au apelat si la ajutorul unor companii
specializate in promovarea prin social-
media, un exemplu in acest sens fiind
CARPATICA Asig, un alt brand vizibil in
acest mediu de comunicare (500 de fani).
Ne-am dorit in primul rand initierea
unui dialog cu asiguratii nostri, atat cu cei

------ [ o nw
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de fani A=
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fideli brandului CARPATICA Asig, cat si cu
cei care aveau ceva sd ne reproseze. Este
foarte important pentru noi sG cunoastem
direct opiniile asiguratilor, actuali sau
potentiali, dincolo de datele furnizate

de diverse studii de piatd. Feedback-ul
oferit de online este rapid, ceea ce dd
posibilitatea efectudrii unor schimbdri de
strategie in timp real, afirma Ecaterina LIA,
Director Marketing, CARPATICA Asig.

Nici brandurile nou intrate pe
piata de asigurdri, cum este Gothaer, nu
ignora componenta de social-media,
ceea ce demonstreaza ca acest canal de
comunicare este important in construirea
imaginii si in atingerea nivelului de
awareness dorit.

llona RUSA, Director Marketing,
Gothaer Asigurari Reasigurari, ne-a vorbit
despre opiniile sale cu privire la Social
Media si planurile Gothaer:

Consider cd tot mixul de comunicare
cunoscut astdzi sub umbrela ,Social
Media” trebuie administrat separat si
cu foarte multa constiinciozitate. Este o
campanie in sine, pe termen lung, in care
comunicarea corporate nu prea isi are
locul deoarece tinde sad plictiseascad. Esti
acolo pentru a ajunge si mai repede la
cititor, in zona lui de confort, intr-o formd
usoard, liberd si sustinutd de comunicare
directa si prietenoasd. Cred cd merge
foarte bine componenta ,virald” si trebuie
avut in vedere un continut atractiv si

Jtinut in viata” de un plan de comunicare
foarte bine pus la punct caruia sd ii acorzi

resursele necesare.

Acum suntem si pe

facebook

http://www.facebook.com/primm.ro
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llona RUSA
Director Marketing
Gothaer Asigurdri
Reasigurdri

Tot mixul de comunicare
cunoscut astdzi sub
umbrela <Social Media>
trebuie administrat
separat si cu foarte multa
constiinciozitate.

Si companiile de asigurari de viata
acorda o atentie speciala intretinerii
paginilor de Facebook, printre acestea
fruntase fiind AEGON Asigurari de Viata
(22.200 de fani), BCR Asigurari de Viata
VIG (4.500 de fani), ING Asigurari (2.600
de fani pe pagina,Stii de la ING”), AXA
Asigurari (700 de fani).

Considerdm social-media nu doar
un ,must have” al strategiei noastre de
marketing, ci si un canal de comunicare

bidirectionald pe care trebuie sd-I utilizam

cu precddere pentru a initia si dezvolta
relatii cu actualii sau potentialii clienti. In

ceea ce priveste influenta componentei de

social-media asupra viitorului campaniilor
online, experientele noastre anterioare
confirmd cd va fi una semnificativa.
Conform acestei perspective, si planurile
noastre pentru zona de social-media in
2013 sunt conturate si vor fiimplementate
in scurt timp, ne-a declarat Carmen
SOARE, Director Marketing, ING Asigurari
de Viata.

Comunicare foarte rapida,
directa, targetatd daca este folosita
cu responsabilitate si, de ce sa nu o
spunem, ieftina. Acestea sunt cateva
dintre avantajele pe care le ofera retelele
de socializare, care iau amploare de la
o zi la alta si pe care toti specialistii in
marketing si PR intrebati le vad ca fiind o
parte importanta in viitorul comunicarii.

Un semn bun este si faptul ca
in piata romaneasca de asigurari
comunicatorii apeleaza la companii
specializate pentru gestionarea ,relatiei
cu fanii internauti’, pentru ca acea
componenta,virald”a carei putere
este recunoscutd poate actiona si in
defavoarea unei companii daca reputatia
acesteia si imaginea brandului nu sunt

gestionate in mod profesionist.

®" Like
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Asigurari ———

SIGNAL IDUNA Asigurari de Viata
ofera beneficii medicale membrilor

Sindicatului National al Functionarilor Publici

Tiberiu MAIER
Vicepresedinte, SIGNAL IDUNA

Recent semnatul parteneriat este
un proiect menit sa sprijine preocuparile
pentru ingrijirea sanatatii, sa incurajeze
preventia si sa promoveze un stil de
viatd sanatos in randurile celor 24.000 de
membri ai SNFP.

Tn acest sens, SIGNAL IDUNA
le ofera celor aproximativ 24.000 de
membiri de sindicat o serie de beneficii
medicale cum ar fi facilitarea accesului
preferential la cei mai buni medici
din sistemul privat de sdanatate si
garantarea calitatii actului medical in
cadrul retelei nationale de furnizori de
servicii medicale private, Signal Mediqa
Net, formata din peste 400 de clinici si
spitale private din Bucuresti si din tara,
avand o reputatie excelenta in domeniu,
selectate riguros pe baza unor evaludri
severe de performanta si monitorizate
constant pentru a asigura respectarea
standardelor de calitate europene. De
asemenea, membri SNFP vor avea acces
nelimitat la serviciul specializat Call
Center Medical SIGNAL IDUNA disponibil

www.primm.ro

In luna aprilie a acestui an, compania germana SIGNAL

IDUNA Asigurari de Viata a facut public parteneriatul
strategic semnat la finalul anului 2012 cu Sindicatul
National al Functionarilor Publici (SNFP). Proiectul este
coordonat din partea SIGNAL IDUNA de catre Denisa
DINU, Regional Center Manager.

non stop pentru programari si informatii
medicale si capabil sd ofere un serviciu
complex de management al cazului
medical.

In acest parteneriat, SIGNAL IDUNA
va pune la dispozitia SNFP resurse in care
avem o expertizd a rigorii si a performantei
de peste 100 de ani la nivel international.
Totodatd, suntem onorati sd putem juca un
rol atat de important in promovarea unei
atitudini orientate cdtre ingrijirea sandtdtii
si sustinerea unui stil de viatd sdndtos, a
declarat Tiberiu MAIER, Vicepresedinte
SIGNAL IDUNA.

Suntem bucurosi sd punem bazele
acestei colabordri prin care le putem oferi
memobrilor nostri din intreaga tard acces la
servicii de ingrijire a sdndtdtii de o inaltd
calitate cu ajutorul unui partener care are
traditia si resursele necesare, a afirmat
lonel Sebastian OPRESCU, Presedintele
SNFP.

Una dintre cele mai grele misiuni,
atat pentru SIGNAL IDUNA, cat si pentru
celelalte companii de asigurdri din
Romdnia, este educarea pietei. Asocierea
prestigiului partenerilor nostri medicali
cu reputatia internationald confirmatd in
peste 100 de ani de experientd a companiei
SIGNAL IDUNA va aduce beneficii majore
atat membrilor SNFP cdt si pietei serviciilor

si asigurdrilor private de sdndtate din
Romdnia, aflata la inceput de drum, a
completat liderul SIGNAL IDUNA, Tiberiu
MAIER.

Grupul SIGNAL IDUNA este
unul dintre liderii pietei germane a
asigurarilor, oferind servicii medicale la
cele mai inalte standarde de calitate si
profesionalism pentru mai mult de 13
milioane de clienti. Incepand din anul
2008, SIGNAL IDUNA aduce si pe piata
asigurarilor din Romania atat produse
de asigurare, inovative si flexibile, care sa
protejeze sanatatea si calitatea vietii si sa
corespunda dorintelor si nevoilor tuturor
clientilor sadi, cat si rigoarea si seriozitatea
caracteristice poporului german.

Un astfel de proiect parteneriat, in
care o categorie importantd a populatiei
va avea acces la servicii medicale la
cele maiinalte standarde de calitate si
profesionalism, descoperind beneficiile
unei asigurdri private de sdndtate, face
parte din procesul amplu de formare si
educare a pietei pe care cu totii ni l-am
asumat, a concluzionat Tiberiu MAIER.

SIGNAL IDUNA @

Sanatate Viata Accident
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Razvan PAVEL
Director de Dezvoltare
SAFETY Broker

Obiectivul meu principal, ca in tot ceea ce am

facut pand acum, este sd folosesc tot ceea ce am
acumulat in experientele anterioare pentru a sustine
dezvoltarea companiei pentru care lucrez. De aceastd
datd, este mai mult un parteneriat care are ca scop

0 mai bund reprezentare a asigurdrilor online si o
Imbundtdtire a prezentei SAFETY in acest segment de
piata.

» 1999 — 2001: a facut parte din echipa ALLIANZ-

TIRIAC Asigurdri, companie in cadrul cdreia a avansat

pana la functia de Manager al Departamentului de
asigurari auto;
» 2007 — 2009: Deputy CEO la OTP Garancia;

» 2009 - 2011: Manager al Departamentului de
asigurari auto la GROUPAMA Asigurdri;

» 2011 —2013: Managing Director, la NETRISK Broker.

l Cariere

ASIROMVIG

Sorin CORNEA
Director Divizie Vanzari — Asigurari de Viata

Liviu STOICESCU
Membru Directorat
ASTRA Asigurari

Ca Presedinte al BAAR, Liviu STOICESCU a reprezentat
piata de asigurdri din Romdania in Adunarea Generald a

Consiliului Birourilor de la Bruxelles si a fost ales Membru in
patru comitete de conducere. Este un reputat specialist in
materie de Carte Verde, a consolidat relatiile de colaborare
cu alte Birouri Nationale si a semnat, din partea BAAR,
Acordul Multilateral pentru libera trecere a autovehiculelor,
fard controlul RCA la frontiera cu SEE, conditie de aderare la
Uniunea Europeand.

» 1990: Inspector de daune la ADAS;
» 1996-1999: Inspector de daune la ASTRA Asigurdri;
» 2000: se alaturd OMNIASIG;

» 2008-2012: Membru in Directoratul OMNIASIG VIG;
Director al Directiei Asigurari Auto in cadrul aceleiasi
companii.

canalului partenerilor externi.

Din noua functie pe care o ocup, voi veghea asupra implementarii politicii comerciale a companiei
ASIROM in ceea ce priveste asigurdrile de viatd, atat la nivelul canalului fortd proprie de vanzare, cat si a

In acest sens suntem la stadiul de a definitiva echipa de Sales Supervisors, alcituri de care voi coordona
activitatea de vanzdri de asigurdri de viata. De asemenea, in perioada urmdtoare vom demara cateva
parteneriate pe aceastd linie, care ne vor sustine in atingerea obiectivelor de vanzdri pe parcursul anului 2013.

» 2012 - 2013 - Sef Serviciu Asigurdri de Viatd — Parteneri Externi, GENERALI Romania;
» 2008 - 2011- Broker Manager — MM, GENERALI Romania;

» 2007 — 2008 - Relationship Manager Brokeri MLM, GENERALI Romania;

» 2001 — 2007 — Trainer, GENERALI Romania;

» 1997 — 2001- Consultant expert, Consultant senior, Consultant asigurdri de viatd, ING Asigurdri de Viata.
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Noi membri

in echipa
manageriala a
MAXYGO Broker

MAXYGO Broker de Asigurare si-a completat
recent echipa manageriala cu trei specialisti in domeniul
asigurarilor: Constantin NEDELCU, Director Adjunct,
Alexandru HAVRICS, Director de Dezvoltare pe zona de
Vest si loan ISTRATESCU, Director de Dezvoltare pe zona
de Sud. Prin aceste numiri, se urmareste indeplinirea
unuia dintre obiectivele pe care compania si le-a propus
CU ocazia sarbatoririi a 10 ani de la infiintare: “"dublarea
comisioanelor colaboratorilor sdi in urmatorii doi ani’,
dupa cum a precizat Alexandru APOSTOL, Directorul
General al MAXYGO Broker.

Alexandru HAVRICS

Director de Dezvoltare
pe zona de Vest

La sfarsitul lui 2012, Alexandru HAVRICS, 41
ani, a fost numit Director de Dezvoltare pe zona
de Vest. Absolvent de Politehnica, HAVRICS are o
experienta importanta pe piata asigurarilor din
Romania. Si-a Inceput activitatea in domeniul
asigurdrilor in 1998 ca Inspector de Asigurari si
a evoluat in cariera panad la pozitia de Director
de Sucursald la ASTRA Asigurari. S-a bucurat de
numeroase reusite profesionale, printre care
locul I pe Timis ca sucursald in anii 2010 si 2011,
precum si locul | pe Romania (fard Bucuresti) in
20101 2011.

WWW.primm.ro

Cariere |

Cariere mmm

Constantin NEDELCU
Director Adjunct

In martie 2013, Constantin NEDELCU a fost numit Director
Adjunct MAXYGO, avand responsabilititi operationale. In varstd de
41 ani, acesta este absolvent al Facultatii de Medicina si Stomatologie
“Carol Davila" din Bucuresti. Si-a inceput cariera in 1998 la OMNIASIG
Asigurdri de Viatd, iar in urmdtorii 12 ani a lucrat pentru METROPOLITAN
Life (fosta AlG Life), unde a avansat pand in pozitia de Manager de
Departament, coordonand direct departamentele de Subscriere si
Despagubiri. In cei peste 15 ani de activitate, Constantin NEDELCU a
acumulat experienta in asigurdrile de viatd, managementul de proiecte
si suportul operational.

loan ISTRATESCU

Director de Dezvoltare
pe zona de Sud

loan ISTRATESCU, 59 ani, s-a aldturat echipei
MAXYGO in a doua jumatate a anului trecut, in
functia de Director de Dezvoltare pe zona de Sud.
Si-a inceput cariera in asigurdri in 2002, in cadrul
ASTRA Asigurari, sucursala Prahova. Constant, printr-
un management adecvat, a reusit sa inregistreze
rezultate remarcabile, precum obtinerea unui
volum record de prime subscrise in 2010 - practic al
doilea rezultat inregistrat la nivelul intregului judet
Prahova. Rezultatul a fost dublat si de raportarea
celui mai mare profit realizat dintre toate sucursalele
companiei de asigurare.
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Patricia KAAS

Cantareata Patricia KAAS va sustine in aceastd vard un concert

la Bucuresti. Spectacolul face parte din turneul de promovare a
albumului “KAAS Chante PIAF” lansat pe 5 noiembrie 2012 pentru a
comemora 50 de ani de la moartea lui Edith PIAF. Publicul roman va
putea asculta in interpretare live melodii precum,Non, Je ne regrette

rien”,,Paris”,,Padam, Padam”si,Milord".

Bucuresti, Sala Palatului, 23 iunie 2013

TEATRU

Huzii

LImagineaza-ti ca tocmai ai implinit 84

de ani. Nu-i usor, dar fa un efort: ai 84

de ani, esti bolnav, nu te-ai mai ridicat
din pat de cateva zile si, deodata, iti dai
seama... ca mori. (...) In mintea ta prinde
contur un gand care suna cam asa: <Am
trdit ce se cheama viata... pentru ce?>
Nu reusesti? (...) patru actori tineri si
talentati isi imagineaza, cu voce tare, tot
ce nu reusesti tu.”

Iluzii, de lvan VARAPAEV
Bucuresti, Teatrul Act

Regia: Cristi JUNCU

Din distributie: Ada SIMIONICA,
Tudor ISTODOR, Andi VASLUIANU,
Raluca APRODU

EXOPOZITIE

Comorile Chinei

Considerata drept una dintre cele mai
importante expozitii aduse vreodata in
Romania, Comorile Chinei vainclude 101
artefacte istorice din patrimoniul national
chinez. Printre acestea se numara figu-
rinele din legendara armata de teracota

- figuri in mdrime naturald ce reprezinta
soldati, care de lupta si cai, descoperite

in 1974 la Xi'an, in mormantul primului
imparat al Chinei, Qin Shi Huang. Alaturi de
acestea, expozitia, organizata de Muzeul
National de Istorie a Romaniei in colabo-
rare cu autoritatile chineze din domeniu,
cuprinde numeroase exponate precum
vase din bronz, portelanuri si obiecte din
jad, alte bunuri culturale de patrimoniu
ilustrand momente din istoria Drumului
Matasii, precum si ar-
tefacte care puncteaza
etape din istoria
moderna a Chinei.

Bucuresti, Muzeul
National de Istorie, 30

aprilie - 1 august 2013

CARTE

| 2 &
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Ce culoare are parasuta ta?

Noul volum lansat de Editura Publica este cea mai populara carte de
management al carierei din lume, revista Time incluzand-o pe lista celor

mai bune o suta de carti de non-fictiune, scrise incepand cu anul 1923. The

Library of Congress a inclus-o in primele 25 de carti cu impact major asupra

vietilor oamenilor. Pana la ora actuala, s-a vandut in peste zece milioane de

exemplare in toata lumea, a fost tradusa in douazeci de limbi si este utilizatd ca ghid de

dezvoltare in cariera in 26 de tari.

Richard Nelson BOLLES, Ce culoare are parasuta ta?, Editura Publica
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Sanatatea sta la baza unei vieti implinite
Asigurarea privata pentru sanatatea ta

O viata implinita inseamna sanatate si timp petrecut impreuna cu cei dragi.
Beneficiazd acum de servicii medicale de calitate oferite de cei mai buni medici specialisti, metode si proceduri de

diagnosticare de ultima generatie, in clinici si spitale private din Romania. Spune NU salilor de asteptare si
nesiguranteil

Alege Asigurarea privata pentru sanatate - respect si atentie pentru sanatatea ta, acces rapid la serviciile de care
ai nevoie!

DE VIATA
BCR ASIGURARI

www.bcrasigviata.ro VIENNA INSURANCE GROUP




