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BISTRITA-NASAUD

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari, BCR Asigurari de Viatd,
TRANSILVANIA Broker, EUROBROKERS Group, DESTINE Broker si ARDAF.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 BT Asigurari BCR Asigurari de Viatda  EUROBROKERS 1 ARDAF ASIROM TRANSILVANIA Broker
2 | ALLIANZ-TIRIAC ALLIANZ-TIRIAC KUNDEN Broker 2 ALLIANZ-TIRIAC BCR Asigurdri de Viatd  DESTINE Broker
3 UNITA ASIBAN AON Romania 3 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC EUROBROKERS
4 BCR Asigurari 4 BCR Asigurari
5 OMNIASIG 5  ASIROM
BIHOR MARAMURES

De la sténga la dreapta, reprezentantii companiilor BCR Asigurari de

Viatd, ASICONS Broker, ASTOP Broker si SIS Broker. GENERALI.
PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG.DEVIA]T\ BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DEVIA'[A BROKERI
1 ALLIANZ-TIRIAC ALLIANZ-TIRIAC ASTOP 1 ALLIANZ-TIRIAC GENERALI ROCREDIT
2 UNITA BCR Asigurari de Viata SIS Broker 2 OMNIASIG ASIROM ASICONS
3 | OMNIASIG ASIROM ASICONS 3 ASIBAN ALLIANZ-TIRIAC ASTOP
4 ARDAF 4 ASIROM
5 ASIROM 5  ARDAF
SATU MARE SALA)

Reprezentantii companiilor ASTRA Asigurari-UNIQA, BCR Asigurari,
TRANSILVANIA Broker, ASTOP Broker si EUROBROKERS Group.

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari, ASICONS Broker, BCR Asigurari
de Viatd, EUROBROKERS Group si TRANSILVANIA Broker.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 ALLIANZ-TIRIAC ASIROM EUROBROKERS 1 ALLIANZ-TIRIAC ASIROM EUROBROKERS
2 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC TRANSILVANIA Broker 2 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC ASICONS
3 | ASIROM ASIBAN ASTOP 3 UNITA BCR Asigurdri de Viatd  TRANSILVANIA Broker
4 ASTRA-UNIQA 4 ASIBAN
5 BCR Asigurdri 5 BCR Asigurari
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Reprezentantii companiilor BCR Asigurari,ASTRA Asigurari-UNIQA, BCR
Asigurdri de Viata, EUROBROKERS Group si AL Broker Invest.

cover story

CARAS SEVERIN

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI .
1 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC AL Broker Invest 1 ASIROM BCR Asigurri de Viata  ASIGEST w
2 BCR Asiqurari ASIROM EUROBROKERS 2 ASIBAN ASIROM MAXYGO (W
3 ASIROM BCR Asiqurari de Viata  MAXYGO 3 ALLIANZ-TIRIAC ASIBAN —
4 UNITA 4 BCR Asiqurari (¢~
5 ASTRA-UNIQA 5 UNITA V)
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De la stanga la dreapta, reprezentantii companiilor
BCR Asigurari, GENERALI si EUROBROKERS Group.

PREMII JUDETENE
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De la stanga la dreapta, reprezentantii companiilor
AON Romania, ASIBAN si GENERALI.

PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 OMNIASIG ASIROM EUROBROKERS 1 ASIROM ASIBAN AON Romania
2 | ASIROM GENERALI ASIGEST 2 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC TOMASIG-Broker
3 BT Asigurari ALLIANZ-TIRIAC MAXYGO 3 | ALLIANZ-TIRIAC GENERALI ASIGEST
4 | ALLIANZ-TIRIAC 4 UNITA
5 | BCR Asigurdri 5  ARDAF

Totul despre ASIGURARI

by Media >PRIMM
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Reprezentantii compahiilor BCR Asigurari,
BCR Asigurari de Viata si EUROBROKERS Group.

BRAILA

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari,
BCR Asigurari de Viatd, SRBA Broker si AIR Broker.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 BCR Asigurari BCR Asigurdri de Viatd | AXASIG 1 OMNIASIG ASIROM AIR Broker
2 OMNIASIG ASIBAN AVERAL CONSULT 2 ASIROM ASIBAN POWER INSURANCE
3| ASIROM ASIROM EUROBROKERS 3 | ALLIANZ-TIRIAC BCR Asigurdri de Viatd | SRBA
4 ARDAF 4 ASIBAN
5 | ALLIANZ-TIRIAC 5 BCR Asigurari

BUZAU CONSTANTA

Reprezentantii companiilor EUROBROKERS Group, ASIBAN, BROKASIG

Broker, INTERCAM Broker, ARDAF si BCR Asigurari.

De la stanga la dreapta, reprezentantii companiilor BCR Asigurdri, BCR
Asigurari de Viatd, TOP Insurance, POWER INSURANCE Broker si EUREKO.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 ALLIANZ-TIRIAC ASIBAN BROKASIG 1 ASIROM BCR Asigurdri de Viatd  POWER INSURANCE
2 ASIROM ASIROM INTERCAM 2 OMNIASIG ASIBAN FAIRWAY
3 | ARDAF ALLIANZ-TIRIAC EUROBROKERS 3 | ALLIANZ-TIRIAC EUREKO TOP INSURANCE
4 BCR Asigurari 4 BCR Asigurari
5 OMNIASIG 5 ARDAF

TULCEA VRANCEA

Reprezentantii companiilor

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari, ASIBAN, GENERALI si

EUROBROKERS Group si BCR Asigurari de Viata. EUROBROKERS Group.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 ASIROM ASIROM ASIGEST 1 ASIROM ASIBAN EUROBROKERS
2 OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC EUROBROKERS 2 OMNIASIG ASIROM POWER INSURANCE
3 | ALLIANZ-TIRIAC BCR Asigurari de Viata  POWER INSURANCE 3 | ALLIANZ-TIRIAC GENERALI MAXYGO
4 ASIBAN 4 BCR Asigurari
5 | ARDAF 5  ARDAF

Anul XI - Numdrul 4/2009 |72| www.primm.ro



cover story

CALARASI

& 2
0 Broker de

- ,' S

Reprezentantii companiilor BCR Asiguréri, BCR Asigurari de Viata si

TRANSILVANIA Broker. Asigurare.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 OMNIASIG BCR Asigurari de Viata  TRANSILVANIA Broker 1 ALLIANZ-TIRIAC ASIROM MAXYGO
2 ASIROM ASIBAN OTTO Broker 2 UNITA ASIBAN FAST Brokers
3 UNITA ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST 3  OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST
4 | ARDAF 4| ASIROM
5 | BCR Asigurdri 5 BCR Asigurdri
DAMBOVITA GIURGIU
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Reprezentantii companiilor BCR Asigurari, EUROBROKERS Group, FAST Réprezentantii companiilor BCR Asigurdri, ASTRA Asiguréri-UNIQ7\ i

Brokers, BCR Asigurdri de Viata si ASIBAN. GENERALI.
PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 ASIROM ASIBAN SDH BROKER 1 OMNIASIG GENERALI ASIGEST
2 OMNIASIG BCR Asigurari de Viatd | EUROBROKERS 2 ASIROM ASIBAN FAST Brokers
3 ALLIANZTIRIAC ALLIANZ-TIRIAC FAST Brokers 3 BCR Asigurari ASIROM
4 BCR Asigurari 4 | ASIBAN
5 UNITA 5 ASTRA-UNIQA
IALOMITA PRAHOVA

Reprezentantii co.mpaniilor BCR Asigurari, BCR Asigurari de Viatd,

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari de Viata, MAXYGO Broker si

SRBA Broker. MAXYGO Broker, DESTINE Broker si EUROBROKERS Group.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu ASIG. GENERALE ASIG. DEVIA]T\ BROKERI Premiu ASIG. GENERALE ASIG. DEVIA'[i\ BROKERI
1| ASIROM ASIROM MAXYGO 1 ASIROM ALLIANZ-TIRIAC MAXYGO
2 OMNIASIG ASIBAN SRBA 2 ALLIANZ-TIRIAC ASIBAN DESTINE Broker
3 | ALLIANZ-TIRIAC BCR Asigurdri de Viatd | ASIGEST 3 | BCR Asigurdri BCR Asigurdri de Viatd | EUROBROKERS
4| ASIBAN 4| OMNIASIG
5  ARDAF 5 UNITA

Anul XI - Numdrul 4/2009 |72] www.primm.ro 27



-
(Ve
L
=
Q
|
(Ve
<
v
=
=
(=)
D
(=

TELEORMAN

Reprezentantii companiilor ARDAF, BCR Asigurari, BCR Asigurari de Viata
si SRBA Broker.

Reprezentantii companiilor BCR Asigurari, BCR Asigurdri de Viata,

MILLENIUM INSURANCE Broker, GENERALI si ASIBAN.

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE

Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 ASIROM BCR Asigurari de Viata | FAST Brokers 1 OMNIASIG ASIBAN MILLENIUM INS
2 ARDAF ASIBAN SRBA 2 ASIBAN GENERALI MAXYGO
3 | OMNIASIG ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST 3 BCR Asigurdri BCR Asigurdri de Viata  ASIGEST
4 BCR Asigurari 4 ASIROM
5 ASIBAN 5 ARDAF

GORJ MEHEDINTI

Reprezentantii companiilor ARDAF, ASIBAN, EUROBROKERS Group si BCR

Asigurari de Viata.

i

Reprezentantii copaniilor ASTRA Asigurari-UNIQA

Viat3 si ASIBAN.

? =
, BCR Asigurari de

PREMII JUDETENE PREMII JUDETENE
Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI Premiu  ASIG. GENERALE ASIG. DE VIATA BROKERI
1 OMNIASIG ASIBAN MAXYGO 1 OMNIASIG ASIBAN MAXYGO
2 ARDAF BCR Asigurari de Viatd  EUROBROKERS 2 ASIBAN ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST
3 ALLIANZTIRIAC ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST 3 ASTRA-UNIQA BCR Asigurdri de Viata
4 ASIBAN 4 ASIROM
5 ASIROM 5 ALLIANZTIRIAC
oLT VALCEA
Lol

Reprez;ﬁ;ii companiilor BCR Asilguréri (ie Viatd, MAXYGO Broker, BCR
Asigurari si ASTRA Asigurari-UNIQA.

PREMII JUDETENE
Premiu

ASIG. GENERALE

ASIG. DE VIATA

N

BROKERI

PREMII JUDETENE

Premiu

ASIG. GENERALE

_ i |
Reprezentantii companiilor ASTRA Asigurari-UNIQA, EUROBROKERS
Group, DESTINE Broker, BCR Asigurdri de Viata si ARDAF.

ASIG. DE VIATA

BROKERI

1 ASIROM BCR Asigurari de Viatda ~ MAXYGO 1 OMNIASIG BCR Asigurdri de Viatd  DESTINE Broker
2 OMNIASIG ASIBAN ASIGEST 2 ASIROM ASIBAN EUROBROKERS
3 BCR Asigurdri ASIROM 3 ARDAF ALLIANZ-TIRIAC ASIGEST

4 ASTRA-UNIQA 4 ALLIANZ-TIRIAC

5 ASIBAN 5 ASTRA-UNIQA
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Multumim partenerilor care au contribuit la succesul evenimentului

Gala Premiilor

Pietei Pensiilor Private

’ acordate de Revista PRIMM - Asigurari & Pensii

Partener

AIG S

Cu sprijinul

/;@';éwens ;@ -

() D 360

hvad R: VOLUTION
Eﬁ@NE rental events solution

NASTRO AZZURRO

piNnasTY  OIMERA

b
RAN D D E R Berthelot Hotel

Parteneri Media

BBW  mxmm
MONEY I

Editiaall-a

Hotel Hilton, Bucuresti

www.pensiileprivate.ro



Cea mai tanara piata financiara din Romania are deja o traditie in curs: Gala
anuala a Premiilor Pietei Pensiilor Private, acordate de Revista PRIMM -
Asigurari & Pensii. Premiantii celei a de a doua editii au fost sarbatoriti la
Salonul ,Le Diplomate” al Hotelului HILTON, in cadrul unei ceremonii care a
fost organizata cu sprijinul financiar oferit de compania AlG Fond de Pensii.

PREMIILE PIETEI PENSIILOR PRIVATE 2009

Succes si educatie

Sérbatoarea anuala a pietei a avut loc intr-un moment in care
contextul dificil cu care se confrunta operatorii din domeniu face
cu atat mai pretioase realizdrile lor. Pentru piata romaneasca de
pensii private, anul 2008, recunoscut pe plan mondial ca cel al
instalarii crizei financiare, a fost ANUL CONSOLIDARII. Tn acest
context, au fost acordate premii, atat pentru companiile pietei de
pensii private, cat si pentru personalitatile acesteia, evenimentul
constituindu-se intr-un demers menit sa evidentieze performan-
ta, viziunea si eficienta in domeniu.

Dupa debutul ,furtunos” din 2007, dominat de campania
de aderare initiala la Pilonul I, anul 2008 a reprezentat un ragaz
de asezare a pietei. Pe Pilonul Il am asistat la primele operatiuni
de achizitie, dar si la iesirea din piatd a unor operatori. A conti-
nuat procesul de reglementare a pietei, cu aspecte care vizeaza
in principal unificarea si coerenta procedurilor. Pe segmentul
facultativ, anul 2008 a adus o serie de noi operatori in piata si im-
bogatirea ofertei de produse. Fondurile de pensii au continuat sa
creascd, atat ca numar de participanti, cat si ca volum al activelor
in administrare. Randamentele financiare obtinute din investitii
reprezinta cele mai bune rezultatele din regiune si, incontestabil,
unele dintre cele mai bune pe plan mondial.

Anul 2009 a adus, ins4, in fata operatorilor din piata pensiilor
private, o serie de noi provocdri, ca urmare a climatului economic

defavorabil creat de criza financiara. In esentd, presiunile exercita-
te asupra bugetului public al asigurarilor sociale s-au transpus,
printre altele, intr-o atitudine ostila sistemului de pensii private.
O prima consecintd s-a materializat prin inghetarea contributiilor
la fondurile de pensii private obligatorii la nivelul de 2%, in loc

ca acestea sa fie marite - potrivit prevederilor Legii 411/2004 -, la
2,5%.

Tn acest context, accentul cade pe o componenta esenti-
ala a anului 2008, dar valabila si in continuare, cea a educarii
publicului. Adresdndu-ne unei piete educate, putem construi o
piatd solidd, a subliniat Sergiu COSTACHE, Presedinte Media
XPRIMM, adaugand ca numai un public suficient de educat va
intelege corect realitdtile acestei piete si va avea capacitatea de
a evita capcanele mesajelor populiste - din pdcate, din ce in ce
mai des lansate in ultima perioadad. Sub aceste auspicii, jurizarea
premiilor acordate de redactia Revistei PRIMM - Asigurari &
Pensii a pus un accent deosebit pe implicarea companiilor si a
personalitatilor pietei in directia educarii publicului cu privire la
noul sistem de pensii private.

Oaspetii Galei, colegi de breasla, parteneri in constructia pie-
tei si totodata competitori in fata publicului, au raspuns provoca-
rii lansate de gazde, de a trece in revista, pe scurt, reperele esenti-
ale ale anului 2008 si preocuparile de viitor. Avem in fata noastrd o

ﬂ Premnle Pletel
- ensulor Private

.“V

L.

PREMIANTII SERII
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MARELE PREMIU

MANAGERUL
ANULUI

Dr. Crinu ANDANUT

CEO, ALLIANZ-TIRIAC
Pensii Private

perioadd in care eforturile de educare a pietei trebuie mentinute sau
chiar intensificate, a remarcat Mircea OANCEA, Presedinte CSSPP.
In fapt, ridicarea nivelului de educatie financiard este o provocare
cdreia nu trebuie sd-i raspundem numai noi. La nivel european,
organismele de supraveghere au ajuns la concluzia ca o parte din
nereusitele sistemelor mature au la origine lipsa de informare a
publicului si, ca urmare, incapacitatea acestuia de a face alegerile
corecte a adaugat oficialul CSSPP. Dezvoltand subiectul, Domnica
PARCALABU, Presedinte CNPAS, a sugerat ca la evenimentele unde
se explicd functionarea si necesitatea sistemului de pensii private

ar trebui invitati si reprezentanti ai pensionarilor actuali care, chiar
dacd nu sunt implicatiin acest sistem, sunt un factor de influentd pu-
ternic in familiile lor, asupra tinerelor generatii. In plus, s-ar atenua
astfel tendinta generatiilor varstnice de a se opune noului sistem de
pentsii private, pe care il percep ca pe o sursad a dificultdtilor sistemu-
lui public de penisii.

Mentionand in treacdt succesele anului 2008, operatorii s-au
concentrat in principal asupra dificultatilor cu care se confrunta in
prezent. Ne confruntdm permanent cu o diferentd majord de percep-
tie, a subliniat Crinu ANDANUT, CEO ALLIANZ-TIRIAC Pensii Private
si Presedinte al asociatiei profesionale a operatorilor in domeniu,
APAPR. Noi ne gandim afacerile intr-o perspectivd foarte indelunga-
td. In pensiile private, un orizont de timp de 20 sau 30 de ani nu este

e Y ——

“.—

Fono

cover story

MARELE PREMIU

COMPANIA
ANULUI

Emilia BUNEA
CEO, ING Fond de Pensii

Premiile PletEI T \
Pensiilor Prlvatt‘

-_— bl

Adresandu-ne unei piete educate, putem

construi o piata solida
Sergiu COSTACHE
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TROFEUL PRIMM

pentru contributia la
dezvoltarea si promovarea
pietei pensiilor private din
Romania

Theodor ALEXANDRESCU
Director General

TROFEUL PRIMM

pentru contributia la
dezvoltarea si promovarea
pietei pensiilor private din
Romania

Mihai COCA-COZMA

CEO

TROFEUL PRIMM

pentru contributia |a
dezvoltarea si promovarea r_;‘
pietei pensiilor private din [
Romania
Florina VIZINTEANU {

Presedinte Directorat L D
BCR Asigurari de Viata

PREMIUL DE EXCELENTA

loan VREME
CEO

GENERALI FOND DE PENSII

considerat prea indelungat. In acelasi timp, negociem permanent cu o
fortd politicd pentru care mandatul electoral este unitatea de mdsura
a eficientei, pentru care efectele pe termen scurt, cu beneficii imediate,
sunt cele care conteazd in principal. Ca urmare, pentru a avea parte-
neri de discutie cu care sd putem ajunge la concluzii acceptabile de
ambele pdrti, educatia trebuie sd inceapa in primul rdnd de la nivelul
segmentului politic, a explicat Presedintele APAPR.

Premii si premianti

Cu rezultatele anului trecut in fata, si cu gandul la viitor, Pre-
miile Pietei Pensiilor Private din acest an au onorat, cu precadere,
acele companii si personalitati ale pietei care, dincolo de valoarea
profesionald evidenta, s-au remarcat si prin implicarea activa in
procesul de educare a publicului.

In debutul Galei de premiere, Revista PRIMM a acordat o
,Diploma de Onoare” jurnalistului Adrian MOSOIANU, ca apre-
ciere colegiald a modului in care acesta contribuie la reflectarea
corectd si bine documentata a pietei pensiilor private.

Premiile pentru companiile de administrare au debutat cu
premiul pentru PRODUSUL ANULUI, acordat fondului de pensii
facultative EUREKO CONFORT, administrat de EUREKO SAFPP,
apreciind ca prin structura sa inovatoare, combinand avantajele
financiare cu o componentd de garantare, produsul raspunde
preferintelor actuale ale publicului, preocupat mai mult decat
oricand de siguranta si stabilitatea investitiilor sale. Traversdm o
perioadd grea, in care angajatorii sunt greu de convins sd se implice
in domeniul pensiilor facultative, dar noi sperdm cd fondul lansat
de noi corespunde cerintelor de retail si va da rezultate in aceastd
directie. Rdmdne ca realitatea pietei sd confirme gandirea noastrd, a
declarat Besim JAWAD, CEO EUREKO SAFPP.

PREMIUL DE EXCELENTA i-a revenit companiei GENERALI
Fond de Pensii, ca pretuire a celor mai bune performante reali-
zate in categoria fondurilor de pensii de dimensiune medie. Pe
Pilonul II, fondul ARIPI administrat de GENERALI Fond de Pensii
ocupd a treia pozitie in top, cu o cota de piatd de circa 10%,
si totodata cea mai buna pozitie din categoria sa. Rezultatele
financiare il plaseaza, de asemenea, in categoria performerilor,
indreptatind asteptari mari si la adresa fondului de pensii private
facultative pe care compania este pe cale de a-l lansa. Existd,
cu sigurantd, momente de impas in viata fiecdrei piete financiare.
Convingerea mea este insd cd, spirjinindu-ne pe calitatea echipelor
noastre, care sunt adevdratele cdstigdtoare ale acestor premii, vom
reusi sd demontdm mitul pe care adversarii sistemului se strdduiesc
sd-I clddeascd si vom demonstra cd suntem in stare sd clddim un
sistem mai bun decdt in celelalte tdri din regiune, care va aduce
beneficii solide participantilor si va creste constant. Este o bucurie sd
putem spune cd acum, la mai putin de un an de activitate a fonduri-
lor, participantii nostri sunt deja mai bogati cu peste 250 milioane de
euro si cred cd rezultatele noastre in acest scurt rdstimp indreptdtesc
speranta cd in viitor vor fi si mai prosperi, a subliniat loan VREME,
CEO GENERALI Fond de Pensii.

PRODUSUL ANULUI
EUREKO CONFORT

Besim JAWAD
CEO

EUREKO SAFPP
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TROFEUL PRIMM, acordat in mod traditional acelor entitati
ale pietei - institutii sau personalitati -, care au contribuit esential
la dezvoltarea si promovarea pietei, a revenit in acest an unui
grup de companii care au sprijinit constant dezvoltarea pietei si
educarea publicului: BCR Asigurari de Viata, AlG Life si AIG Fond
de Pensii. Asa cum se stie, BCR Asigurdri de Viata este pe cale de a
pdrdsi piata pensiilor private, ca urmare a repozitiondrii compani-
ilor in urma schimbdrii de actionariat. Cu toate acestea, credem cd
educarea publicului cu privire la pensiile private face parte dintr-un
demers mai larg de educare pentru economisire si administrarea res-
ponsabild a resurselor financiare proprii, ceea ce va aduce beneficii
in continuare, atat industriei de pensii private, cdt si celei de asigurdri
de viatd, a remarcat Florina VIZINTEANU, Presedinte Directorat
BCR Asigurari de Viata. In acord cu aceastd opinie, Theodor
ALEXANDRESCU, CEO AIG Life, a subliniat ca programele de em-
ployee benefits sunt calea fireascd de dezvoltare in managementul
resurselor umane, iar rolul operatorilor din ambele industrii - pensii
private si asigurdri -, este, pe de o parte, acela de a educa decidentii
din companii in acest sens, pe de altd parte, de a demonstra cu rezul-
tate cd industria sta aldturi de interesele angajatilor si angajatorilor
si militeazd pentru adoptarea unor politici fiscale care sd incura-
jeze implementarea acelor beneficii care contribuie la siguranta si
prosperitatea financiard a cetdtenilor. Cat priveste strict domeniul
pensii private, Mihai COCA-COZMA, CEO AIG Fond de Pensii,

a declarat: Problemele cu care se confruntd acum piata pensiilor
private nu sunt numai ale acestui an, ci reflectd o perceptie negativa
din partea clasei politice si chiar a unui anumit segment al populati-
ei. De aceea este foarte important sd stabilim un dialog sustinut cu
reprezentantii clasei politice si sd desfdsurdm o campanie publicd
sustinuta de promovare a pensiilor private, iar AIG Fond de Pensii
este hotdrata sa se implice si in viitor in aceste demersuri.

MARELE PREMIU COMPANIA ANULUI a fost castigat, cu
rezultate maxime dupa toate criteriile cantitative de apreciere, de
ING Fond de Pensii. Ne bucurd recunoasterea rezultatelor obtinute
si suntem, in acelasi timp, constienti de responsabilitatea pe care o
implica pozitionarea ca lider de piatd, ca exponent al breslei noastre.
De aceea, cred cd este important ca acest spirit de breasld sc ne
anime, sd trecem si de momentele bune si pe cele mai putin bune
impreund, construind o piatd din ce in ce mai puternicd, a afirmat
Emilia BUNEA, CEO ING Fond de Pensii, multumind pentru pre-
miul primit.

Piata inseamna oamenii ei

Succesul companiilor, al pietei insdsi este construit de
oamenii care s-au implicat - profesionisti, lideri, teoreticieni sau
practicieni prin excelenta -, cu totii au pus cardmida cu cardmida
bazele unei constructii solide. Din aceasta perspectiva, Premiile
Pietei Pensiilor Private 2009 au adus un omagiu bine meritat
acelor personalitati care au contribuit substantial la construirea
pietei si la promovarea conceptului de pensii private.

In randul premiantilor se regasesc nume a céror relevanta in
piata si a caror contributie hotaratoare la implementarea sistemu-
lui de pensii private sunt indiscutabile: Mariana CAMPEANU, fost
Ministru al Muncii si Presedinte CNPAS, Mihai SEITAN - adeseori
numit,parintele” sistemului de pensii private -, si Mircea OANCEA,
Presedinte CSSPP. Alaturi de acestia, a fost apreciata contributia
Prof. Univ. Dr. Dan CONSTANTINESCU, autorul unui binecunoscut
volum de specialitate.

Parafrazand un citat celebru, Dan CONSTANTINESCU a remar-
cat meritele acelor oameni care n-au mai avut rabdare cu timpurile
sin-au mai amanat lansarea sistemului de pentsii private in astepta-
rea conditiilor perfecte, preferand sd clddeasca ei insisi aceste condi-
tii si sd pund bazele unei piete financiare de o extremd importantd.
Prin contributia sa teoretica si prin activitatea la catedrd, formand
viitoarele generatii de specialisti, profesorul CONSTANTINESCU
este el insusi un promotor al pietei pensiilor private.

Rolul si meritele lui Mihai SEITAN in implementarea sistemului
fac parte deja din legenda” nasterii acestei piete. Cu convingere
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Dupa3-4anide
acumulare, piata
pensiilor private va
capata atata greutate
incat va fi un partener
de discutii dorit

lon GIURESCU,
Vicepresedinte CSSPP

si perseverenta, domnia sa a rdmas pentru mai bine de un
deceniu purtatorul de stindard al reformei pensiilor, care astazi
poate sa declare - chiar daca pentru consolidarea pietei mai sunt
inca multe de facut -, ca cel maiimportant este cd am reusit sc
construim un sistem solid si credibil, care si-a testat calitatile incd
de pe acum, furnizand - in conditii de profundd crizé financiard -,
rezultatele cele mai bune din regiune. Cat priveste implementarea
practica a Pilonului Il, Mariana CAMPEANU, Presedinte CNPAS in
perioada,de foc” a acestei etape, si Ministru al Muncii ulterior,
este cea care a demontat prejucata ineficientei in institutiile sta-
tului. Eu md bucur cd am reusit sd colabordm atdt de bine incdt ope-
ratiunea de care se temea toatd lumea, colectarea, a decurs pdna la
urmd fard niciun fel de accidente majore. Cred cd am invdtat multe

unii de la ceilalti siam acumulat cu totii o experientd care poate fi
valoroasd si in alte situatii, a subliniat Mariana CAMPEANU.

Finalul ceremoniei de premiere a fost rezervat celui mai
important premiu pentru personalitati, MANAGERUL ANULUI. A
fi manager inseamna, in termenii performantei, nu numai a fi un
bun,administrator’, asa cum s-ar traduce ,ad literam” termenul,
Ci si a avea viziune, curaj si dorinta de a impinge lucrurile cu un
pas inainte, au declarat organizatorii in motivarea premiului,
remarcand ca in piata pensiilor private din Romania exista un
lider care, cldadind o companie de succes, s-a implicat puternic si
n crearea unui spirit de breasla al pietei, imprimand un nou ritm
si 0 noud anvergura asociatiei profesionale a administratorilor de
pensii private. Castigatorul premiului, Dr. Crinu ANDANUT, CEO,
ALLIANZ-TIRIAC Pensii Private a declarat: este un premiu profund
onorant si reprezintd o motivatie in plus pentru a duce la bun sfarsit
ceea ce mi-am propus, pentru succesul companiei mele si pentru
binele breslei si al pietei pe care o clddim.

Reuniti in traditionala fotografie de final, premiantii Galei
2009 reprezinta o chintesentd a valorii din piata pensiilor private.
Valorosi prin ei insisi si prin echipele pe care au stiut sa le con-
struiasca, artizani ai inceputului sau arhitectii succesului financiar,
profesionistii pietei pensiilor private vor continua sa scrie ceea
ce se anunta inca de pe acum a fi povestea unui succes. Redactia
publicatiilor PRIMM le sta aldturi.

Daniela GHETU
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"Este al treilea an cand ne intalnim in cadrul CNA, este al treilea anin care
discutam despre ce se intampla in piata, dar este primul an de criza. in opinia
mea, atunci cind masina nu merge, cand se poticneste, cand se ineaca, atunci
cand are in fata muntele si nu mai trage, cea mai mare greseala este sa franezi.
Asa ca aceasta cursa printre jaloane, cum au denumit-o asiguratorii, trebuie
facuta cu piciorul pe acceleratie...” - lonel DIMA, Vicepresedinte AVUS Group

Asigurarile auto in 2009

0 cursa printre jaloane
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Anul 2009 vine cu numeroase provocari pentru piata asigura-
rilor auto, cea mai importanta componenta a industriei romanesti
de profil. Astfel, Conferinta Nationala a Asigurarilor Auto a reunit
peste 180 de lideri si specialisti ai acestui domeniu, precum si
reprezentantii companiilor conexe, pentru a dezbate perspective-
le asiguradrilor auto in imprejurdrile actuale. Cele doua examene
grele pentru segmentul auto sunt, pe de o parte, criza financiara
cu care se confrunta intreaga economie la nivel national, iar pe
de alta parte, numeroasele modificari legislative care vor intra in
vigoare in 2009.

Potrivit datelor provizorii publicate de CSA, asigurarile auto
reprezinta cel mai important segment de business din piata
asigurarilor, cu o pondere de peste 60% in total prime brute
subscrise si cu o pondere de peste 75% din subscrierile pe clasa
asigurarilor generale, in valoare de 5,41 miliarde lei in 2008.

Tocmai pentru cd piata asigurdrilor auto reprezintd cel mai
important motor de crestere al industriei de profil din Romania,
in cursul anului 2008 CSA a emis o serie de reglementdiri specifice,
menite sd vind in sprijinul asiguratilor, prin simplificarea solutio-
ndrii daunelor si prin cresterea rezervelor tehnice, precum si pentru
sustinerea pietei in contextul economic actual, a declarat Angela
TONCESCU, Presedintele Comisiei de Supraveghere a Asigurarilor,
in deschiderea Conferintei Nationale a Asigurdrilor Auto. Astfel,
prevederile Ordinului nr.12/2008 privind eliberarea autorizatiei de
reparatie se aplicd incepdnd cu 1 ianuarie 2009 si functioneazd fdrd
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probleme. CSA a mai emis Ordinul nr. 21/2008, care pune in aplicare
Normele privind procedura constatdrii amiabile in caz de accident.
Facem toate eforturile pentru a sustine companiile de asigurdri in
implementarea acestei proceduri, in vederea cdreia CSA s-a implicat
direct in elaborarea protocolului de colaborare intre societatile care
practicd asigurdri auto, a adaugat Angela TONCESCU.

Referitor la metodele de contracarare a daunalitatii, pe
fondul cresterii costului reparatiilor si a numarului accidentelor
rutiere, CSA precizeaza ca asiguratorii vor putea aplica sistemul
bonus-malus si pentru clientii care au fost anterior asigurati la
altd societate. Se lucreazd la baza CEDAM si se alimenteazad cu date
privind istoricul daunelor de la 1 ianuarie 2008, a adaugat Angela
TONCESCU.

Stress-test pentru piata asigurarilor

O alta masura foarte importanta luata de CSA in 2008 este
cea referitoare la stabilirea unor metode de calcul al rezervei de
daune neavizate pentru asigurdrile RCA. Rezerva bruta de daune
pentru clasa RCA a inregistrat in 2008 o crestere cu 104% fatd de
anul anterior, urcand de la 14% in 2007 la 19% in 2008. in ceea ce
priveste solvabilitatea societatilor si situatia financiara a acestora
anul trecut, aportul de capital adus de actionari in ultima parte a
lui 2008 si in prima luna a anului in curs s-a ridicat la putin sub un
miliard lei, potrivit CSA.

Totusi, pentru a se incadra in marja de solvabilitate, in 2009, so-
cietdtile de asigurdri din Romdnia au nevoie de un aport de capital
de la actionari in valoare de 250-300 miliarde euro, in conditiile in
care banii devin tot mai putini si mai scumpi, pe fondul contextului
economic actual, a precizat Cristian CONSTANTINESCU, Presedin-
tele UNSAR si Director General al ALLIANZ-TIRIAC.

Pentru a putea acoperi pierderile din piata, in ultimii doi ani,
aportul de capital adus de actionari in industria asigurarilor din
Romania s-a ridicat la aproximativ 300 miliarde euro, potrivit
Presedintelui UNSAR. In prezent, legislatia permite subscrierea pe
cash-flow, adicd acoperirea daunelor inregistrate in anul anterior
cu primele pe care compania urmeaza sd le incaseze in anul in
curs, insa in masura in care are loc o incetinire a subscrierilor
vor aparea probleme, sustine acesta. Piata din Romdnia a trdit
prin subscrierea pe cash-flow, insd, luand in considerare faptul cd
dinamica primelor pentru anul acesta este in scadere, multi nu isi vor
putea pldti daunele care s-au inregistrat anul trecut, astfel incat va
fi nevoie de sustinerea actionarilor prin infuzii de capital, a adaugat
Cristian CONSTANTINESCU. Asadar, anul acesta va fi momentul
adevarului; prioritatile sunt calculatia rezervelor de daune si
analiza marjei de solvabilitate.

Dacd aceastd rezerva va fi calculatd, iar societdtile se vor inca-
dra in marjd, vom inregistra un real progres fatd de anul precedent.
Masura luata de CSA, privind metodele de calcul al rezervelor
tehnice, este cea mai mare realizare a Comisiei din 2008, a precizat
Presedintele UNSAR.

Nu consider cd va fi afectatd profitabilitatea pentru acei asigu-
rdtori care isi analizeazad periodic rezultatele si care pun accent pe
acest lucru. Am trecut la analize foarte serioase, mai ales pe partea

Bogdan ANDRIESCU
Presedinte UNSICAR

asigurari

Radu MUSTATEA Presedinte
Directorat ASTRA-UNIQA

lonel DIMA
Vicepresedinte AVUS Group

de daune auto, si cdutdm solutii pentru a stopa valoarea ascendenta
a daunelor si a frecventei acestora, a adaugat Radu MUSTATEA,
Presedinte Directorat ASTRA-UNIQA, cu ocazia conferintei.

Vanzarile auto in scadere -

frana subscrierilor”

De asemenea, in contextul economic actual, este greu de
estimat impactul reducerii vanzarilor de masini asupra pietei de
asigurari auto, insa pe parcursul primei pdrti a acestui an vor pu-
tea fi identificate cu exactitate care sunt influentele si daca aces-
tea sunt de natura sa afecteze semnificativ subscrierile. O solutie
pentru a contracara efectele incetinirii activitatilor de leasing si
creditare asupra pietei asigurdrilor auto o constituie orientarea
asiguratorilor catre persoanele care au deja un autovehicul in
proprietate personald, inca neasigurat din diverse motive.

Piata asigurdrilor auto despre care vorbim si care reprezintd pes-
te 60% din total, este, in acelasi timp, o piatd, per total, neprofitabild.
Totusi, tocmai de aici derivd si amenintarea principald, si anume
influenta puternicd pe care industria auto o exercitd asupra asigurd-
rilor, a declarat Bogdan ANDRIESCU, Presedintele UNSICAR.

Din perspectiva clientilor, acestia se vor indrepta cu precddere
cdtre brokeri, care vor incerca sd gdseascd solutiile optime pentru ei,
astfel incat piata de profil nu va fi afectatd intr-o mdsurd semni-
ficativa. Chiar si in cazul brokerilor captivi, afacerile pe care le-au
dezvoltat pand in prezent le asigurd o activitate stabild pentru
urmdtoarea perioadad si se pot orienta cu usurintd spre diversificarea
portofoliului, a explicat Bogdan ANDRIESCU.

Desi prognozele pentru 2009 indica o incetinire a cresterii
pietei de asigurari si nu o scddere a acesteia, asiguratorii sunt
tot mai pesimisti privind evolutia companiilor de profil. Exista,
insa, si jucatori care intrevad efectele benefice ale crizei asupra
activitatilor. Suntem ingrijorati de ceea ce se intampla, in special in
ultimele luni, dar cred cd aceasta crizd ne va face sd ne eficientizdm
procesele, chiar dacd acest lucru va afecta in mod direct activitatea,
a declarat Radu MUSTATEA.
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Daunele nepatrimoniale - 0 ,defectiune”

ascunsa

Cu toate acestea, o problema care, pana acum, a scapat
atentiei companiilor de asigurdri sau care nu a avut o amploare
deosebitd in piata, este cea a despdgubirilor pentru vatdmari
corporale, mai ales in contextul integrarii Romaniei in Uniunea
Europeana. Conform Directivei a V-a europene a asigurarilor auto,
limitele de despagubire sunt in crestere, acestea ajungand pana
la 5 milioane euro per eveniment in 2012. in Romania pldtim
despdgubiri pentru daunele materiale in proportie de 90% din
total. Luand ca exemplu Olanda, compensatiile non-patrimoniale
depdsesc 75% din total, pundndu-se foarte mult pret pe victimd.
Trebuie subliniat cd, in ultima perioadd, aceste cereri de despdgubiri
au crescut semnificativ siin Romania, a precizat Liviu STOICESCU,
Presedintele B.A.AR.

Astfel, tendinta evidenta este de crestere, cu toate ca in tarile
europene exista discrepante imense intre valorile acordate drept
compensatii, rezultatul fiind influentat de mai multi factori, prin-
tre care cei sociali, culturali si cei de politica economica. Diferente-
le cele mai mari apar din cauza puterii discretionare a instantelor de
judecatd, in special in zona despdgubirilor non-patrimoniale, care
sunt foarte greu de cuantificat, a explicat Liviu STOICESCU.

Un scenariu pesimist si cu efecte imediate in randul societatii
este acela cd va scadea numarul de masini asigurate RCA, din
cauza scaderii resurselor financiare si a necesitatii de crestere
a tarifelor pentru acest tip de asigurare, atat pentru companii,
cat si pentru persoanele fizice. Este posibil s intrdm intr-un cerc
vicios, cand va creste numdrul de accidente in care au fost implicate
masini férd RCA, determindnd acordarea de despdgubiri mai mari
din partea Fondului de Protectie a Victimelor Strdzii si, implicit, va
creste cota de contributie cdtre Fond din partea companiilor de
asigurdri. Datoritd societatilor care activeazad pe piata asigurdrilor
obligatorii auto, s-a constituit o bazd de date cu privire la despdgu-
birile non-patrimoniale acordate de cdtre instantele de judecatd.
S-a putut observa o tendinta crescdtoare, care este datd, pe de o
parte de mdrirea limitelor, iar pe de alta, de sentintele instantelor de
judecata pentru spete aproape identice. Acesta este momentul in
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care se poate lua exemplul altor tdri, astfel incdt sd poatd fi realizatd
o standardizare a valorilor, care ar putea fi emise sub forma unor
norme ale CSA, a precizat Ovidiu CIOBANU, Presedintele Fondului
de Protectie a Victimelor Strazii.

Asigurari auto pe un,,Drum in lucru”

Precum sunt de parere si majoritatea jucatorilor de pe piata,
avantul economic din ultimii ani, programele de reinnoire a
parcului auto demarate de catre autoritatile statului, precum si
posibilitatile de finantare, diverse si usor accesibile populatiei
prin credite bancare sau leasing, au determinat o sporire fara
precedent a numarului de autovehicule in circulatie. Paradoxal
este faptul cd tocmai aceste sectoare au contribuit, in cea mai
mare mdsurd, la cresterea pietei asigurdrilor, dar tot acestea, prin
obiectul finantarii, au adus companiilor si cele mai mari pierderi
de pand acum.

Perioada actuala nu trebuie perceputa drept o criza, mai
degraba ea fiind dominatd de niste amenintari, in urma cdrora se
pot identifica foarte usor si niste oportunitati. Astfel, pe fondul
scaderii numarului de masini vandute, putem asista si la aspecte
care, in prima instantd, nu au fost luate in considerare ca fiind
benefice, si anume: diminuarea intensitatii traficului pe soselele
Romaniei si, implicit, scaderea numarului de accidente.

Una dintre amenintdrile semnalate a fost faptul cd in luna
noiembrie, R.A.R a refuzat aproape 10.000 de autovehicule second-
hand importate din Uniunea Europeand. Totusi, aceste masini
circuld, in marea lor majoritate, in Romania, fiind inmatriculate cu
documente aparent valabile in tdrile limitrofe, iar cand se efectuea-
zd verificarea, se constatd cd aceste masini au fost, de fapt, radiate
din tarile lor de origine si prezintd un pericol in cazul in care acestea
ar putea fi asigurate si apoi distruse, a evidentiat Sorin GRECEANU,
Director General FPV.S.

O alta dificultate pentru companiile de asigurari apare in ca-
zul mentinerii pe durata intregului an a aceleiasi valori de nou a
automobilului. Spre exemplu, avem situatia asigurdrii unei masini
la o valoare de nou de 15.000 euro anul trecut, in conditiile in
care acelasi model, in prezent, se comercializeaza la acelasi dealer
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la o valoare cu 20-30% mai mica. In schimb, este de remarcat
faptul ca, desi preturile pentru masinile noi, dar si pentru cele
uzate au scazut, valoarea despdgubirilor a rdmas constanta sau
chiar a crescut datorita majorarii tarifelor pentru manopera in
cadrul service-urilor. Mai mult, pretul utilizat de catre unitatile
de reparatie din teritoriu pentru piesele de schimb este peste
cel recomandat de importatori, crescand astfel artificial valoarea
despdgubirilor. Este binecunoscut faptul cé un factor primordial
n cresterea despdgubirilor acordate de companiile de asigurari
este reprezentat de evenimentele din ce in ce mai dese in care
sunt implicati soferii pe drumurile publice.

Reducerea numdrului de accidente rutiere nu este o proble-

md exclusiva a Politiei Rutiere sau a societdtilor de asigurdri, ci

este o chestiune care priveste intreaga societate, a reliefat Lucian
DINITA, Comisar Sef in cadrul .G.P.R. Conform celor prezentate, in
Bucuresti, desi numarul de procese verbale intocmite de Politia
Rutiera in primele doua luni ale anilor 2008 si 2009 a crescut de
la 12.760 pana la 12.949, autorizatiile de reparatie eliberate de
Politia Rutiera au fost tot mai putine, ajungand de la 51.792 anul
trecut, la 29.905 in perioada 01 ianuarie - 28 februarie 2009. Unul
dintre motivele imputindrii acestora a fost si aplicarea Ordinului
12/2008 al CSA.

Totusi, avand in vedere acest trend aparent benefic pentru
piata asigurarilor, companiile se regasesc in situatia in care au
intrat in 2009 cu un pachet de daune din anul anterior, care,
conform tendintelor pietei din ultima perioadd, erau mult mai
usor de gestionat prin fluxul de subscrieri generat de vanzarile de
autoturisme.

Momentul schimbarii treptei de viteza

Tn acest context, companiile acorda o importanta tot mai
mare administrarii daunelor, atat prin colaborarea cu autoritatile
statului pentru a preveni aceste evenimente, cat si prin eficienti-
zarea propriei activitati. Prezenta companiilor straine furnizoare
de servicii de asistenta si de consultanta in domeniul asigurdrilor
este, de asemenea, o realitate a pietei. Conform unui studiu
realizat impreuna cu 800 de lideri ai companiilor de asigurare
din intreaga lume, peste 50% dintre acestia fiind din Europa, s-a
constatat ca mai mult de 65% dintre ei se confrunta cu probleme
de lichiditate, dar nu pun un accent deosebit pe managementul
fluxului de numerar. in al doilea rand, o treime dintre repondenti
au admis ca nu au adoptat nicio masura si nu au niciun plan in
vigoare pentru a face fata crizei financiare. In concluzie, pe piata
s-a constatat un grad ridicat de incertitudine in ceea ce priveste
obiectivele pe termen mediu si lung, insotit fiind de o nesigu-
rantd in ceea ce priveste managementul si masurile ce trebuie
adoptate.

Astfel, optimizarea proceselor este o problema neglijata de
foarte mult timp. Mai ales in cazul pietei din Romania, unde ma-
nagementul daunelor pe partea de asigurdri auto reprezinta cea
mai mare parte din despagubiri, limitarea costurilor si standardi-
zarea procedurilor a devenit o nevoie acutd. Chiar siin cazul siste-

Sergiu COSTACHE
Presedinte Media XPRIMM

asigurari

Viorel VASILE
Managing Partner
SAFETY Broker

Sorin GRECEANU
Director General FPV.S.

Sergiu COSTACHE, Presedinte Media XPRIMM, in discutie cu Angela
TONCESCU, Presedinte CSA

Procese verbale (P.V.) intocmite si autorizatii de reparatii (A.R.)
eliberate in perioada 01.01- 28.02.2008 similar cu aceeasi perioada 2009
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melor de calculatie a daunelor, expertii pot manipula aplicatia si, de
aceea, am implementat un sistem de filtrare a solicitdrilor, in functie
de anumiti parametri prestabiliti, care atentioneazd companiain
cazul in care sunt constatate nereguli. n Marea Britanie, in faza de
testare, s-a constatat cd 75% din calculatii erau intocmite incorect.
Dupad instalarea filtrului de calcul, aceastd pondere a scdzut la 25%,
a subliniat Richard NATHSCHLAEGER, Vicepresedintele AUDATEX.
Numai dupd o analizd amdnuntita si dupd o anumitd perioadad de
timp se pot trage concluziile referitoare la eficienta solutiei adop-
tate, a continuat Gheorghe AXINTE, Director General AUDATEX
Romania.

Avem nevoie de informatii corecte si trebuie sd ii convingem
de acest fapt si pe consumatorii finali ai politelor de asigurare.
Asigurarea masinilor second-hand la valoarea de facturd a devenit o
problemd, reflectdnd costuri prea mari pentru asigurat si, cu aceastd
ocazie, existd riscul de a pierde acel client pentru asigurdtor, a pre-
cizat Sorin IACOB, Director General EUROTAXGLASS'S Romania.
Facand referire la sumele acordate drept despagubire, Huub LUS-
TENHOUWER, Marketing Director for Developing Markets pentru
BELRON-CARGLASS, a evidentiat: In unele tdri, nivelul despdgubi-
rilor pentru pdrtile vitrate ale masinilor poate atinge chiar 25% din
total. In conditiile in care acestea devin din ce in ce mai costisitor de
inlocuit, avand incorporate antene, sisteme de degivrare si diversi
senzori, repararea acestora este o optiune tot mai atractivad.

Existd, de asemenea, posibilitatea de a se diminua valorile
despagubirilor prin conceperea de produse de asigurare alterna-
tive, in special utilizdnd piese reciclate pentru reparatia masinilor
care depasesc o anumita vechime. Colaborarea dintre companiile
de asigurdri si societdtile de profil din teritoriu va trebui dezvoltatd, a
precizat Maria BOGHIAN, Presedinte ANSDAR.

Trebuie sd gdsim solutiile cele mai bune si sé le punem in practi-
cd, mai ales in aceastd perioadd. Multe dintre companii se concen-
treazd foarte mult pe managementul daunelor totale, in conditiile
in care acestea reprezintd 10-20% din despdqubiri. In conditiile
introducerii constatului amiabil, managementul daunelor partiale
ar trebui sd ocupe rolul primordial, a incheiat Sorin GRECEANU.

Asadar, liderii si specialistii reuniti in cadrul Conferintei Natio-
nale a Asigurdrilor Auto au reliefat faptul ca viitorul apropiat va
scoate la iveald noi provocdri pentru companiile de pe piata, mai
ales in ceea ce priveste activitatea interna. Modificérile legislative
ale acestui an, constatul amiabil si eliberarea autorizatiei de repa-
ratie de catre asigurator vor determina o reevaluare a organizarii
fiecdrei companii in parte. De asemenea, la nivel global, vor exista
oportunitati de fuziuni si de achizitii ale companiilor care se
gasesc in dificultate, dar care detin un portofoliu foarte dezvoltat
de servicii si de clienti si care vor fi obiective atractive pentru cei
care doresc sa se dezvolte.

Mihai CRACEA (astigatorii tragerii la sorti au fost recompen
Viad PANCIU PERONI si DINASTY, alaturi de Manualul Agentului de Asigurdri
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Asigurarile voluntare de sanatate in Romania se afla de mai multi ani intr-o
stare ,cronica’; existand de-a lungul ultimilor ani mai multe “interventii”
timide de a le resuscita. La finele anului 2008 avem o piata de 10 mil. EUR
iar ponderea acestui segment in total piata s-a diminuat pana la 0,4%. in
acest context, este necesara o adevarata terapie de socin acest domeniu,
beneficiile fiind pe masura. Care este reteta pentru o reanimare si de unde

trebuie sa vina aceasta?

Asigurari de sanatate

In resuscitare

Multumim tuturor celor care au contribuit la succesul
Conferintei Nationale de Asigurari de Sanatate
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Ce se-ntampla, doctore?

Startul asigurdrilor voluntare de sandtate in Romania este con-
siderat anul 2004, cand pionierii in domeniu, in principal asigurato-
rii de viatd, incep sa ofere primele polite de acest gen sub formd de
indemnizatii zilnice de spitalizare sau pentru interventii chirurgica-
le. Astfel, vorbim despre produse simple, usor de asimilat de catre
clienti, vandute chiar inainte de aparitia legislatiei in domeniu.

Aceasta nu intarzie sa apara sub forma Legii 212/2004, dove-
dindu-se a fi insa un fiasco total in absenta coroborarii acesteia
cu asiguratorii precum si in lipsa unor norme de aplicare. Tocmai
din aceste motive dar nu numai, segmentul de profil a marcat in
urmatorii ani o evolutie modesta si lipsita de continuitate. Abia
doi ani mai tarziu, prin Titlul X al Legii 96/2006 se oferd un cadru
mai adecvat dezvoltarii segmentului de profil. Nu in ultimul rand,
n 2007 sunt adoptate si normele de aplicare privitor la asigurdrile
voluntare de sanatate, care desi nu asigura cele mai bune conditii
de crestere si stimulare a segmentului au reprezentat un pas ina-
inte pentru intreg sistemul, potrivit lui Aurel NECHITA, Secretar de
Stat in cadrul Ministerului Sanatatii.

E gresita reteta sau conditiile

Jtratamentului”?

In pofida acestor “mutatii” pe piata de profil, asigurarile
voluntare raman intr-un stadiu embrionar de dezvoltare iar toate
estimarile de evolutie a acestora se transforma in simple spe-
rante. Desi infrastructura in sistemul privat (cu precadere pentru
servicii in regim ambulatoriu si de tip farmaceutic) a evoluat mult,
la fel ca si oferta companiilor, incurajate si de interesul clientilor
corporate pentru aceste produse, sistemul este inca departe de a
da semne de ,recuperare”.

Rezultate dezamagitoare

Astfel, avem o piata mica, de doar 10,2 mil. EUR in anul 2008,
in crestere cu 52% fatd de 2005 si totodata observam o diminuare
a ponderii acestora in total piatd pand la 0,4% fatd de 0,5% in
2005 (!). Si aceasta in conditiile cresterii numarului operatorilor
privati la peste 15, adoptarii normelor de aplicare si intrarii pe
piata a unor companii specializate pe acest segment. Totodata, sa
nu uitdm si de avantul pietei romanesti de asigurdri per ansam-
bly, fiind inregistrate una dintre cele mai ridicate dinamici de
crestere din Europa Centrala si de Est.
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Vasile ION, Presedinte, Prof.Dr. Dan
Comisia de Sanatate Publica,

Senatul Romaniei

Aurel NECHITA, Secretar de
Stat, Ministerul Sanatatii

Sa fie oare cauza esecului concentrarea companiilor pe asigu-
rarile auto sau populatia Romaniei este mai putin preocupata de
sanatate?

9i cauzele sunt...

Discutdm de ani de zile despre lipsa unui sistem real de asigurdri
de sdndtate care in mod evident nu va putea exista decat intr-o
formd statuatd, in parametri functionali ai unui parteneriat public-
privat, este de parere Romeo JANTEA, Asociat, GUILD Broker.

Astfel, una dintre problemele care sta la baza acestei
Lpiramide” este lipsa de armonizare a sistemului public cu cel
privat, a ofertelor operatorilor privati cu serviciile acoperite prin
asigurarile sociale. “Asigurarea privata va trebui sa se armonizeze
cu actualul sistem public pentru a nu slabi financiar integritatea
acestuia, lasand doar saracii si pe cei bolnavi in sistemul public’,
subliniaza Vasile ION, Presedintele Comisiei de Sandtate Publica
din Senatul Romaniei.

Totusi, desi in acest moment asigurarea sociald de sanatate
acopera toate serviciile medicale, enuntul cel mai potrivit ar fi,va
dam de toate tuturor si de fapt nu vd dam nimic”.

Astfel, blocajul principal pentru acest sistem privat este intdrzierea
adoptdrii pachetului de servicii medicale de bazd, prin care sa fie stabi-
lite clar serviciile acoperite de stat, aceasta fiind una dintre principalele
piedici pentru dezvoltarea asigurdrilor complementare si suplimenta-
re, precizeaza Dan CONSTANTINESCU, Membru in Consiliul CSA.

Totodatd, desi bugetul asigurdrilor sociale de sdndtate a crescut
in ultimii ani de 10 ori, calitatea serviciilor a scazut de la an la an,
preciza Dumitru COSTIN, Presedinte a Blocului National Sindical
si Membru in Consiliul de Administratie la CNAS. Potrivit unui
raport al Comisiei Europene pe subiectul protectiei sociale,
populatia din Romania are inca probleme cu accesul la asistenta
medicald, iar pldtile informale din acest domeniu se ridica la 285
mil. EUR pe an. Mai mult, desi s-au facut investitii importante in
achizitionarea de echipamente pentru spitale, durabilitatea finan-
ciara se afla intr-un pericol real, din cauza scaderii numarului de
contribuabili la fondul de sanatate.

Avem un sistem bazat pe 5 milioane de contribuabili si peste 20
de milioane de beneficiari; un sistem lipsit de transparentd si cu o
infrastructura slab dezvoltatd, completeaza oficialul citat. Aceste
realitati sunt confirmate si de catre autoritati, astfel ca ne confrun-
tdm cu problema de a oferi servicii medicale echitabile, eficiente si
deinalta calitate, cu costuri moderate, in momentul in care volumul
prestatiilor de servicii incepe sd depdseascd resursele afirma Vasile
ION. Si apropo de resurse. Bugetul alocat pentru CNAS in 2009 este
unul pentru 9 luni, potrivit lui Dumitru COSTIN. De asemenea,
fondurile pentru sdndtate sunt de aproximativ 3 miliarde de euro,
ceea ce reprezintd o cheltuiald de 170 euro pe cap de locuitor pentru
sdndtate, fatd de o medie europeand de 2.000 de euro, afirma
Mircea OPRESCU, Presedinte, Academica.

Cu toate acestea, nivelul contributiei medii de 7,5% din salariul
brut al angajatului pentru asigurdrile de sdndtate in Romania este
printre cele mai ridicate din tdrile UE, apreciaza Stephen CLE-
MENTS, Principal, MERCER.

CONSTANTINESCU
Membru in Consiliul CSA

asigurari

Frans van der ENT
CEO, EUREKO

Dumitru COSTIN, Presedinte,
Blocul National Sindical

Mai mult Romadnia se afld astdzi, prin prisma bugetului alocat
pentru sdndtate in PIB, de aproximativ 3,5%-4%, in stadiul in care sd
aflau tdrile industrializate in anii 75-80. Media tdrilor europene este
9%, declara Dan ZAHARESCU, Director Executiv, ARPIM.

Asigurarile voluntare de sanatate finanteaza
deficitul bugetar?

Asigurdrile private de sdndtate reprezintd o modalitate eficientd
de finantare a deficitului bugetar, contribuind la degrevarea acestu-
ia de o parte din cheltuieli, considerd Sorina NICULESCU, Consul-
tant in Asigurdri.

De altfel, numai cu bani publici nu vom fiin stare sd asigurdm
dezvoltarea sistemul de sdndtate publicd; operatorii privati fiind o
sursd de acoperire a acestui deficit, mentioneaza Aurel NECHITA.

Acest lucru ar putea fi posibil odata cu definirea pachetului
de servicii de baza acoperite de catre stat si completat cu intro-
ducerea coplatilor pentru o parte din serviciile medicale. In acest
sens, vom defini pdnd la 1 septembrie 2009 pachetul general de
servicii, prin care se vor stabili clar serviciile pldtite de CNAS precum
si serviciile complementare pe care le pldteste o asigurare privata,
afirmad reprezentantul Ministerului Sanatatii.

Tn acelasi timp, va fiintrodus si sistemul de servicii medicale
in coplatd, ca o modalitate de degrevare a bugetului de stat si de
impulsionare a sistemului de asigurdri complementare, conchide
oficialul citat.

0 20 40 60 80 100

M Generale M Viatd M Sanatate

Anul XI - Numdrul 4/2009 |72| www.primm.ro 48



Carmen RADU, Director
General Adjunct, EUREKO

Mircea OPRESCU,

Presedinte, ACADEMICA GUILD Broker
Astfel, prognozele sunt pozitive, dar exista si anumite sem-

nale trase din partea operatorilor privati. Coplata este un subiect

delicat, in ideea cd aplicatd aldaturi de alte taxe va reduce capacita-

tea de platd a consumatorului. Prin urmare, aceasta trebuie sd vind

printr-o asigurare privata de sdndtate, care nu ia in cash direct de la

client ci pro rata fata de riscul individual de imbolndvire a persoanei

respective, afirma Sinziana MAIOREANU, Director General, SIGNAL

Iduna.

Lipsa facilitatilor fiscale impiedica

resuscitarea

Lipsa unui sistem de facilitati fiscale eficient pentru asigurarile
private de sanatate reprezinta o frana importanta pentru dezvol-
tarea acestui domeniu. Astfel, asigurdtorii care vand aceste polite
sunt dependenti de segmentul corporatist, iar acestia sunt rezervati
pentru cd sistemul actual de deductibilitate este total ineficient,
precizeaza Carmen RADU, Director General Adjunct, EUREKO.

De asemenea, asigurdrile voluntare de sandtate sunt considerate
beneficii aditionale salariale, deci se taxeazd precum salariul. Astfel,
pentru o deductibilitate de 250 EUR, avantajul net pentru companie
este de doar 40 EUR, apreciaza Mircea OPRESCU.

In aceste conditii, si mai ales ca suntem in plina criza, angaja-
torii nu mai investesc in angajati; si cum aceste asigurdri se gdsesc
in topul beneficiilor pe care angajatii si le doresc la locul de muncd,
trebuie s vorbim si despre o deductibilitate la nivelul angajatului,
este de parere si Sinziana MAIOREANU.

Aceastd problema isi asteapta rezolvarea cat mai curand,
in contextul in care, potrivit unui studiu realizat de MERCER
in randul angajatorilor romani, 70% dintre acestia considera cd
acordarea unor beneficii precum asigurarea privatd de sdndtate este
un obiectiv primordial pentru atragerea si mentinerea personalului,
precizé Stephen CLEMENTS.

Top 10 companii - prime brute subscrise

Romeo JANTEA, Asociat,

Paul ICHIM,
Senator

Stephen CLEMENTS,
Principal, MERCER

Ce este de facut? Un prim pas este simplu: trebuie aduse cdteva
modificdri nu doar in Codul Fiscal ci siin Legea privind contributiile
sociale aferente asigurdrilor de sdndtate, unde sd fie mentionat cd
acestea nu se aplicd pentru primele asigurdrilor private de sdndtate
in limita stabilitd anual in Codul Fiscal, subliniaza Carmen RADU.
De asemenea, e nevoie de o restructurare eficientd si de comun
acord cu industria de profil a sistemului fiscal mai degraba decat
proclamarea unor facilitdti fiscale care sunt ineficiente, apreciaza
Dan CONSTANTINESCU.

Doua sisteme paralele...

Desi segmentul de asigurdri voluntare de sdndtate stagneaza in
ultimii ani, piata abonamentelor medicale din Bucuresti a ajuns la
36 mil. EUR anul trecut, in crestere cu 33%, iar cea a serviciilor medi-
cale private s-aridicat la 68,1 mil. EUR, in crestere cu 71%, potrivit lui
Lacramioara Laura VOINEA, Managing Partner, MEDNET.

Piata de abonamente a crescut spectaculos in ultimii ani, fata de
cea a asigurdrilor de sdndtate, astfel cd trebuie sd explicdm clientilor
cd beneficiile asigurdrilor de sdndtate sunt total diferite si prezinta
numeroase avantaje, precizeaza Carmen RADU.

Totodata, in acest moment avem doud sisteme paralele, si ar
trebui ca sistemul de abonamente, pentru a oferi aceeasi garantie
clientilor, sd fie incadrat legislativ in aceeasi categorie cu asigurdrile
de sdndtate, vorbind aici de control, supraveghere si management
derisc, apreciaza Sinziana MAIOREANU.

De asemenea, trebuie sd credm un echilibru intre asiguratori
si furnizorii de servicii medicale, nu doar in ceea ce priveste impo-
zitarea, dar si privind reglementarea si cerintele de solvabilitate,
considerd Frans van der ENT, CEO, EUREKO.

In acelasi timp, atdt pentru furnizorii privati, cat si pentru asigu-
rdtori, cel mai important cred cd este sd vedem cum pot autoritdtile
sd incurajeze dezvoltarea intregului sistemului medical privat, si

Evolutia pietei de asigurari
de sanatate 2005-2008

. Prime brute subscrise Evolutie . Cota de
Nr. Compania ' OMderein 008 2007 nominaly _VOMHE i tain
portofoliu . reala in lei 12.00
mil. EUR mil.lei mil.EUR mil.lei  inEUR 2008
1/ ALLIANZ-TIRIAC 075 | 282 | 1040 | 267 | 890 5.90 836 | 2763
2|EUREKO 1277 | 279 | 1027 | 202 | 674 38.10 4130 27.29 1000 102
3|OMNIASIGViats | 1202 | 166 | 610 | 023 | 077 | 61779 | 63444 | 1622
4{ING* 067 | 113 | 417 | 101 | 336 1.3 14.83 11.07 e
5|ASIROM 038 | 078 | 286 | 079 | 264 -1.69 0.58 761
6|UNITA 039 | 052 | 192 | 058 | 193 -9.77 -7.67 5.09 ety
7|BCR Asigurri 017 | 026 | 094 | 000 | 001 [929821 |9,516.12 250
8|CARPATICA 080 | 020 | 073 - - - - 194 400
9|GARANTA 009 | 003 | 010 | 003 | 010 | -1049 -8.41 0.26
10[R AL 03 | 002 | 007 | 002 | 007 | 963 753 0.19 200
TOTAL 043 (1022 | 3763 | 846 | 2825 | 2013 2353 | 100.00
* estimare INSURANCE Profile. 20 00 2006 2007 2008
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Lacramioara Laura VOINEA,
Managing Partner, MEDNET
Marketing Research

Sinziana MAIOREANU,
CEO, SIGNAL Iduna
Asigurdri de Viata

nu doar sd o permitd, este de parere Marina OTELEA, Director
General, MEDICOVER.

A fi sau a nu fi asigurat?

Este evident ca ne aflam intr-o situatie de criza si ne trebuie
mult optimism pentru a crede in evolutia acestui segment aflat in
stagnare de cativa ani.

Totusi, autoritatile si-au aratat disponibilitatea pentru asigura-
rea unui cadru normal de dezvoltare a pietei, operatorii privati
sunt pregatiti pentru dialog si pentru investitii in domeniu, iar
sondajele de specialitate ne arata ca asigurarea voluntara de
sanatate se gaseste in topul preferintelor angajatilor ca beneficiu
la locul de munca.

Odatd ce existd dorinta din partea populatiei de a-si asigura
sdndtatea si vointa autoritdtilor de a reforma acest sistem nu ne
rdmdne decdt sd oferim produse adaptate nevoilor si sd gdsim cele
mai bune canale de distributie pentru acestea, conchide Frans van
der ENT.

Mai mult, aceastd piatd este una dintre putinele care poate s
creascd in perioada de crizd, deci este un aport de bani la bugetul de
stat si poate fi un segment care va genera locuri de muncd, punctea-
za si Sinziana MAIOREANU.

Astfel, nu existd o solutie unicd, iar dacd ar exista s-ar numi
parteneriat public-privat, avand ca obiective stabilirea pachetului de
bazd, a preturilor de decontare a serviciilor medicale, lobby pentru
facilitati fiscale si introducerea copldtii, si nu in ultimul rand, educa-
rea in domeniu, concluzioneaza Dan CONSTANTINESCU.

Oleg DORONCEANU

Marina OTELEA, Director
General, MEDICOVER

asigurari

Sorina NICULESCU,
Consultant in Asigurari

Dan ZAHARESCU, Director
Executiv, ARPIM
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(astigdtorii tragerii la sorti au primit premii pline de savoare de la PERONI,
cadouri distinse de |a DINASTY, alaturi de Manualul Agentului de Asigurari

Anul XI - Numdrul 4/2009 |72| www.primm.ro 48



{ onferirita Matw wugla
e Apeguiridel Agricols

Ce avem si ce ne lipseste pentru a avea o agricultura performanta? Poate
agricultura sa contracareze efectele crizei in Roméania? In ce masura
asigurarile reprezinta o solutie pentru domeniul agricol? Raspunsurile la
aceste intrebari traseaza directiile de parcurs pentru conceperea unor solutii
de risk management adaptate specificului agricol local.

Revigorarea
agriculturii...

«..CU asigurari

Prima editie a Conferintei Nationale de Asigurari Agricole s-a
nascut pornind de la concluziile desprinse in urma ICAR 2008 -
Forumul International de Riscuri Catastrofale -, tematica abordata
cu acea ocazie lansand in dezbatere un proiect de anvergura
pentru Romania. Odata creatd, aceasta platforma de discutie a
addugat in balanta atat realitdtile agriculturii, cat si perspectivele
de dezvoltare a sistemului de asigurari agricole si rolul lor in sti-
mularea investitiilor in agriculturd, in contextul macroeconomic
actual si al modificarilor legislative.

0 noua lege la orizont...

Legea nr.381/2002, privind acordarea despdagubirilor in caz
de calamitati naturale in agriculturd, va fi imbunatatita pentru a
acorda o protectie mai buna riscurilor specifice proprietarilor de
terenuri agricole, a declarat Valeriu TABARA, Presedinte, Comisia
pentru Agriculturd, Silvicultura, Industrie Alimentara si Servicii
Specifice din Camera Deputatilor.

Am propus deja o formd de modificare a Legii nr. 381/2002, care
nu mai corespunde situatiei actuale din tara noastrd. De asemenea,
o documentare in ceea ce priveste legislatia din celelalte state eu-
ropene, in domeniul asigurdrilor agricole, este in plind desfdsurare,
legile cu grad ridicat de specificitate pe care le analizam fiind in vi-
goare in tdri precum ltalia, Spania, Franta sau Germania, a explicat
Valeriu TABARA.

Dorim ca legea pe care o vom elabora sd fie una completad, si nu
una realizatd pentru un an de zile. Aceasta trebuie s corespundd
nevoilor existente pentru un interval mai indelungat, intre 5-10 ani,
si toate pdrtile implicate sd stie exact ce au de fdcut, a completat
Deputatul.

Valeriu TABARA a subliniat faptul c& sectorul privat nu poate
suporta daunele provocate de catastrofe naturale in agricultura,
din cauza raspandirii largi a fenomenelor care depasesc posibili-
tatea asiguratorilor de a suporta daunele, de a estima daunalita-
tea, de a putea ceda in reasigurare riscurile, precum si din cauza
dificultdtilor statului de a institui politici de prevenire a acestor
evenimente nefaste.

Lipsa unui mijloc de transfer financiar al unei pdrti a riscurilor
de productie agricold si a unui mijloc de comercializare a produselor
agricole vor afecta, pe scard din ce in ce mai largd, sustenabilitatea
productiei, in special pentru micii fermieri. Reinnoiesc propunerea de
a se institui un grup de specialisti, coordonati de minister si de CSA,
care sdi lucreze efectiv la aceastd lege, a precizat Gabriel IONITA, Se-
nior Agriculture and Irrigation Specialist, ECSSD Banca Mondiald.

Revin subventiile la prima de asigurare

Reprezentanta Ministerului Agriculturii, Padurilor si Dezvolta-
rii Rurale, Elena TATOMIR, a precizat ca in cursul acestui an se va
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Valeriu TABARA, Presedinte,
Comisia pentru Agricultura

Elena TATOMIR, Director
Politici de plata in sectorul
Culturi de Cdmp, MAPDR

Gabriel IONITA

Senior specialist
Banca Mondiala

din Camera Deputatilor

relua subventionarea primelor pentru asigurarile agricole, nivelul
acesteia urmand a fi stabilit ulterior prin Hotdrare de Guvern.

Ajutoarele pentru plata primelor de asigurare vor constitui
50% din costul acestora, in cazul in care polita prevede acoperirea
pierderilor cauzate de fenomene meteorologice nefavorabile care
pot fi asimilate dezastrelor naturale si a pierderilor cauzate de boli
ale animalelor sau ale plantelor, a declarat Elena TATOMIR.

Totodatd, ajutoarele acordate pentru pierderile cauzate de fe-
nomenele meteorologice nefavorabile nu vor putea depasi 80%
din reducerea, ca urmare a producerii fenomenului, a venitului
rezultat din vanzarea produsului. Totusi, acestea vor fi reduse cu
50 de procente pentru producatorii agricoli care nu au subscris
o politd de asigurare. De altfel, Presedintele Comisiei pentru
Agricultura din Camera Deputatilor a adaugat ca este absolut
necesara incheierea de asigurari agricole in conditiile climatice
actuale, insd agricultorii au acces greu la asigurdri din cauza
lipsei de informare, asigurarile fiind accesibile numai societatilor
comerciale si agentilor economici performanti.

Asiguratori vs. Producatori agricoli

In anul 2008, asigurarile agricole au reprezentat 0,92% din
totalul subscrierilor la nivel national. In valoare absolut3, aceasta
inseamna putin peste 22 mil. EUR (81,3 mil. RON), ceea ce repre-
zintd o crestere nominald in moneda europeana cu 8,7 procente,
cu mult sub cresterea medie a pietei romanesti de profil.

Ponderea suprafetelor agricole asigurate impotriva riscurilor
catastrofale precum seceta sau inundatiile s-a ridicat, in anul 2008,
la 15%, nivel insuficient in raport cu amploarea si frecventa acestor
fenomene in Romdnia in ultimii ani. In acelasi timp, in jur de 90% din
cei asigurati sunt producdtori mari, care detin peste 100 hectare, a
declarat Valeriu TABARA.

De fapt, conform spuselor Maurei KLASSEK, un orizont de
4-5 ani nu va rezolva problema producatorilor agricoli mici, care
reprezinta 90% din total.

Totodatad, alte completdri necesare la Legea nr. 381/2002 tin
de stabilirea unui nou tip de organizare, asemanatoare celei din
alte state europene, in care sd fie implicati si reprezentanti ai
mediului stiintific. Astfel, ar trebui infiintate comisii judetene si o
comisie nationald, fiecare cu propriile grupuri de experti, insarci-
nati cu constatarea corecta a daunelor, potrivit Maurei KLASSEK.

ASTRA-UNIQA, cea mai mare companie de asigurari cu capital
majoritar romanesc, acorda o atentie deosebitd asigurdrilor agri-
cole si micilor producatorilor, insa, ca orice companie privata, nu
poate face nimic in absenta elementelor de profitabilitate sau de
subventie a primei de asigurare. Asigurdrile nu pot ajuta la revigo-
rarea agriculturii decat intr-o singura directie: sa ajute producdtorii
agricoli ca, in momentul in care se produce o daund, sd poatd primi
despdgubiri pentru a-si relua ciclul de productie, a declarat Liviu
OLTEANU, Director Asigurdri Agricole, ASTRA-UNIQA.

Reprezentantii celor mai importante asociatii si sindicate ale
producatorilor din domeniul agricol - LAPAR si AGROSTRAR - au
punctat problemele stringente ale sistemului agricol actual si
au sustinut necesitatea incheierii de asigurari in orice activitate
agricola.

asigurari

Fartem

£ f '.-"
Maura KLASSEK, Specialist
in Asigurari Agricole

Liviu OLTEANU,

Director Asigurari Agricole,
ASTRA-UNIQA
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Presedinte, AGROSTAR

Adrian RADULESCU
Presedinte

LAPAR Agricole

(astigatorii tragerii la sorti aufost recompensati cu premii din partea PERONI si DINASTY, alaturi § Sergiu COSTACHE,

de Manualul Agentului de Asigurari

Vrem ca agricultura sa se dezvolte si vrem sd facem un pas
inainte in ceea ce priveste asigurdrile, trebuie sd facem o lege care
sd oblige la incheierea de asigurari, sustine Adrian RADULESCU,
Presedinte LAPAR.

Totusi, potrivit Presedintelui AGROSTAR, Stefan NICOLAE,
sistemul agricol romanesc se afla intr-o situatie delicata in lipsa
unor politici agricole adecvate si, desi asigurdrile constituie o
componentd importanta pentru orice agricultor, acestea trebuie
sa se poatd baza pe un sistem agricol normal si sanatos.

Managementul riscului in dezvoltarea rurala

Incertitudinea privind conditiile meteorologice, randamente-
le, preturile si politica financiard, politica guvernului in agricul-
tura, piata globala si alti factori pot genera variatii foarte mariin
veniturile din agricultura. In acest context, diversele tipologii de
riscuri in agriculturd, dimensiunea lor, masurile de reducere, dar,
mai ales, abordarea adecvata a acestora sunt de naturd sa revolu-
tioneze intreaga politica agricold, potrivit lui Paul CIOBOTARU, un
reputat specialist din industria asigurarilor agricole.

Trebuie regdndit tot sistemul de asigurdri, printr-un parteneriat
public-privat, si existd mai multe metode, printre care impunerea,

Paul CIOBOTARU,
Specialist in Asigurari

<4
Albin BIRO

Membru in Consiliul CSA

lon BANU,
Director i Editor General,
Revista LUMEA SATULUI

Andreea [ONETE,
Senior Editor
Media XPRIMM

Presedinte
Media XPRIMM

de cdtre minister, a unor tarife minime, fundamentate pe bazd de
management al riscului, sau preluarea de cdtre societdti a riscurilor
catastrofale, in conditiile implicdrii statului prin infiintarea unui
fond de acoperire a acestor riscuri sau a unei societdti de reasigurare
pentru agriculturd, precizeaza Paul CIOBOTARU.

Final - si punct de plecare pentru noi discutii

Pentru o dezvoltare eficienta a mediului rural este esential ca
industriei asigurdrilor sa ii revina sarcina protejarii fermierilor si
cea a diminuarii cheltuielilor din banii publici.

Dezvoltarea de sisteme financiare eficiente, pentru finantarea
activitatii si pentru protectia fermierilor, nu numai ca ar con-
stitui un excelent stimul pentru extinderea productiei agricole
si, totodata, pentru cresterea clasei de asigurdri agricole, dar ar
putea fi si 0 masura de concentrare a producatorilor agricoli mici
in structuri asociative, in cadrul carora sa poata beneficia de un
sprijin financiar mai consistent. Astfel, se vor crea si premisele
pentru o acoperire mai mare a potentialului asigurabil din Roma-
nia, insuficient exploatat momentan.

Andreea IONETE
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evenimente

Luna martie a fost marcata de numeroase evenimente semnate Media
XPRIMM: trei conferinte tematice si doua Gale care au rasplatit rezultatele
industriilor de asigurari si de pensii private. Toate acestea nu s-ar fi bucurat
de acelasi succes fara sprijinul partenerilor care, ca de fiecare data, le-au

imprimat pecetea excelentei.

Parteneriate de succes

EOR s

DED RZVOLUTION
’E,R,OM[ rental events solution
NASTRO AZZURRO

DINAST Y

La inceput de primavard, evenimentele Media XPRIMM au
stralucit in salile somptuoase ale Palatului Parlamentului si in
Salonul, Le Diplomate” al Hotelului Hilton. Peste 1000 de lideri
si specialisti din pietele de asigurdri si pensii private, dar si din
domenii adiacente, au fost reuniti cu prilejul acestor evenimente.

Si, pentru cd vorbim despre evenimente cu standarde bine
definite si cu strictete respectate, partenerii lor nu puteau fi decat
branduri si companii de top, care sa se integreze perfect in acest
mediu elitist.

Cu totii stim ca un eveniment reusit se realizeaza numai in

baza unor colabordri solide, cu parteneri puternici si de incredere.

Evenimentele semnate Media XPRIMM au reusit sd se impuna,
nu doar prin calitatea stiintifica si prin participantii de seama, ci
si prin ocaziile de relationare pe care le oferd, prin mediul destins
care favorizeaza componenta de networking, extrem de impor-
tanta in lumea afacerilor.

Si, pentru ca secretul unei discutii reusite sta intr-un pahar cu
bautura de calitate, berea PERONI nu lipseste de la niciun eveni-
ment. Partener cu traditie al Media XPRIMM, PERONI a "asigurat"
intotdeauna succesul pauzelor sau al partii de relationare de la
sfarsitul fiecarei intalniri.

Cilhoutts o

Berthelot Hotel

RANDDER

CENTRE DE SLABIT i INFRUMUSETARE

Pentru ca satisfactia celor mai rafinate gusturi sd fie garantata,
SALONTA ne-a sprijinit in acest an, integrandu-se cu succes in
cina demna de cea mai importanta si cea mai fastuoasa ceremo-
nie destinata pietei de asigurdri, Gala Premiilor Pietei Asigurarilor.

Asa cum v-a obisnuit, echipa Media XPRIMM a fost tot timpul
la dispozitia participantilor, pentru a se asigura cd totul decurge
conform asteptarilor acestora. De tinuta lor s-a ocupat DINASTY,
brand de top atat in domeniul vestimentatiei de ceremonie, cat si
al celei business sau casual. Prestigiul companiei Media XPRIMM
este cladit pe calitatea evenimentelor pe care le organizeaza, dar
si pe imaginea echipei sale.

Tinuta Media XPRIMM a fost completata de pantofii OTTER,
brand recunoscut pentru calitatea produselor sale, destinate
tinutelor business sau casual. Cele doua companii nu s-au ocupat
numai de tinuta echipei organizatoare, ci si de cea a participan-
tilor.

Toti cei peste 1000 de participanti ai evenimentelor Media
XPRIMM din aceasta luna sunt acum posesorii unor carduri de
fidelitate OTTER, cu reduceri substantiale, si toti invitatii la Galele
Premiilor oferite de Revista PRIMM - Asigurari & Pensii au primit
taloane de reducere de 20% pentru mult ravnitele produse
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evenimente

DINASTY. Mai mult decat atat, unii au avut sansa de a castiga o
pereche de pantofi oferiti de OTTER, o cravata DINASTY sau chiar
o tinutd creatd la comanda a aceluiasi brand.

Si daca toate aceste cadouri nu v-au facut sd regretati, in
cazul in care nu ati fost prezenti la evenimente, trebuie sa va mai
spunem ca multi participanti norocosi au castigat, prin tragere
la sorti, cosuri de mezeluri delicioase oferite de SALONTA si bere
oferitd de PERONI.

Un plus la capitolul imagine a fost oferit de centrul de
infrumusetare si servicii de intretinere corporald - SILHOUETTE.
Numeroase participante s-au bucurat sa primeasca din partea
renumitului salon de infrumusetare vouchere in valoare de 100 si
chiar 200 de EURO. Pentru ca o imagine impecabila se construies-
te in timp...

Participantilor le-au fost oferite si cadouri de suflet: obiec-
te de ceramicd realizate de tinerii cu dizabilitati de la asociatia
ALTERNATIVA 2003. In cadrul programului Centrului de Socializa-
re si Integrare prin Terapie Ocupationald al acestei asociatii, tinerii
nvatd arta oldritului, realizand minunate vase de lut, de toate
formele si dimensiunile, si confectioneaza lumanari decorative.
Media XPRIMM sustine proiectele acestei asociatii si participantii
au avut ocazia de a contribui si ei, achizitionand lucrarile de lut
expuse la standul de la intrarea in salile de conferinta.

Totul a mers ca pe roate si datoritd suportului tehnic oferit de
360 Revolution si de RANDDER. Primul dintre acestia este deja
membru nelipsit din echipa de organizare a evenimentelor Media
XPRIMM si, dacd la conferinte prezenta sa se face simtita prin fap-
tul ca nicio problema nu perturba sesiunile de discutii, la Gale v-a
impresionat cu jocurile de sunete si de lumini. RANDDER, pe de
alta parte, a sprijinit realizarea sistemului de panotare, element
esential in promovarea partenerilor si in asigurarea elementelor
care definesc decorul salilor.

Un alt sustindtor al tuturor evenimentelor Media XPRIMM
din acest an este Hotel BERTHELOT. Construit special cu scopul
de a servi interesele oamenilor de afaceri aflati in tranzit prin
Bucuresti, hotelul ofera tot ce isi pot dori acestia, la preturi fara
concurentd. Hotel BERTHELOT este recomandat si tuturor partici-
pantilor la conferintele organizate de Media XPRIMM in Bucuresti,
care vin din alte zone ale tdrii.

S-a tras cortina peste cinci mari evenimente marca Media
XPRIMM, insa numai pentru a face loc in scena celui mai impor-
tant eveniment de asigurari al primaverii europene: FIAR - Foru-
mul International Asigurdri - Reasigurari. Echipa de organizare
si toti partenerii s muncesc deja pentru ca cei aproape 600 de OTTER a oferit vouchere care pot fi
participanti asteptati sa aiba parte de tot ce e mai bun. folosite pentru achizitionarea unei

0Oana NECULA I perechi de pantofi.

I I' S BUEARTIOF Bl - preniiLe PIETE ASIGURARILOR

E smsms prim-

t.g*

WANDDER (DS T
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Pe masura dezvoltarii Pietei Comune si a extinderii relatiilor comerciale
intracomunitare, mediul academic si institutiile comunitare au demarat un
proiect de armonizare a prevederilor legale din diferitele Statele Membre
in materia dreptului contractelor. Acest proiect a fost concretizat in anul
1995, odata cu publicarea primului set de Principii ale Dreptului European al

Contractelor (PECL).

Contractul european

de asigurare

RUBRICA REALIZATA
CU SPRUJINUL COMPANIEI

POPOVICI NITU
ASOCIATII

Avocat loana DUMITRU
Senior Associate
POPOVICI NITU & Asociatii

Aflate inca in stadiul de proiect, Prin-
cipiile Dreptului European al Contractului
de Asigurare (PEICL), parte componenta a
PECL, ar urma sa fie adoptate ca instru-
ment juridic optional. Astfel, asiguratul si
asiguratorul aflati in State Membre diferite
sau in acelasi Stat Membru ar putea alege
PEICL ca lege aplicabila contractului de
asigurare, excluzand astfel, in mod auto-
mat, aplicarea reglementdrilor nationale in
materie de asigurari.

Principalele trasaturi ale
contractului european de

asigurare

Sfera de aplicare a PEICL ar urma sa
includa doar contractele de asigurare
privatd, nefiind aplicabile asigurarilor or-
ganizate prin sisteme publice, asigurarilor
obligatorii sau reasigurarilor.

Privite din perspectiva dreptului

roman, PEICL propun o abordare inova-
toare in privinta formei contractului de
asigurare, stabilind cd nu este necesar

ca acesta sa fie incheiat in forma scris3,
dovada relatiilor contractuale putandu-se
face prin orice mijloc de proba.

Durata contractului european de
asigurare este standardizata. Regula
generald propusa de PEICL este ca, in afara
de asigurdrile de persoane, orice contract
de asigurare sd se considere incheiat pe
perioade de 1 an, cu prelungire automata
in cazul in care partile nu decid contrariul.

O caracteristica importanta a PEICL
este preluarea extensiva a obligatiilor
de informare pre- si post-contractuale
stabilite in sarcina asiguratorilor, prin in-
termediul Directivelor 73/239/EEC, 93/13/
EEC, 2002/83/EC si 2002/65/EC - PEICL,
fiind, de altfel, considerate din acest motiv,
in unele jurisdictii, ca avand o pronuntata
abordare pro-consumator.
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Proiectul PEICL nu contine nicio
referintd la rolul broker-ului de asigura-
re in semnarea, derularea ori incetarea
contractului, tratand, incidental, doar
rolul agentului de asigurare (cdruia fi sunt
dedicate numai doua articole).
Neintelegerile intre partile unui
contract de asigurare guvernat de PEICL ar
urma sa fie solutionate fie de instantele de
judecata de drept comun, fie prin apelul la
mecanisme extrajurisdictionale de solutio-
nare a litigiilor.

Posibile dificultatiin
implementarea PEICL

Proiectul PEICL ar putea fi adoptat
n perioada urmatoare pe calea unei Di-
rective sau a unui Regulament European
- ambele abordari fiind susceptibile, in
opinia noastrd, sa ridice anumite intrebari/
posibile probleme de aplicare practica.

Spre exemplu, adoptarea PEICL pe
calea unei Directive ar putea crea riscul
unei aplicari neunitare, in timp ce adop-
tarea pe calea unui Regulament ar putea
genera confuzii prin aplicarea in paralel cu
legislatiile nationale. Se poate ridica, de
asemenea, intrebarea in ce masura se vor
corela PEICL cu normele de ordine publica

aplicabile in fiecare jurisdictie.

Ca o consecintd a naturii sale optiona-
le, eventualele aspecte nereglementate/
probleme care pot aparea in practica si
pentru care PEICL nu prevede o rezolvare
anume ar urma sd fie solutionate prin tri-
mitere la normele relevante din PECL sau
la principiile generale de drept comune
Statelor Membre. Nu ar fi deci posibild
recurgerea la norme edictate in cadrul le-
gislatiilor nationale - situatie care ar putea
crea blocaje functionale.

Spre exemplu, s-ar putea ridica intre-
bari cu privire la rolul concret pe care ar
urma sa il joace in acest sistem interme-
diarii in asigurari, de vreme ce PEICL nu
contin nicio prevedere aplicabila brokeri-
lor, iar in privinta agentilor sunt stabilite
doar cateva principii generale.

Implementarea PEICL ar putea fi
intampinata cu reticenta si din cauza
absentei cerintelor de forma pentru inche-
ierea valabila a contractului de asigurare.
Dat fiind gradul ridicat de specializare al
acestui tip de contract, precum si impor-
tanta detalierii clauzelor de acoperire si de
excludere, ori a conditiilor de angajare a
rdspunderii asigurdtorului, absenta formei
scrise a contractului poate crea dificultati
serioase de interpretare si de aplicare a

contractului de asigurare — mai ales in
situatiile litigioase.

Un alt exemplu punctual de posi-
bild problema de aplicare a PEICL este
obligatia asiguratorului de a semnala
asiguratului eventualele divergente dintre
asigurarea solicitata de acesta si cea ofe-
rita efectiv — o obligatie de consiliere care
se va dovedi probabil costisitoare pentru
asiguratori si care, in plus, va introduce un
factor important de subiectivitate.

Sumarizand, obiectivul avut in vedere
de initiatorii proiectului PEICL este foarte
generos — acela de a crea o alternativa
viabila de reglementare pentru orice asi-
gurdtor sau potential asigurat din Statele
Membre UE, care sa compenseze eventu-
alele neajunsuri ale legislatiilor nationale.
Ins& intre Statele Membre exista diferente
semnificative, atat la nivelul sistemului
de drept, cat si al pietei asigurdrilor si al
mecanismelor juridice aferente acesteia.
Prin urmare, cu toate eforturile ca PEICL
sa cuprinda elemente comune tuturor
acestor sisteme, este greu de imaginat ca
forma finala rezultata va fi multumitoare
pentru toti potentialii destinatari (opinii
respectate din diferite State Membre
exprimand deja dezacorduri fatd de forma
prezenta a PEICL).
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Conferinta,Ziua Asigurarilor” din Calarasi a reprezentat un bun prilej pentru
conducerea societatilor de asigurari din judet, precum si pentru brokerii cu
care acestia colaboreaza, sa identifice si sa dezhata problemele cu care se
confrunta piata, in general, precum si cele pe care le intampina pe plan local.

Asigurarile agricole

In cAutarea

pretului corect

Evenimentul a demarat cu prezentarea evolutiei pietei de
asigurare la nivel national, regional si local, precum si cu publi-
carea topului companiilor de asigurari din judet, in functie de
subscrierile realizate de acestea in primele noua luni ale lui 2008.
Astfel, pe prima pozitie s-a clasat ALLIANZ-TIRIAC, cu prime brute
subscrise de 6,05 milioane lei, urmatd de ASIROM, cu 5,34 milioa-
ne lei si, la o diferentd foarte mica, de UNITA, cu 5,33 milioane lei.

Ne asteaptd o perioadd dificild - si fac referire cu aceastd ocazie
atdt la agentii economici, cdt si la prestatorii de servicii. Din punct de
vedere economic, in ultimii ani am beneficiat de stabilirea pe piata
locald a unui numdr important de investitori, iar alte proiecte sunt in
curs de derulare si vor fi finalizate in curand. Totusi, o parte din com-
paniile existente si-au restrdns activitatea. De asemenea, accesarea
unui credit bancar a devenit o dificultate, iar asigurdrile aferente au
scdzut vizibil, a explicat Marian DRAGAN, Presedintele Camerei de
Comert, Industrie si Agricultura Célarasi.

T

=]

Analizand situatia actuald a pietei locale de asigurari, Gheor-
ghe SPINU, Directorul UNITA Cilarasi, a declarat: Trebuie sa avem
in vedere cd, in general, firmele si companiile mari sunt asigurate
direct in Bucuresti, la nivel de centrald, astfel incdt principala opor-
tunitate este reprezentatd de piata de retail. In judet existd un numdr
matre de locuinte neasigurate, dar valoarea lor este mai micd si,
implicit, scade si valoarea primelor de asigurare.

Anul 2008 a adus chiar un profit substantial, mai ales in zona
retail-ului. Deocamdata disponibilizdrile nu ne-au afectat, cu toate
cd s-a simtit o usoard scddere in primele luni ale anului. Dacd statul
va subventiona agricultura, iar proprietarii de terenuri vor apela la
fondurile europene pentru a-si putea dezvolta activitatea, anul care
tocmai a inceput se poate dovedi unul prolific, a mentionat Maria
IONESCU, Directorul Sucursalei ASIROM Calarasi.

O pondere de 60% din intreaga piata de asigurdri din judetul
Calarasi este reprezentata de asigurarile auto. Totusi, este de
remarcat faptul ca rata daunei pe acest segment, in judet, este
situatd sub media la nivel national, aceste asigurdri reusind sa fie
chiar profitabile. Totodatd, frauda nu este la fel de accentuata ca in
alte regiuni, cu toate ca au existat tentative de acest gen. Liderii au
semnalat, totusi, nevoia intocmirii unei baze de date comune intre
companii, pentru ca un asigurat care a avut un istoric nefavorabil
sa poata fi identificat mai usor. Factorii care au determinat rezulta-
tele bune inregistrate pe clasa auto au fost: lipsa evenimentelor ru-
tiere notabile, numdrul relativ scazut al accidentelor, precum si frec-
venta redusd a tentativelor de fraudd. Totusi, frauda existd, dar este
de micd anvergurd, si nu intr-o mdsurd in care sd afecteze activitatea
companiilor de asigurdri’, a precizat Mariana LUCA, Directorul Sucur-
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(astigatorii tragerii la sorti au fost recompensati cu premii din partea
PERONI si DINASTY, alaturi de Manualul Agentului de Asigurari

salei ASTRA-UNIQA. Am solicitat colegilor din piatd, ori de cdte ori am
considerat necesar, sd ne furnizeze informatii referitoare la clientii pe
care urma sd ii ludm in asigurare si rezultatele au fost satisfdcdtoare,
astfel incat am reusit sé conlucrdm foarte bine, a continuat Marian
BUREAC, Directorul Agentiei BT Asigurari Calarasi.

Intrarea in vigoare, de la 1 iulie anul curent, a constatului
amiabil agita apele pe piata asigurdrilor din Romania. Pe de o
parte, sunt unii asiguratori care se se arata ingrijorati de cresterea
fraudelor din sistem, dar si de costurile generate de modificarile
organizatorice pe care trebuie sa le opereze in cadrul structurilor
proprii, in timp ce, de cealalta parte, sunt reprezentantii Politiei
Rutiere si clientii nemultumiti de cozile interminabile pe care

ciLirasi | ziua asigurarilor

PROM “VARE

trebuie sd le parcurga chiar si in cazul unui accident usor.

Odatd cu implementarea constatului amiabil, vom fi pusi in
situatia in care vor exista neconcordante intre declaratiile celor im-
plicati, care vor trebui solutionate. Pe de altd parte, dacd declaratiile
pdrtilor implicate ridicG semne de intrebare, nu trebuie sa plecdm
de la premisa ca acestia incearca sd comitd o fraudd, a explicat
Directorul UNITA.

Asigurdrile auto, indiferent de natura lor, au ocupat un rol princi-
palin strategiile companiilor. Totusi, nu ne putem baza pe acestea, nici
pe faptul cd vom inregistra in fiecare an aceeasi daunalitate scdzuta.
Trebuie sé avem in vedere faptul cd suntem un judet cu specific agrar,
si sd practicdm o politicd de tarifare adecvatd, deoarece asigurdrile
agricole vor cdpdta un rol tot mai important in viitor, a declarat Ale-
xandrina IUGA, Directorul Sucursalei OMNIASIG Caldrasi.

Incertitudinea privind conditiile meteorologice, randamente-
le, preturile si politica financiara, politica Guvernului in agricul-
turd, piata globald si alti factori pot genera variatii foarte mariin
veniturile din agricultura. In acest context, riscul este un aspect
foarte important pentru domeniul agricol. Pentru o dezvoltare
eficientd a mediului rural, este esential ca industriei asigurdrilor sa
fi revina sarcina protejarii fermierilor si cea a diminudrii cheltuieli-
lor din banii publici.

Specificul agricol din Cdldrasi a condus la o pondere a acestei
clase de 16,7% in portofoliul nostru, reusind astfel sé cuprindem in
asigurare culturile de pe 17% din suprafata insdmantata a judetului,
precizeaza Maria IONESCU, Director, ASIROM Calarasi.

Pdnd in toamna anului trecut, ne-a ajutat foarte mult faptul cd
asigurdrile agricole erau subventionate de cdtre statul roman cu
50%, dar siin toamna lui 2008 am reusit sé ne atingem si chiar sd ne
depdsim target-ul pe acest segment. Totusi, este dificil s ne confrun-
tdm cu cotatii de dumping, in conditiile in care schimbdrile climatice
incep s isi spund cuvantul, a declarat Emilia STANICA, Director
Agentie ALLIANZ-TIRIAC.

Un alt punct de interes al intalnirii a fost colaborarea dintre
asiguratori si brokeri la nivel local. Avand in vedere ca judetul este
situat destul de aproape de Bucuresti, colaborarea cu interme-
diarii este redusa si volumul de business generat de acestia este,
de asemenea, nesemnificativ in comparatie cu subscrierile totale.
Totusi, exista companii care au colaborari cu brokeri din capitalg,
iar altele doresc sa dezvolte aceasts relatie. In acest moment, piata
de brokeraj contribuie la aproximativ 30% din subscrierile realizate
de asigurdtori la nivel national, in comparatie cu media inregistratd
in Uniunea Europeand, de 50%. Treptat, si in Romadnia ponderea
aceasta va creste, in primul rand datoritd profesionalizarii persona-
lului si schimbdrii de mentalitate din partea clientilor, a mentionat
Viorel VASILE, Managing Partner, SAFETY Broker.

Astfel, in urma celor dezbatute, 76% din cei prezenti la eve-
niment au apreciat ca, in cel mult sapte ani, ponderea vanzarilor
prin canale alternative o va depasi pe cea a vanzarilor directe, iar
64% dintre acestia considerd cd asigurarile de proprietate repre-
zinta clasa cu cel mai mare potential de dezvoltare in urmatoarea
perioada. Totodatd, liderii locali estimeaza ca, pentru anul 2009,
vor realiza un volum total de subscrieri de peste 50 milioane lei.

Mihai CRACEA

Anul XI - Numdrul 4/2009 |72] www.primm.ro 59



ALEX TONRESCU

AENT 500652

dedicat exclusiv copmnr Inﬁﬁ pe Wﬁdcard.m si afld mai
multe despre cum iij vei creste copilul s3natos si voios!

Abonamentul de sanitate Kidcard este destinat tuturor coplilor cu varste cuprinse
intre 0 - 18 ani 5l poate fl achizifionat f&r3 ca parintii s& fie abonall Medicover.




ciLirasi unde ma asigur?

Instabilitatea macroeconomica existenta in momentul de fata la nivel global,
precum si prioritatile si obiectivele sucursalelor si agentiilor societatilor loca-
le de profil, intr-un an ce se anunta a fi de recesiune economica, au constituit
subiectele principale abordate in cadrul intalnirilor cu liderii companiilor de
asigurari din judet.

> Resedinta de judet: Calarasi

> Suprafata: 5.088 km?

> Populatia: 319.701 locuitori (recensamant 2001)

> Numar salariati: 47.689 (decembrie 2008)

> Rata somajului: 5,1% (decembrie 2008)

> (astig salarial mediu brut: 1.544/persoana (decembrie 2008)

Piata locala a asigurarilor (2007):

> Numar de unitati locale: 21 (2005)

> Prime brute subscrise: 38,56 milioane lei

> Numarul mediu de salariati permanenti in asigurari: 168

CA I_ A R AS I > Cheltuieli cu remuneratiile personalului: 3 milioane lei

> Densitatea asigurarilor: 120,62 lei/locuitor
> Raportul salariatilor in asigurari la total locuitori: 1/1.903

Asigurari peste nivelul
economic al judetului

Situat in Sud - Estul regiunii Muntenia, pe malul stang al
fluviului Dundrea - bratul Borcea -, judetul Caldrasi se situeaza
din punct de vedere al dimensiunii suprafetei intre primele 30 de
judete ale Romaniei (2,1% din suprafata totald a tarii). Organi-
zarea administrativ-teritoriald a Calarasilor cuprinde 2 municipii
(municipiul resedintd de judet Célarasi - peste 70.000 locuitori
- si municipiul Oltenita - circa 27.000 locuitori), 3 orase (Budesti,
Fundulea si Lehliu Gard), 50 de comune, respectiv 159 de sate.

Populatia judetului Caldrasi inglobeaza 1,4% din populatia
Romaniei, dintre care un procent de sub 40% traind in mediul
urban, gradul de urbanizare al populatiei judetului fiind sub
media pe tara.

Allianz @) Tiriac &

Sucursala Calarasi
Adresa: Str. Eroilor nr. 9
Calarasi

Tel./Fax: 0242.333.075

Director Sucursala:
Florian-Valentin MANEA

Economia: de la stabilizare la dezvoltare

Industria judetului este profilata, in cea mai mare parte, pe
activitati prelucratoare. Sunt prezente ramuri ale industriei ali-
mentare (aceasta contribuind in cea mai semnificativa proportie
la productia industriala a judetului), industriei confectiilor din
textile, industriei celulozei, hartiei si cartonului, industriei materi-
alelor de constructii, constructiilor navale, metalurgice s.a.m.d.
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Agentia Célarasi

Adresa: Str. Flacara nr. 1, bl. B14,
parter, tronson 21

Calarasi

Tel./Fax: 0242.314.400

Director Agentie:

Marian MUSAT

Principalele centre economico-sociale ale judetului sunt:
Calarasi (cel mai mare centru financiar, social, cultural si adminis-
trativ), Oltenita si Lehliu Gara. Economia célardseana a suferit un
regres intre 1989 si 2000, din cauza falimentului a doua mari uni-
tati industriale ale judetului (NAVOL Oltenita si SIDERCA Calarasi).

Dupa anul 2000, urmeaza o perioada de stabilizare a eco-
nomiei locale, urmand cu anul 2005 o crestere a acesteia, mari
investitori deschizandu-si in judet unitati de productie, crescand
prin aceasta numarul locurilor de munca (SAINT-GOBAIN si
ROMPLY in Calarasi si MARTIFER in Lehliu Gara). In acelasi timp,
alte companii cu capital strdin au anuntat proiecte de investitii, in
special in Caldrasi, Lehliu Gara si Budesti.

Astfel, in industria textild activeaza societatea CATEX, in
industria alimentatiei - producdtorul de mezeluri ALDIS si AVICOLA
Calarasi. In industria agricola sunt prezente NUTRICOM Oltenita si

unde maasigur? | citirasi

AGRO Chirongi, in vreme ce in industria siderurgica activeaza com-
paniile REPSID si ZAFA. Industria constructoare de nave are ca prin-
cipal jucator societatea cu sediul in municipiul Oltenita, STENDOR.
Romania (producdtor, transformator si distribuitor de materiale de
sticld, ceramica, materiale plastice, fonta), MARTIFER (producator
de combustibil biodiesel) si producatorul de mobila CASA SIMION.

Fiind un judet de campie, agricultura este activitatea econo-
mica principala a judetului Caldrasi. Baza agriculturii o reprezinta
terenurile agricole, care masoara circa 427.000 hectare. Aceasta
stare de fapt a propulsat Calarasiul in fruntea judetelor Romaniei
din punct de vedere al productiei de grau, orz sau floarea-soarelui.

In pofida faptului ca judetul este aflat in vecingtatea fluviului
Dunarea, latura turistica nu este exploatata la capacitatile ei ma-
xime. Numarul mare de ostroave de un mare pitoresc, ramificarea
cursului principal al Dunarii prin brate unice, toate acestea creea-
za atat un cadru natural ce predispune la relaxare, cat si conditii
unice pentru practicarea vanatorii si a pescuitului la nivel sportiv.
Atractivitatea peisajelor, precum si punerea in valoare a elemen-
telor enumerate mai sus ar putea constitui premisele evolutiei
turismului caldrasean, judetul putand dezvolta segmentul de
turism sportiv intr-un cadru natural inedit. De asemenea, judetul
Caldrasi beneficiaza de un potential turistic ce permite dezvolta-
rea unor forme diverse de turism: cultural, monahal, turism verde
si agroturism.

Calarasii si criza economica

Contextul crizei economice mondiale, care a provocat schim-
bari de strategie companiilor si organizatiilor din Romania, a atins
si judetul Calarasi. Potrivit Institutului National de Statisticd, din
luna iulie 2008 pand in luna decembrie 2008, rata somajului a
crescut de la 4,4% la 5,1%, iar numarul somerilor de la 4.686 la
5.463. De asemenea, judetul Calarasi face parte, potrivit Biroului
de Credit, din categoria judetelor cu cei mai multi restantieri,
dupa Giurgiu si llfov.

Astfel, TENARIS SILCOTUB (cel mai important producator
roman de tevi din otel fara sudurd) a anuntat la inceputul lunii

PRINCIPALII INDICATORI Al COMPANIILOR DE ASIGURARI DIN JUDETUL CALARASI

Prime Brute Subscrise e e inali IR
0 e
mii RON mii EUR mii RON mii EUR
1 ALLIANZ-TIRIAC 6,050.00 1,662.27 4,015.00 1,216.85 40.43 36.60 17.85
2 ASIROM 5,343.40 1,468.13 4,338.69 1,314.95 14.78 11.65 15.76
3 UNITA 5,335.70 1,466.01 4,642.75 1,407.11 71 419 15.74
4 OMNIASIG 4,877.00 1,339.98 3,847.00 1,165.93 18.15 14.93 1439
5 ASIBAN 3,497.57 960.98 3,165.00 959.24 2.9 0.18 1032
6 ASTRA 2,946.00 809.43 2,180.40 660.83 25.92 22.49 8.69
7  BCRAsigurdri 2,545.00 699.25 2,355.00 713.74 0.72 -2.03 7.51
8 BT Asigurdri 1,244.52 341.94 767.84 232.71 51.05 46.94 3.67
9  GENERALI 618.79 170.02 569.10 172.48 133 -1.43 1.83
10 ARDAF 401.98 110.45 122.77 37.21 205.14 196.82 1.19
11 CARPATICA Asig. 395.73 108.73 - - - - 1.17
12 EUROINS 234.62 64.46 - - - - 0.69
13 OTP Garancia 225.99 62.09 - - - - 0.67
14 FATA Asigurari 142.99 39.29 - - - - 0.42
15 DELTA Addendum 20.00 5.50 - - - - 0.06
16 KD Life 1239 3.40 - - - - 0.04
17  ABCAsigurdri 6.17 1.70 - - - - 0.02
TOTAL COMPANII 33,897.85 9,313.62 26,003.55 7,881.06 21.49 18.18 100.00
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martie 2009 demararea procedurilor de disponibilizare colectiva
a 150 angajati, 110 din acestia fiind de la fabrica din Zaldu, restul
de 40 de la DONASID Caldrasi. Uzina de la Zaldu numara apro-
ximativ 1.030 de angajati, in timp ce S.C. DONASID Calarasi are
circa 300 de angajati.

De asemenea, producatorul de BCA PREFAB anunta la finele
anului 2008 cd va disponibiliza circa 500 din cei 700 de angajati ai
fabricii de la Calarasi.

In acelasi timp, producatorul de mezeluri ALDIS C3larasi
anunta, in decembrie 2008, posibilitatea amanarii unor investi-
tii de circa 10 milioane euro, programate pentru 2009. ALDIS a
finalizat anul 2008 cu o cifrd de afaceri de 95 milioane euro, cu 8
milioane euro mai mult decat in anul 2007.

In pofida perioadei nefavorabile, Agentia Nationala pentru
Ocuparea Fortei de Muncd anunta la jumatatea lunii martie
2009 peste 11.200 locuri de munca disponibile in companiile din
toata tara, dintre care cele mai multe locuri disponibile se aflau
in Bucuresti, Brasov si Calarasi (peste 500). De asemenea, exista
companii care au programate investitii pentru 2009. Una dintre
acestea este BRICOSTORE, care urmeaza sd ,bifeze” un spatiu
in proprietate de circa 5.000 m? in Parcul Comercial Célarasi.
Investitia BRICOSTORE la Calarasi este estimatd in jurul cifrei de
10 milioane euro.

Tendinte de crestere

Desi la nivel national Céldrasi este plasat, de cdtre CNSAS,
printre ultimele judete ca si potential economic, o parte dintre re-
prezentantele locale ale companiilor de asigurdri nu au tinut cont
de aceasta realitate, reusind sa se situeze in prima jumatate a clasa-
mentului intern, pe judete, din punct de vedere al subscrierilor.

Astfel, conditiile naturale propice dezvoltarii agriculturii,
potentialul agricol legumicol, cerealier si zootehnic ridicat,
fertilitatea ridicata a solului, proprietatea sectorului privat asupra
majoritdtii terenurilor agricole, tendinta de cresterea a sectorului
de servicii si a celui privat pot constitui avantaje pentru dezvolta-
rea sferei asigurdrilor. De asemenea, existenta unor firme private
reprezentative cu capital strain sau mixt si a bazei de cercetare in

ASIROM &

VIENNA INSURANCE GROUP
Sucursala Calarasi
Adresa: Str. Bucuresti nr. 183
Calarasi
Tel.: 0242.313.355
Fax: 0242.315.636
Director Sucursala:
Maria IONESCU

domeniul agriculturii si pomiculturii, potentialul natural, cultural
si istoric pentru dezvoltarea turismului si, nu in ultimul rand, forta
de munca calificata in sectoare industriale traditionale (confectii,
textile, siderurgie, materiale de constructii) au creat pietei locale
a asigurarilor toate premisele necesare unei cresteri peste media
nationald, desi o parte semnificativa dintre aceste asigurari sunt
transferate direct in capitala.

In acelasi timp, reprezentantele companiilor de profil au iden-
tificat ca surse importante de crestere, pe langa binecunoscutul
segment auto, anumite clase de asigurari care tin de specificul
judetului: Asigurdrile de culturi agricole detin o pondere de 20% din
portofoliul companiei noastre, totalizand circa 1 milion lei subscrieri
in 2008, fapt care a dus la clasarea Sucursalei ALLIANZ-TIRIAC pe
primul loc, la nivel national, pe aceasta clasd, a declarat Florian
MANEA, Director Sucursala ALLIANZ-TIRIAC.

2007 Frime Brute Subscrise 2006 Evo[u;ie reala n?::illlgleé Cota de piata Daune platite in perioada (mii RON):

mii RON mii EUR mii RON MAGK ingyp  Pentr 2007 37/2008 31/2007 2007
6,449.00 1,932.40 5,953.00 1,689.03 333 14.41 16.73 2,105.00 1,912.00 3,441.00 2,096.00
6,342.35 1,900.44 - - - - 16.45 - - - -
6,544.19 1,960.92 - - - - 16.97 3,669.27 2,126.88 3,251.33 -
5,620.00 1,684.00 3,417.34 969.59 56.86 73.68 14.58 2,698.00 1,417.00 2,027.61 1,586.20
4,342.00 1,301.05 3,316.00 940.84 2490 38.29 11.26 2,515.78 1,628.00 2,224.82 1,791.00
2,642.00 791.66 1,844.00 523.19 36.66 5131 6.85 1,095.50 648.01 807.31 755.90
3,117.00 933.99 2,025.00 57455 46.82 62.56 8.08 1,537.00 698.00 1,155.00 707.00
132278 396.36 734.72 208.46 7173 90.14 343 - - - -
950.97 284.95 506.02 143.57 79.25 98.47 247 382.00 67.00 138.00 -
284.63 85.29 282.50 80.15 -3.90 6.40 0.74 229.66 59.84 69.33 85.01
497.49 149.07 - - - - 1.29 138.53 - 13057 -
PEYMA 71.23 - - - - 0.62 - - - -
164.55 4931 - - - - 0.43 - - - -
33.24 9.96 - - - - 0.09 - - - -
4.00 1.20 - - - - 0.01 - - - -
191 0.57 - - - - 0.00 - - - -
261 078 - - ] - o ] - - ]
3855643 | 11,553.18 | 18,078.59 5,129.40 103.43 125.23 100.00 | 14,370.74 8,556.73 13,244.98 7,021.11

Toate datele financiare prezentate au fost furnizate de companii publicatiilor PRIMM Asigurdri & Pensii, respectiv INSURANCE Profile

Pprimm Anul Xi - Numarul 4/2009 |72) www.primmro 59



ASTRA [

ASIGURARI [Ty

Sucursala Calarasi

Adresa: Str. Bucuresti, bl. E1, sc. 3,
et. 1, ap. 2, Calarasi

Tel.: 0242.321.898

Fax: 0242.331.560

Director Sucursala:

Mariana LUCA

Judetul Célarasi dispune de terenuri agricole de 427.000
ha, fapt ce plaseaza judetul pe locul 10 la nivel national, dupa
suprafata arabild. Pe langa aceasta suprafata importantd, judetul
este ferit de fenomenele naturale daunatoare pentru culturi, desi
s-au consemnat si caderi de grindina in anumite zone. Specificul
agricol din Cdldrasi a condus la o pondere a acestei clase de 16,7% in
portofoliul nostru (n. red.: 600 mii lei, in primele noud luni ale anului
2008), reusind astfel sa cuprindem in asigurare culturile de pe 17%
din suprafata insdmdntata a judetului, precizeaza Maria IONESCU,
Director, Sucursala ASIROM.

PRINCIPALII INDICATORI N ASIGURARI PENTRU JUDETUL CALARASI -

Asigurari
generale,
din care:

Asigurari

de viata: £A5C0

(lasa de asigurari

RCA
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Baza de ofertare in judet o reprezintd, in principal, asociati-
ile agricole (n. red.: dar si persoane fizice), unele dintre acestea
avand in gestiune terenuri agricole de peste 6.000 ha.

Stimulentele pentru incheierea acestor asigurari au fost
subventiile acordate de stat prin Legea nr. 381/2002 si obligativi-
tatea incheierii unei asigurari in vederea obtinerii unui credit de
la institutiile bancare.

Care ar fi totusi problemele cu care se confrunta asigurato-
rii in ceea ce priveste subscrierea pe aceasta clasa? Eliminarea
subventiei prevazute in legea mentionata anterior, in anul 2008,
ar putea constitui una dintre ele, aceasta facilitate avand un rol
esential in convingerea clientilor sa incheie o asigurare.

De asemenea, este nevoie de mai multd seriozitate din partea
companiilor, in ceea ce priveste cotatiile de primd practicate, care de
multe ori sunt prea mici prin comparatie cu riscurile preluate in asi-
gurare, a declarat Alexandrina IUGA, Director, OMNIASIG Caldrasi.

In acest context, valoarea totala a volumului de prime brute
subscrise in judetul Calarasi, in perioada financiara aferenta primelor
noua luni ale anului 2008, a fost de 9,3 mil. EUR (sub un punct
procentual din totalul pietei nationale), ceea ce reprezinta, compa-
rativ cu primele trei trimestre ale anului 2007, o evolutie nominala in
moneda europeana de 18,2%. Portofoliul consolidat al pietei locale a
avut, in perioada analizata, ca principale componente: asigurari auto
facultative CASCO (40%), asigurari obligatorii auto de raspundere ci-
vila (28%), asigurari de incendiu si calamitati naturale (11%), asigurari
agricole (6%), respectiv asigurdri de viatd (circa 9%).

Comparativ cu ianuarie-septembrie 2007, in primele noua
luni ale anului 2008, cele mai semnificative cresteri nominale
le-au inregistrat politele de daune la proprietati (peste 38%), cele
CASCO (cu 35% mai mult decat in 3T/2007) si cele de incendiu si
calamitati naturale (crestere de 15%).

37/2008

Alte asigurari
Asiguraride de DAUNE LA
incendiusi  PROPRIETATI
calamitati  (Asigurari
naturale AGRICOLE
incluse)

Asigurari
de credite
si garantii

Alte clase
de asigurari

mMiRON | 317450 3072335 1383280 941472 375462 208846 888.00 74474 3389785

Prime Brute T e 87221 844141 380064 258675 103160 57382 243.98 20462 931362
Subscrise miRON | 281802 2318552 930176 784713 296326 136749 1,170.00 53589 26,0355
T iR 85408 702698 281914 237828 898.09 41445 354.60 16242 7,881.06

Evolutie real3 in RON 499 2.50 38.59 181 18.09 1233 2927 2952 2149
Evolutie nominala in EUR 212 213 3482 8.77 14.87 38.45 3119 25.99 18.18
Pondere in total PBS pentru 31/2008 9.36 90.64 40.81 7.7 11.08 6.16 262 220 100.00
MiRON | 384294 3471348 1423905 1042182 384718 403159 142400 74984 38,556.43

Prime Brute W miER | usst fo0ne 426664 312283 115278 120804 426.69 2468 1155318
Subscrise miRON | 135675 1672184 539897 422690 206053 326987 124286 5271 1807859
A 38495 474446 153184 1,199.29 584.63 927.75 35263 14831 512940

Evolutie reala in RON 170.17 98.01 151.56 135.18 78.09 17.60 9.29 36.83 103.43
Evolutie nominala in EUR 199.14 119.24 178.53 160.39 97.18 3021 21.00 51.50 125.23
Pondere in total PBS pentru 2007 9.97 90.03 36.93 27.03 9.98 10.46 3.69 1.94 100.00
31/2008 2300 1413774 721785 310518 19051 1,09885 249600 2935 1437074

z,:::‘tz in 31/2007 1700 843973 415101 197276 #7.73 33050 152200 4573 855673
perioada 2007 16100 1308398 646242 314496 41116 97541 2,061.00 2003 1324498
(I 2006 4400 677711 208561 228232 3137 45000 1,522.02 57190 7010

Totalurile prezentate in tabelul de mai sus reprezintd suma datelor furnizate de companii
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DAUNA ANULUI
Compania Valoare dauna (lei) Tip polita
ALLIANZ-TIRIAC 400,000 incendiu
ASIBAN 117,000 CASCO
ASIROM 38,500 CASCO
ASTRA 54,000 agricold
BCR Asigurari 47,500 CASCO
OMNIASIG 189,000 agricold
UNITA 248,000 CASCO

Sursa: Companiile

De asemenea, potrivit datelor comunicate de Institutul
National de Statisticd, in 2007 un locuitor al judetului Calarasi
a achizitionat, in medie, servicii de asigurare de peste 120 lei,
in crestere absoluta cu circa 40 lei raportat la 2006. Totodata,
pentru perioada analizatd s-a constatat o crestere semnificativa a
numarului de angajati cu carte de munca din sfera asigurdrilor, de
la 116 persoane in anul 2006, la 151 in 2007.

Cifrele prezentate dovedesc faptul cd, din punct de vedere
al segmentului asigurarilor, judetul se regdseste pe un trend
vizibil evolutiv, in care piata de profil se afla intr-un real proces
de maturizare, asigurdrile tinzand sa reprezinte o latura din ce in
ce mai importanta a economiei la nivel local, precum si din viata
locuitorilor, acest lucru fiind sustinut in cea mai mare masura de
climatul economic in crestere.

Auto si property - 80% din daune

Valoarea totala a volumului de daune inregistrate de piata
calaraseana a asigurarilor in primele noua luni ale anului prece-
dent a fost de 3,95 milioane euro. Pe clase de asigurari, volu-
mele cele mai semnificative de daune avizate si platite au fost
aferente asigurarilor de tip property (9%), respectiv de tip auto
(72%). Aceasta stare de fapt se datoreaza in cea mai mare masura
existentei pe teritoriul judetului a autostrazii Bucuresti-Constan-
ta, conditiilor tehnice necorespunzatoare ale retelei de drumuri
comunale, precum si profilului agricol al regiunii.

De altfel, toate aceste caracteristici si toti acesti factori enu-
merati, care au contribuit la ponderea majoritard a volumului de
daune pe segmentele auto si property, reies si din declaratiile
liderilor companiilor de asigurare vizitati in cadrul Programului
»+Unde Ma Asigur?”.

In perioada ianuarie-septembrie 2008, compania de asigurare
cea mai,pagubita”a fost UNITA, cu pagube totale situate in jurul
cifrei de 3,7 milioane lei. De asemenea, cea mai,voluminoasa”
dauna avizata si platita de UNITA a fost inregistrata pentru o
polita CASCO.

Potrivit lui Gheorghe SPINU, Directorul Sucursalei, compania a
avut de achitat circa 62.000 euro pentru o daund produsa in Franta, in
urma rasturndrii intr-o prapastie a unui cap tractor cu semiremorcd.

INTERMEDIERI PRIN BROKERI

Valoare
Compania procentuala numerica
ALLIANZ-TIRIAC 7 423.50
ASIBAN 1 38.82
ASIROM 0 -
ASTRA 0 -
BT Asigurari 10 124.45
GENERALI 0 -
OMNIASIG -
UNITA 35 1,867.50
TOTAL 7.2 2,454.27

Sursa: Companiile

£ BCR ASIGURARI

Sucursala Calarasi
Adresa: Str. Sloboziei nr. 4
Calarasi

Tel./Fax: 0242.318.692
Director Sucursala:
Rozalia MUCERNIUC

= 1] BT ASIGURARI
Agentia Judeteana Calarasi
Adresa: Str. Flacara nr. 10, bl. C1,
parter

Calarasi

Tel.: 0242.313.138

Fax: 0242.315.308

Director Agentie Judeteana:
Marian BUREAC

STRUCTURA PORTOFOLIULUI JUDETEAN DE ASIGURARI

2,20% 9,36%
Alte clase de asigurdri Asigurdri de viata
2,62%

Asigurdri de credite si garantii
6,16%

Alte asigurari de daune

la proprietati

11,08%

Asigurdri de incendiu

si calamitati naturale

31/2008

27,171%
RCA

40,81%
CASCO
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GENERALI
Asigurari

g
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(GENERAL

Agentia Calarasi

Adresa: Str. Prelungirea Bucuresti
nr.7,bl.C20,sc. 1, et. 1

Calarasi

Tel./Fax: 0242.331.216

Director Agentie:

Liliana NICOLESCU

De asemenea, ,dauna record” consemnata de sucursala cala-
raseand a BCR Asigurdri a fost produsa tot in urma unui incident
rutier: Cea mai mare daund avizatd si pldtita, pe care a inregistrat-o
Sucursala noastrd, a fost pentru o politd CASCO in sumd de aproxima-
tiv47.500 lei, a precizat Rozalia MURCENIUC, Directorul Sucursalei.

Influenta vizibild pe care o are industria auto asupra dome-
niului asigurarilor, dar mai ales asupra daunalitatii, se reflectd si in

xn

cea mai,consistenta” daund avizata si platita de ASIROM Calarasi:
35.500 lei pentru o polita CASCO.

In ceea ce priveste daunele record consemnate de ALLIANZ-
TIRIAC, ASTRA Asigurari si OMNIASIG, acestea au fost aferente
domeniului agricol. Cea mai mare daund pldtita de cdtre Sucursala
ASTRA a fost in valoare de 54.000 lei pe o politd de asigurare pentru
culturi agricole. Riscul produs s-a datorat cdderii de grindind, a
comentat Maria LUCA, Director Sucursald ASTRA Asigurari.

Brokerii: doar 7% din total subscrieri

Pe piata asigurarilor din Caldrasi se simte nevoia infiintarii
de companii de intermediere in asigurari, care sa desfasoare o
activitate serioasd, urmandu-si scopul de consultant pentru po-
tentialii asigurati, dar si de furnizor de clienti pentru companiile
de asigurdri. Aceasta este concluzia echipelor Programului,Unde
Ma Asigur?”, in urma vizitelor realizate la Sucursalele si Agentiile
asiguratorilor judeteni.

Activitatea redusa a companiilor de brokeraj in asigurari pe
raza judetului reiese, de asemenea, si din cifrele comunicate de

STRUCTURA PORTOFOLIULUI PE COMPANII - 3T/2008

unde maasigur? | citirasi

OMNIASIG
Sucursala Caldragi Ve "eumescro
Adresa: Str. Bucuresti nr. 15, bl. D6
(B11),sc.4,et. 1,ap. 4
Calarasi
Tel.: 0242.332.470
Fax: 0242.331.921
Director Sucursala:

Alexandrina IUGA

asiguratorii vizitati, la nivelul Caldrasului volumul total al primelor
brute intermediate fiind de 2,45 milioane lei (7,2% din totalul
primelor brute subscrise).

Astfel, potrivit declaratiilor liderilor companiilor de asigura-
re, in judetul Calarasi se pot desprinde doua tipuri de companii
de asigurare: care nu utilizeazd ca si canal alternativ de vanzare
companiile de brokeraj si care au relatii de parteneriat cu acestea,
dar in mica masura.

Ponderea primelor brute subscrise prin intermediul brokerilor
de asigurare este sub 10 puncte procentuale din totalul subscrierilor
Agentiei. Acest lucru se datoreazd in primul rdnd dimensiunilor mici
ale judetului, precum si faptului cd localnicii preferd sd achizitioneze
servicii de asigurare direct de la Sucursalele si Agentiile companiilor
de asigurare, este de parere Marian BUREAC, Directorul Agentiei
BT Asigurari.

In acelasi sens, Agentia locald a GENERALI Asigurari, specia-
lizatd pe segmentul asigurdrilor de viatd, prefera, in detrimentul
dezvoltarii de parteneriate cu brokerii de asigurare, cresterea sd-
ndtoasd a vanzdrii prin reteaua proprie de vdnzdri, a opinat Liliana
NICOLESCU, Directorul Agentiei.

1% este ponderea primelor brute subscrise prin intermediul
brokerilor de asigurare, a mentionat Marian MUSAT, Directorul Su-
cursalei ASIBAN. Potrivit acestuia, acest raport este foarte mic, din
cauza activitdtii reduse a brokerilor in judetul nostru. Pentru viitor,
intrevad o crestere a prezentei brokerilor in judet si sper la o crestere
semnificativa a aportului brokerilor in realizdrile Sucursalei. De ase-

Alte asigurari

de viata: din care: VERDE c:Lir:::r:| (Asiguréri' qarani de asigurari
AGRICOLE incluse)

1 ALLIANZ-TIRIAC 6.20 93.80 44.03 19.83 13.16 16.78 - -
2 ARDAF - 100.00 9.40 70.59 6.00 13.49 - 0.52
3 ASIBAN 29.87 70.13 32.65 5.95 7.58 0.37 21.96 1.63
4 ASTRA 3.90 96.10 18.33 42.43 16.12 9.16 0.98 9.06
5 BCR Asigurari - 100.00 61.85 19.96 16.90 - - 1.30
6 BT Asigurdri 0.56 99.44 4541 40.42 10.98 - - 2.62
7  GENERALI 45.97 54.03 18.85 1.27 - 7.98 - 19.92
8 OMNIASIG - 100.00 42.05 34.08 15.56 5.68 1.87 0.76
9 UNITA - 100.00 58.95 32.09 5.84 - - 3.12
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PRIME BRUTE SUBSCRISE DIN ASIGURARI DE VIATA iN JUDETUL CALARASI iN 3T/2008

Ponderea in Prime Brute Subscrise
Compania portofo!il.ll R AT Evo!ugie reald Evolu;nie nominald Cota de piata

companiei - in RON in EUR pentru 37/2008
37/2008 (%) mii RON mii EUR mii RON mii EUR

1 ASIROM 2458 1313.43 360.87 1,280.89 388.21 -4.44 -7.04 3573

2 ASIBAN 29.87 1,044.57 287.00 899.00 27247 8.29 533 27,01

3 ALLIANZ-TIRIAC 6.20 375.00 103.03 350.00 106.08 -0.15 -2.87 19,34

4 GENERALI 45.97 284.48 78.16 249.78 75.70 6.15 3.25 11,81

5 ASTRA 3.90 115.00 31.60 38.00 11.52 182.04 174.35 5,74

6 OTP Garancia* 10.00 22.60 6.21 - - - s 0,38

7 KD Life 100.00 12.39 3.40 - - = -

8 BT Asigurari 0.56 7.02 1.93 036 0.1 1,733.13 1,683.15

TOTAL COMPANII 9.36 3,174.50 872.21 2,818.02 854.08 499 2.12 100,00

menea, Sucursala ASIBAN intentioneaza dezvoltarea de partene-
riate cu companii de brokeraj din capitald, cu scopul dezvoltarii
portofoliului cu polite incheiate in afara judetului Calarasi.

In acest sens, este de remarcat activitatea desfasurata de Su-
cursala UNITA Célarasi, volumul de prime subscrise prin interme-
diul companiilor de brokeraj in asigurari fiind in afara ,tiparului”
judetului: Pentru anul 2008, ponderea primelor brute subscrise
prin intermediul brokerilor este de 35%. In 2009, estimdm cresterea
acestuia la 50% din totalul subscrierilor, intrucdt dezvoltdm relatii de
parteneriat cu doud companii de brokerajimportante, ce au o largd
acoperire teritoriald, a explicat Gheorghe SPINU.

Puncte tari si puncte slabe

Capacitatea redusa de a face fatd presiunii competitive
existente in Uniunea Europeana, gradul redus de modernizare si
restructurare a agriculturii, cadrul legislativ instabil si complex,
lipsa capitalului pentru sustinerea investitiilor, valorificarea insufici-
entad a potentialului existent, migratia tinerilor cdtre zonele urbane
sunt doar cateva dintre amenintarile care stau la baza dezvoltarii
regiunii. De asemenea, structura economica slab diversificatd,

*Estimare PRIMM Asigurdri si Pensii

UNITA

Sucursala Calarasi

Adresa: Str. Bucuresti 139, bl. A38,
SC. 2, parter

Calarasi
Tel.: 0242.313.006
Fax: 0242.315.326
Director Sucursala:
Gheorghe SPINU

PRIME BRUTE SUBSCRISE DIN ASIGURARI NON-VIATA iN JUDETUL CALARASI iN 3T/2008

Pondereain Prime Brute Subscrise

31/2008 (%) mii RON mii EUR mii RON mii EUR
1 ALLIANZ-TIRIAC 93.80 5,675.00 1,559.24 3,665.00 1,110.77 4431 40.37 17,69
2 UNITA 100.00 5,335.70 1,466.01 4,642.75 1,407.11 7.11 4.19 15,09
3 OMNIASIG 100.00 4.877.00 1,339.98 3,847.00 1,165.93 18.15 14.93 11,24
4 ASIROM 75.42 4,029.97 1,107.26 3,057.80 926.75 22.83 19.48 9,85
5 ASTRA 96.10 2,831.00 777.83 2,142.40 649.31 23.15 19.79 9,20
6 BCR Asigurari 100.00 2,545.00 699.25 2,355.00 713.74 0.72 -2.03 8,77
7  ASIBAN 70.13 2,453.00 673.98 2,266.00 686.77 0.89 -1.86 7,74
8 BT Asigurari 99.44 1,237.50 340.01 767.48 232.60 50.27 46.17 7,53
9  ARDAF 100.00 401.98 110.45 122.77 37.21 205.14 196.82 4,60
10 CARPATICA Asig. 100.00 395.73 108.73 - - - - 4,42
11 GENERALI 54.03 334.30 91.85 319.32 96.78 -2.43 -5.09 2,22
12 EUROINS 100.00 234.62 64.46 - - - - 1,44
13 QTP Garancia* 90.00 203.39 55.88 - - - - 0,20
14 FATA Asigurari 100.00 142.99 39.29 - - - -
15 DELTA Addendum 100.00 20.00 5.50 - - - -
16 ABC Asigurdri 100.00 6.17 1.70 - - - -
TOTAL COMPANII 90.64 30,723.35 8,441.41 23,185.52 7,026.98 23.50 20.13 100,00

* Estimare PRIMM Asiqurari si Pensii
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STRUCTURA PERSONALULUI SI DISTRIBUTIA PRIMELOR BRUTE SUBSCRISE

"Subscrieri pe

Angajati/colaboratori Subscrise in (%)

. Angajati cu carte persoana (%)"
Compania A : :
de munca Din care _ e Resedinta Restul

Total " Fizica Juridica : : .

activi de judet judetului

ALLIANZ-TIRIAC 29 160 120 25 75 50 50
ASIBAN 13 15 12 73 27 87 13
ASIROM 18 78 na 65 35 82 18
ASTRA 15 320 228 35 65 60 40
BCR Asigurari N 13 na 70 30 75 25
BT Asigurdri 14 60 30 na na na na
OMNIASIG 15 408 142 30 70 60 40
UNITA 12 109 70 40 60 80 20

Sursa: Companiile
ponderea mica a tehnologiilor moderne in industrie si agricultura,

TOP 10 PRIME BRUTE‘SUBS(RISE: %008 (ASIGURABI_ . volumul relativ redus al investitiilor straine, lipsa parcurilor industri-
GENERALE $I ASIGURARI DE VIATA, INSUMATE) - milioane lei ale, puterea financiara scazuta a populatiei rurale, accesul limitat la

tehnologia informatiei in zonele rurale sunt doar alte cateva dintre
problemele prioritare regasite pe agenda autoritatilor locale.

Pe de alta parte, existenta autostrazii Bucuresti-Constanta,
existenta punctului de trecere a frontierei Calarasi - Silistra, rela-
tiva apropiere de cel mai mare aeroport din tara, Henri Coanda,
aflat la 60 km fata de principalele orase ale judetului (Lehliu Gara
si Oltenita) si la 120 km de resedinta de judet — Municipiul Cala-
rasi -, accesul rutier, feroviar si fluvial la Marea Neagrd, pozitia ge-
ografica favorabila ce ofera posibilitati de dezvoltare, in special in
turism si in transporturi fluviale, creeaza toate premisele necesare
unei cresteri semnificative a pietei locale a asigurarilor, in 2009.

Insa pentru o crestere sdnitoasa, pentru o maturizare a aces-
tei piete, ar mai fi necesare: realizarea unui,plan de atac” pentru o
penetrare mai adanca a zonelor rurale, o initiere sau o dezvoltare,
dupad caz, a relatiilor de parteneriat cu brokerii locali, mentinerea
si specializarea unei echipe ,inchegate” de agenti/consultanti
proprii de vanzari, si, nu in ultimul rand, diversificare portofoliu-
CARPATICA Asig. lui, in sensul cresterii volumului de subscrieri pe clase de asigurari

0.0 2.0 4.0 6.0 8.0 10.0 non-auto, mai putin ,daunatoare”.

ALLIANZ-TIRIAC
ASIROM

UNITA

OMNISIG
ASIBAN

BCR Asigurari
ASTRA

BT Asigurari

GENERALI

(ifrele prezentate au fost furnizate de companii Revistei de Specialitate INSURANCE Profile Viad BOLDUAR

ECHIPA EDITORIALA Undens ASIGUR?

Vlad PANCIU Vlad BOLDIJAR 0Oleg DORONCEANU Mihai CRACEA Lidia POP
Coordonator Program Coordonator Rubrica Senior Editor Editor Secretar de Redactie

Buletin Informativ

Undei ASIGUR ?

un produs Media XPRIMM

v TR . ’“7\ -
Buletinul ,Unde Ma Asigur?” este o prezentare a judetelor vizitate de catre echipele noastre de specialisti, completata
de o analiza in plan local a mediului economic si de asigurari, fiind in acelasi timp instrumentul electronic de
comunicare al Programului,,Unde Ma Asigur?”.
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Take your event to the next level

Solutii profesionale audio - video pentru targuri si expozitii,
concerte, turnee, TV, conferinte si evenimente culturale

Productie & organizare de evenimente

Video wall-uri de mare rezolutie si display-uri LED gigant
Ultimele tehnologii in sistemele de proiectie
Sisteme audio de inalta fidelitate si performanta
Design si sisteme inteligente de iluminat
Scenotehnica

BUCURESTI

BD. BASARABIA NR. 250, SECTOR 3
TELEFON: +4 0372 709 400

FAX:+4 0372 715 645
office@360revolution.ro

360
REVOLUT

rental events solution

Www.360revolution.ro





